
B 2008年10月31日 星期五

统筹 张浩 夏晨 责编 苏之玲 李冰冰 贺荣凤 编辑 唐善普 美编 任艳华 李丹 孙昱 校对 薛梅 版式 李仙珠

67655022

现状 专卖店不下5000家
“现在郑州市场上的酒类专营店可以用‘遍

地开花’来形容。”采访中，郑州市酒类协会会
长、秘书长薛忠喜用这样的开场白来描述目前
郑州酒类专卖店现状。作为经常与酒品经营者
和酒厂打交道的酒类协会负责人，薛忠喜告诉记
者，仅省会郑州市场，保守估计，铺酒量在30万
元以上的店就有 3000至 5000家，“如果把所有
经营酒品的商店都算上的话，不下20000家”。

“成规模的店铺应该至少有5000家。”河南
正航酒业有限公司总经理刘伟告诉记者，他刚
从外地考察市场回来，从全国整个市场来看，郑
州酒品专卖店在全国市场上都不能小瞧。他认
为，一般情况下，专场店里除常见的“茅（台）五
（粮液）剑（南春）”三大名酒外，都会有一个主要
代理的品牌，以及三五个辅助品牌，这样算下
来，经营一个 50平方米的店面，十几种不同产
品的铺酒量，不会少于20万元。

而处在经三路和金水路口附近的丽晶名烟
名酒有限公司负责人白新社向记者提供的数字
表明：在其店面周围 50米的范围内，有约 30家
专门卖酒的店铺。“铺货在100万元以上的不在
少数。”就在去年刚刚修好没多久的北环以北的

索凌路，在不到200米的沿街铺面中，经营烟酒
的店已达五家之多。“生意不如往年。”已做了五
年酒品专营的店主朱先生望着离自己店不到
20 米的另一烟酒专卖店摇了摇头。这种说法
得到记者随机走访的 10多家专卖店店主的认
同，主要原因是“开的太多，竞争太厉害”。

营销方式 主打团购市场
相对于市场上的小规模经营或将酒类仅作

为辅助商品销售的店面来说，酒品专卖店则零
售额度要远远小于团购，而每年的婚庆用酒同
样占有很大的比例。

远在西三环附近的诚信商行总经理王凯，
经营酒品已多年，在谈及酒品市场时，他坦言，
相对东区，这里用酒多以中低档为主。“婚庆用
酒是主流，多以80元每箱左右为主。”至于中高
档酒，主要市场和销量在每年的节庆期间，尤其
以传统的端阳、八月十五、元旦和春节为主，销
量好的价位在100～200元一瓶。

事实上，无论是西区还是郑州消费水平相
对较高的东区，专卖店都将自己的销酒对象定
位在团购上。“散走的极少，主要是团购。”刘伟
告诉记者，团购表现在单位用酒的多，其次就是

婚庆用酒。主要是靠人脉关系的长期维持，或
是朋友介绍，或是长期固定的关系用酒户，有的
单位用酒量很大“虽然单个生意的利润不是太
丰厚，但一年下来量大，也就会多多少少能有些
盈利”。

在白新社看来，虽说团购在专卖店销量中
占绝对的优势，但酒店的用量也是一大“客
户”。“专卖店一般会开在行政单位或效益好的
单位部门旁边，另外就是饭店附近或酒楼的一
楼。”白新社分析说，有时一个生意好的上档次
的酒楼能养活几个名烟名酒店。

利润变小 酒厂返利成亮点
在商言商，就不能不说到“利”字。在谈到

利润时，多数接受采访的经营者均谨慎地表示
“不如往年”。但综观近几年，几乎所有不是太偏
僻的街道上都能见到名烟名酒店的身影，而且规
模还一个比一个大，又让人不能不打个问号。

“利润空间正在变小，多以酒厂的返利为
主。”王凯说，有的酒厂对代理商实行会员制，可
以优先保证供应。一年中销的酒量越多，返利
也越多。当然，厂家在挑选代理商时首先会考
察经济实力，选择能多销的为对象。“经销商自
身的市场销量能力才是主要的。”

“可以说10个专卖店里有5对都会有‘茅五
剑’产品，但它们的利润却不高，只有 10%。中
高端的酒以每瓶200~300元销得最好。”白新社
分析说，这些酒价格大多都是透明的，而且有些
酒在配量上还存在着断货的问题，所以商家大
多采取综合销售的方式，以保证既有品牌又有
利润。

一位不愿具名的酒类专卖店负责人说，除
高档酒外，一些品牌的酒的进货价格不透明，这
给了经销商获取较大利润的空间。“河南有‘一
年喝倒一个牌子’的说法，每年的新品牌也会得
到消费市场的认可，经销商当然会大力推销，而
且还有年底厂家的返利，可以说开专卖店总会
有利润的。”薛忠喜认为，“这才是市场上专卖店
数量之多的根本所在。”

隐形转显形 酒品专卖店“遍地开花”
酒业市场系列报道之专卖店市场篇

随着消费水平的提高，人们
的消费心理和消费结构发生了巨
大的变化，这一点可以从近年酒
品专卖店的飞速发展看出。如
今，白酒作为一个社会功能意义
上的特征并没有改变，只是消费
者追求“少”而“精”的需求从隐形
转换为显形，并且凸显出来，名酒
专卖店的高端形象正好满足了消
费者的需求。于是，酒品专卖店
也就越来越多地进入到人们的视
野里。

晚报记者唐善普/文 赵楠/图

对考古学家来说，天宝洞是亿万年前海底
世界鱼类游戏的场地；对地质学家来说，天宝
洞是云贵高原典型的喀斯特地形；对微生物学
家来说，天宝洞是数千菌种使酒体陈化生香的
奥妙过程；对饮者来说，天宝洞就是天堂。

位于郎酒集团厂部右侧约两公里处的蜈蚣
崖，云雾缭绕，巨石摩天，奔涌不息的赤水河在
深岩中轰鸣流淌，呈现出一种“上一线青天，下
一线绿水”的奇诡之美。就在蜈蚣崖的半山腰
间，五老峰下，悬挂着两个天然酒库——天宝
洞、地宝洞。这两个天然溶洞上下相叠，尾部相

通。洞内石笋、石山、石花、石乳千姿百态，大小
通道迂回宛转，犹如一座巨大的迷宫。

天宝洞、地宝洞面积达1.42万平方米，常
年保持19摄氏度的恒温，用它们贮藏郎酒，可
以使新酒醇化老熟更快，两年的贮存可以达
到土窖贮藏三年的效果，且酒的醇度和香气
都更佳。洞内藏酒，酒分子挥发少，挥发出来
的酒分子，都凝结在洞壁的石山、石乳、石罩
上，日积月累，已形成了厚达 10 余厘米的酒
苔。这不仅有利于酒菌的繁衍生息，替郎酒
催生出110多种香气成分，还反过来促使郎酒

变得更加醇美。郎酒在这洞中采天地之灵
气，吸日月之精华，铸就自身绵长醇厚的酒
体。这样一个难得的理想场所，对于郎酒来
说，无疑是天赐神予。

1999年 8月 6日，该洞以其规模宏大、气
势磅礴的酒阵兵马俑奇观作为当今世界最大
的天然酒库，载入上海大世界吉尼斯纪录。
2006年，天宝洞、地宝洞列为四川省重点文物保
护单位。只有亲自进入这两个举世无双的天然
酒库，你才能体会出“宝洞客来风送醉，举觞人
去路留香”的诗情画意。 晚报记者 唐善普

宝洞储酒绽新芳 ——郎酒贮藏探秘

特色餐饮-百家宴酒楼
位于郑州市航海路与淮南街交叉口北

50米的郑州市二七区百家宴酒楼，是一家秉
承“优美的环境、优良的服务、优质的菜肴、优
惠的价格”理念的特色化餐饮企业。

酒店目前经营面积1000余平方米，可满
足300人同时就餐消费。其中大、中、小包房
16间，装修豪华气派，是承办宴席、家宴的理
想场所。

百家宴酒楼开业至今，一直奉行“用我真
心服务换您实心满意”的服务理念。力使就
餐宾客在店内感受到家的温馨、家的氛围、家
的环境、家的亲切。

本店菜肴以“汇聚百家之长，让美味在口
中永远流传”为原则，广汇各大菜系之精华，
突出其菜系菜品的原汁原味。集色、香、味、
形、器、养、时尚为一体。在追求味美的基础
上，更注重吃得科学吃得健康合理地保证营
养供给，确保膳食营养平衡，形成以味为核
心、以养为目的全新现代化的餐饮文化。

优惠：持银联卡九折，饕餮卡八八折
地址：郑州市二七区淮南街2号附6号
电话：0371-68969966

每周一店

咨询电话

上万家白酒企业，400万千升的年产量，数
以十万计的白酒品牌，3亿之众的白酒消费人
群，1000多亿元的年销售额……一串惊人的数
字见证了中国白酒业的繁荣。经济危机来了，
白酒产业面临着巨大的危机和压力。

白酒行业基本不受影响
由于消费习惯和消费心理的强大惯性，西

半球的“震动”不会对我们造成大的影响，白酒
业，尤其是中端白酒市场受冲击不大，相对于
高端市场，反到是一次发展的良机。

经济危机影响中国主要表现在出口环节，
河南省地处北方内陆，出口占经济比例不是很
高，所以直接影响表现不明显。河南省白酒经
销商在被问到经济危机的影响时，大多数人几

乎是不假思索地回答说没有影响，这反映了整
个行业面对经济危机时的坚强信心。

中档白酒有巨大市场空间
目前，白酒行业烈性酒的比例日趋合理，

60度以上的白酒已经很少见。据统计，目前，
我国高度白酒约占20%，中度白酒约占40%，低
度白酒约占 40%。白酒度数大体上可以分为
52度以上、40度以上52度以下、40度以下三种
类别。权威调查数据显示，市场上较为畅销的
白酒品牌以 38 度和 52 度两种为主，在一定时
期内，52 度白酒仍将受到白酒消费者以及各
种社交场合的青睐。

面对越来越注重健康和理性消费的郑州
市民，目前一些经销商的营销手段已经从过

去的终端取胜向与消费者互动沟通过渡。大
部分高端白酒厂家认为自己酒的成本低，提
高价格和渠道运作推力就够了；而对于经销
商而言，价格落差大、利润空间也就大了。
一些酒商认为卖白酒就是卖文化、卖概念，
只要有好概念卖就行了。其实真正的营销是
要先做好算术题，也就是要给产品正确的定
位、清晰地表达营销信息，将内涵说清楚了，
然后再给品牌编写故事等，这样才可以做好
市场。商务用酒、餐饮用酒、渠道销售的力
量也不容忽视，开拓其中任一个通路，市场
空间都会很大。

中国城市经营专家团秘书长、北京创意村
营销策划公司河南办事处主任 郭力 供稿

秋燥，谨防疤痕病变
在最近对郑州地区三百多名疤痕患者

的分析中，工作人员发现，很大一部分患者
的疤痕发红、发痒，让人备受煎熬。

金百俪的专家介绍，这是人在秋季受到
燥邪影响而发生的疤痕病变。秋天，这个从
炎夏向寒冬过渡的季节，机体抵抗力较为薄
弱。这时的气候干燥，多风，空气中缺少水
分，造成肌肤缺水，从而造成疤痕处皮肤干
燥结皮、发痒发痛，手挠或不正当的碰触都
会刺激疤痕的生长。

人的皮肤在受到创伤之后，如手术、烫
伤，甚至是痤疮等形成的疤痕，在修复的过
程中，成纤维细胞不断变异繁殖的过程中分
泌胶原蛋白，导致胶原纤维的产生以及微循
环造成毒素沉积形成炎症介质，从而使疤痕
不断增生，其临床表现为：发红、发痒、高出
正常皮肤。这类疤痕一到秋天就容易发生
病变。金百俪采用内部消融，外部抚平，精
细修复三步疗法，达到最佳修复效果。

金百俪“因疤而异，专疤专除”，对疤痕
疙瘩、炎性增生疤、手术疤、烫伤疤、妊娠纹、
青春痘疤等疤痕都有独特疗效，为众多疤痕
患者解除了苦恼。

紫荆山店：紫荆山路与东里路交叉口紫
金城大厦1504室 69077272

大石桥店：大石桥 SOHO 广场 A 座
1705室 63881077

金博大店：金博大D座1908室
66228908

网址：http:www.chuba110.com
全国免费除疤及加盟热线：400-7065-110像推销中国功夫一样营销中档白酒

白酒经典话郎酒系列报道之四


