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创新实现超越 实力铸就品牌

“银信担保从 2003年成立之初，就定下了
将自身发展目标与服务中原经济发展和解决
中小企业融资难相结合的决心，探索通过市场
化解决中小企业融资难的道路。”该公司总经
理李久立说。多年来，银信担保与中国银行、
工商银行、建设银行、交通银行等多家银行合
作，为中小企业和个人提供专业化投融资担保

及配套服务，助力中原经济发展。
2003 年银信担保进入河南省建行个贷中

心，开展汽车按揭和房产抵押贷款担保业务；
率先推出“乾掌柜”民间投资担保品牌；2006年
银信担保在洛阳设立分公司，带动了洛阳民间
投资担保业迅速发展；2006年底，银信担保作
为河南担保行业的唯一代表，参加了由中国人

民银行郑州分行、河南省金融学会等举办的河
南省第一届金融文化节。公司先后被授予“中
原最值得信赖的投资担保机构”、“河南省最
值得信赖的诚信企业”、“河南省豫商协会副
会长单位”、“河南省企业担保协会理事单位”、

“中原 3·15满意度调查先进担保企业”等荣誉
称号。

李久立经常说：“只有不断创新，才能持
续领先”。其率先在全国民间担保行业推出
的“乾掌柜”理财品牌，开创了中国民间担保
理财品牌的先河。乾掌柜理财自推出以来，
已成功为广大投资人提供理财资金安全保
障 2000 多天，客户转介绍及循环投资率达

97%以上。
与其他理财产品相比，乾掌柜具有合法安

全、收益稳定、灵活方便等特点。根据投资项
目和金额不同，乾掌柜理财年稳定收益率为
12%以上。产品期限一般为1~12个月，理财金
额 5 万元起，无任何手续费，适宜居家百姓投

资。“乾掌柜担保理财既规避了股票、期货等投
资的高风险，比一般理财产品收益要高，而且
有抵押物、月月收益、期限灵活，有效保证了市
民资产保值增值，是当前许多投资方式中风险
极低、收益较高的一款理财产品。”该公司工作
人员说道。

“信誉是企业的生命”，作为银行的合作
伙伴，6 年来银信担保在与中行、工行、交行
等多家银行的广泛合作中，用专业规范的操
作赢得了银行信任，成功实现了银企合作。
据了解，2003 年以来，银信担保曾先后与多
家银行合作住房按揭贷款和汽车按揭贷款
担保等业务，并认真履行担保职能，防范业
务风险，得到合作银行和广大客户的高度评

价和信任。
2008 年 11 月，河南银信投资担保有限公

司已走过了六年的发展历程。六年来，银信担
保在探索中不断创新，在创新中不断发展。公
司由当初的郑州一家店发展成为现在的四家
店；由当初的十几名普通员工发展到今天的拥
有一批金融、房地产、法律、财务等行业专家的
近百名员工的专业化团队；由当初的一百多平

方发展到今天的共 2000 多平方的办公场地。
如今的银信担保已建立了科学的管理模式，走
上了健康的发展轨道，成为全国中小企业民间
融资理财领域的领先者。如今，在国家政策日
趋明朗和“担保”这个朝阳行业的春天里，银信
担保正以战略的高度和专业的深度一次又一
次刷新创新的记录，不断以新的姿态实现新的
跨越。

“如今，河南银信
投资担保有限公司已
服 务 投 融 资 客 户 近
8000 位，连续 2000 多
天实现服务零投诉和
投融资担保零逾期安
全运行，成为河南省
服务客户数量最多、
规模最大的社会资金
投 融 资 担 保 机 构 之
一。”自2003年成立以
来的短短6年时间，银
信便在河南担保市场
上获得了市场的肯定
和令同业侧目的骄人
成绩。她是如何做到
的呢？今天，让我们
一起走进河南银信投
资担保有限公司。

晚报记者 倪子 郭艳芳

助力中原经济发展

“乾掌柜”领跑担保业

在探索中创新发展

姜涛说：“无论做股票、基金还是投资
险，投资者都应该树立一个正确的中长期投
资理念，投资者不宜在市场出现波动时产生
盲目的恐慌性抛售心理。”现在万能险和投
连险的风险都比较大，有退保想法的人很
多。姜涛认为，退保严格意义上来说是不合
算的。“现在退保的话将会面临‘双损失’，投
资者不仅要承担退保时所需支付的违约金，

人身保障也会随着合同终止而停止。”
“我建议消费者可以将投连险进行账户

转换。投连险是个客户自主操作性很强的
投资品种，投保人可以将激进账户转换成稳
健账户。”他说，投资收益永远都是和风险相
匹配。“我个人认为，在未来 2~3年内市场前
景并不十分看好。投资者应该做好中长期
投资的心理准备，同时评估好目前自己的风

险承受力，及时转变投资风格。”
他说，如果投资者在投连产品和万能产

品上投入的这笔钱对于整个家庭来讲没有
很大影响的话，再放一放也无妨。对于已经
有保障的投资者来说，不妨购买一些债券型
基金等稳健保本增值的理财产品，但是尽量
不要在这个时候买风险性的产品。

晚报记者 倪子
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姜涛 首创安泰河南省分公司个险负责人

上周五，市民赵小姐向本报打来电话说：“我买的投连险被套了，我想退保，但是如果现
在退保是不是不划算呢？”

和赵小姐有同样想法的投保人不在少数。去年一路疯狂上涨的资本市场拉动了投资型
保险产品的热销，但由于资本市场接连下挫以及息率降低等原因，大多数万能险产品的结算
利率也在大幅下滑。据统计，从9月1日至10月25日，一半以上的投连险账户跌幅均超过
10%，最高跌幅达21.13%。同时，一些万能险产品的结算利率也在大幅下滑。为此，不少投
保者开始考虑是否需要退保的问题。

人保财险聘任理赔协理员
11月 7日上午，郑州人保正式聘任郑州市

交通运输集团保险部付文熙、安全专家王文华
等五位来自市内汽车业界的专业资深人士为
公司“交通事故保险理赔协理员”。他们将帮
助营运车辆客户处理出险后的车险定责、事故
处理等疑难问题和纠纷等，从而更好地协助郑
州人保提高客户服务水平，提升理赔风险管控
能力。

郑州人保总经理孙林表示，此次郑州人保
从社会中聘任理赔协理员，更有助于充分发挥
郑州人保与郑州汽车业在保险专业技术、风险
管理及理赔服务方面的经验和特长，这种优势
互补的合作也必将为参保客户带来实实在在
的益处，是一种促进保险服务创新机制的有益
尝试。 孙瑾

生命人寿举办保龄球比赛
为丰富员工的业余体育文化生活，提高员

工的身体素质，增进员工间的友谊与情感交
流，生命人寿河南分公司工会于11月7日组织
公司 80多名工会会员在郑州市鸿运保龄球馆
举行了“2008 年冬季员工保龄球比赛”。经过
激烈的比赛角逐，一共产生了团队奖 3名和个
人奖12名。

生命人寿河南分公司于 2007年成立工会
以来，已吸收200多名员工为工会会员。该公司
工会主席郭绍宾表示，此次组织保龄球比赛，可
以舒缓员工压力强身健体，今后还将定期组织
员工进行有利于身心的各类活动。 冯琪

保监会将重罚保险收益不实宣传
针对部分地区出现的投连险“退保潮”，保

监会日前公布了《人身保险新型产品信息披露
管理办法(征求意见稿)》表示，投连险、万能险、
分红险等投资类人身险产品在销售时必须明
码标出客户收益，保险公司此前采取的“自我
吹嘘”、“简单对比”等做法可能受到重罚。

根据《办法》要求，今后保险公司销售人身
保险新型产品时，必须在签订合同前向投保人
提供保险条款、产品说明书和投保提示书。投
保单上将设计客户确认栏和签字栏，要求投保
人亲笔抄录后签名。“自我吹嘘”、“简单对比”
等保险产品宣传技巧将受到严格规范。

晚报记者 倪子
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“爱相随”三者兼得
产品特色：利率联动，有效规避波动影响
推荐理由：长城保险“爱相随”是一款能让

资金收益、流动性和人身风险保障三者兼得的
产品。“爱相随”每年根据保额的 2%稳定地提
供一笔现金进入生存金账户，投保人可以根据
自己的需要自由领取；如果暂时不需要这笔
钱，可以留存于生存保险金累积账户，并可
享受不低于银行同期利率的收益。特有的
保底设计，有效地规避了长期利率波动带来
的影响。

生命财富两全保险
产品特色：银保理财产品
推荐理由：“生命财富两全”是生命人寿推

出的一款缴费期限短、持续收益的银保理财产
品。它具有短期投入、快速回报，到期祝寿、超
额返本，身故全残、多重呵护，保单分红、额外
惊喜，提前满期、养老无忧，资金安全、灵活变
现等特色。60岁以前每两年奖励 8%，60岁时
可选择一次性领取保额的 350%，也可选择 60
岁以后每年领取8%，领至105岁。每年还有额
外红利，抵御通货膨胀。

新一代“两康”重疾险
产品特色：保费相对低廉
推荐理由：“康宁终身”和“康宁定期”是中

国人寿推出的拳头产品，由于所需保费相对低
廉，不与社会医疗保险相抵触，推出后得到广
大消费者青睐。新“两康”在保持产品责任设
计、费率、现金价值不变的基础上，继承了老产
品交费灵活自由、保障全面、客户权益拥有更
多选择的优点，并且更加有利于消费者明确保
险内容，减少理赔纠纷。

晚报记者 倪子 整理


