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“有输有赢，最终还
是输。”吉彦军总结道，

“当时年轻气盛，自以为
是，走了弯路。”

一心玩乐的吉彦军
忽略了市场的变化，随着
进口家电的销售渠道日
益增多，他的电器行面临
着很大的危机。一些经
营进口家电的商家纷纷
扩大经营范围或及时转
变销售方向，可吉彦军却
没有任何动静。

“等到我意识到不妙
的时候已经晚了，随之而
来的是 1997 年亚洲经济

危机。”一方面，吉彦军的钱都奉献给了赌场；
一方面大气候影响，1997年年底，吉彦军终于
撑不下去了。钱也没了，店也没了，郁闷的他
不愿和人交往，但又不能天天在家里窝着，于
是他一个人跑去钓鱼以散心。

“一天 30 元，我一上午只钓了一条，我把

老板叫来问他，是不是池子里压根就没有鱼，
老板解释说，鱼多着呢，是你不会钓，我当时
就憋着一股气，看不远处有个钓鱼的老先生，
我就坐到他旁边看，以证明到底是我水平不
行还是真的鱼太少。”吉彦军说，“看着看着，
我就发现，原来钓鱼还有这么多技术，因为和
老先生比较投缘，于是我就拜他为师学竞技
钓（台钓）。”

1998 年，吉彦军开始跟着师父张豫来去
外地打比赛，最初没获得过什么名次，但学到
了很多技术。“钓鱼真的是修身养性，在钓鱼
的过程中，我的很多坏毛病都消除了，对自己
也有了深刻的反思。”

最终，吉彦军对自己的失败作出了结论：
知识不够多，眼光不够远。从此，吉彦军也明
白了，任何时候，都要保持学习的精神，这样
才能不断地前进。

吉彦军做到了，在钓鱼领域里，他从最初
的默默无闻，到后来被中国钓鱼协会认定为
大师，而此荣誉，全国只授予了 30多个，郑州
市只他一人。
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□晚报记者 苏瑜 实习生 任中敏 文/图

当年的吉彦军
拿着大哥大，戴着劳力士

改革开放使中国迈入了新时代，郑州商战使郑州在新的历史时期有了一张最靓丽的名
片。郑州的变化没有在其他行业那么引人注目，恰恰在商业领域引人注目，中间有一个桥
梁，这个桥梁就是我们郑州市政府在上个世纪80年代中期所提出的商贸带动战略。

1997年亚洲金融危机后
爱好开始转向钓鱼

4年来，吉彦军已经养成了几大爱好，分别是打麻将、喝酒、唱卡拉OK、温泉游
泳，玩物并不一定丧志。但不幸的是，吉彦军和朋友在玩麻将时却染上了赌的恶习。

吉彦军在钓鱼界大放光彩吉彦军在钓鱼界大放光彩
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几年商海的历练，吉彦军的思想已经变得异
常开放，他已经不满足于守着小小的美发店忙碌，
决定出去闯闯。那时，恰逢郑州大力发展商贸，手
头已经积累了两三万元的他敏锐地捕捉到了另一
个商机，可谓天时、地利、人和。

“当时进口家电市场奇缺，我就利用郑州交通
枢纽的优势，从广州深圳等地批发进口家电。我
是郑州最早做家电生意的那批人之一，而进口家
电批发好像我是独一个吧，当时，郑州市各家电门
市的此类产品都是从我这里拿货的，包括郑州百
货大楼、紫荆山百货大楼等大商场。再后来知名
度大了，省内各地市的商家也都来找我订货。”

“当时总体感觉是兴奋，也辛苦，但被兴奋掩
盖了，我一干就是6年，差不多积累了百十万。”吉
彦军沉思了片刻说，“可能当时觉得总这么奔波也
不是长久之计，毕竟‘跑单帮’赚得再多，也给人不
安稳、不踏实的感觉。”

1992年小平南巡讲话之后，国务院修改和废
止了 400 多份约束经商的文件，大批官员和知识
分子投身私营工商界，可谓“八仙过海，各显神
通”。据人事部统计，1992年，辞官下海者 12万
人，不辞官却投身商海的人超过1000万人。官员
如此，其他的人就不必说了，可谓是“全民皆商”。
突然间，郑州到处是摆地摊的生意人，有全职的，
有兼职的，郑州充满了“商”城的味道。

此时，吉彦军却另辟蹊径，选择了专卖店的形
式。他在二七路和郑州百货大楼附近找了间门面
房，很快，他的华强进口家电行开张了。

“最开始还挺重视，凡事都比较上心，可慢慢

地发现，生意好到根本不用自己操心，只要货到，
就能卖，更甚者，货没到就有人预订。”吉彦军说，
忙碌的人一旦闲下来，会觉得特闷，于是总要找点
事做，这个时候，我们那一批先“富”起来的人群，
不知不觉地就聚在了一起玩。钱对我们已经不重
要了，我们开始享受胜利的果实，总结起来，就是
吃喝玩乐。”

对于当年生活的“奢华”，吉彦军不愿过多地
提及，“好汉不提当年勇，现在说那些让人笑话。”
在记者的一再追问下，吉彦军才透露，八方电器、
中原电器等目前郑州本土的大家电企业，当年都
还刚起步。

通过把吉彦军的只言片语组合后，记者勾勒
出他的生活轮廓：拿着一万八的大哥大、戴着象征
身份的劳力士，开着私家车辗转于各个高档消费
场所；一顿饭吃个几千
元是常事，外出旅游当
然是双飞。总之，悠闲
且富足的他们想尽办
法 让 日 子 变 得 更 滋
润。这样的日子持续
到1996年。


