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郑州民生 A07

圣诞、元旦、春节连轴过
消费者期望趁机淘实惠

□晚报记者 辛晓青

本报讯 昨日一早，在某大型眼镜城
进门处，工作人员已开始装饰圣诞树。离圣
诞节还有一个月，商家已开始抢占市场了。

商场圣诞气氛提前来

昨日上午，在二七广场附近的某商场
门口，刚刚做好的圣诞树告诉来往的消费
者：“圣诞促销就要开始了。”除了商场，一
些小门店也已经购进了圣诞装饰品开始布
置，而酒店等圣诞晚餐预订也已经开始。

金水路某酒店的前台服务人员介绍，酒
店的预订工作已经开始，“目前999元的双人
晚宴已经订出去了6台，只剩下10台了”。

批发市场圣诞礼品热销

记者昨日走访郑州市小商品城，发
现与圣诞有关的礼品已摆在货架的显要
位置。做礼品批发生意的孟女士说，他
们早在一星期前就开始着重做圣诞礼品
了，“很多商场饭店已经做圣诞装饰了”。

据了解，为在家中组织聚会，今年有不
少市民购买圣诞装饰品以布置家居。

消费者期待更多实惠

12 月25日圣诞节，几天之后就是2009
年的元旦，而2009年的农历新年在1月26
日。3个大型节日如此临近让商家早早做起
了准备。在某商场策划部工作的王先生说，
这几天焦头烂额，“每个节日都要有特点，我
们已经加班一个多星期了，圣诞的装饰计划
和促销计划好了，马上要出来元旦的计划”。

不少市民认为，3个节日如此近，相信
商场促销力度会很大，准备把需要购买的
冬装再等几天，力度最大时下手。

大学毕业，小徐风中卖手套
“我不是为了挣钱，是为了挣经验”

一位成功的商人路过，说他当年也是这么做的

原计划下月10日开征的
2009年养路费暂缓征缴

□晚报记者 王菁

本报讯 国家发改委近日表示将开征
燃油税费，不少读者询问，即将开征的
2009年养路费是否还照常征缴，欠费的车
主又将如何征缴税费呢？记者昨日就此采
访了省市征稽处得知，原计划下月10日开
征的2009年养路费将暂缓征缴，他们也在
观望待命状态。对于欠费的车主，征稽处
的负责人认为，即使今年就执行燃油税，也
不意味着往年拖欠养路费的车主都能“一
笔勾销”欠费。

昨日清晨8时30分许，正是上班高峰。大学路与康复前街交叉口向北路东，
人行道上一个男生站在一辆电动车旁，他前面地上摆着一些摩托车手套，电动车
上挂着一个牌子，文字格外引人注目：“大学刚毕业做点小买卖。”在匆匆行人中，
他在冷风中的坚持，吸引了记者的注意。 晚报记者 辛晓青/文 张翼飞/图

一位老先生买了一双手套，徐剑楠热情地为他安装好，服务十分周到。

家庭背景不错，本科生求职不顺卖手套

徐剑楠，22岁，郑大升达经贸管理学院英语专
业本科生，今年6月毕业。小徐说自己家庭条件不
错，对于生活他并没有太多忧虑。毕业后他曾经找
了两份工作，可是每份工作都没干够一个月。

“我先是去一个黄金投资公司做黄金操盘
手。虽然和我专业不对口，但感觉未来是有前景
的。”可是干了半个月之后，小徐辞职了。“专业差
异太大了，所以没要工资我就辞职了。”

他的第二份工作是在裕达国贸大酒店做行李
生。“我选这个工作，是因为觉得五星级的酒店，接
触外宾机会比较多，想锻炼一下自己的接待能力
和外语能力。”可是只干了一个星期，他又辞职了。

“我发现做行李生每天说的就是‘早上好’、‘中午好’、
‘晚上好’等基本口语，锻炼不了我，所以我又走了。”

前一段有天骑车感觉很冻手，小徐就想能不
能先做点小生意呢？经过一个星期的考虑，他决
定去卖手套。“现在经济不景气，好工作不容易
找，与其在那些没有锻炼价值的求职中浪费时
间，不如自己做点什么，这样更锻炼人。”当他把
想法告诉父母时，没想到得到那么大的支持，“我
妈妈特激动，她还说自己也想做生意，还说将来
我们俩一起做。”

两天卖出5双手套，小徐说没受打击
小徐的招牌给他带来了很高的关注度。说起

这个牌子，小徐说，就是为了让顾客消除对他的疑
惑，“这个牌子实际就是个自我介绍”。

小徐说，进了10双摩托车、电动车专用手套和
一些口罩后，前天他第一次开张，当天卖了4双，昨
日只卖出去1双。昨日，小徐给一位老先生认真将
手套固定在车把上，前后忙活了十几分钟，最后老先
生开心地给了小徐十几元钱。虽然生意不怎么样，
可是他没有气馁。“这两天太阳好，温度还不是很低，
不是卖手套的最佳时机。”对于价格小徐也不避讳，
说自己进的手套七八元，他要价14元，如果顾客砍
价也能接受，如果价格合适，就再送一个口罩。

说起这份工作，小徐说原先预计要干一个
月，“现在看估计半个月，因为一下雪我的生意就
要结束了。下雪以后两天，该戴手套的就都戴上
了。”之后做什么呢？小徐说继续考察，看看再卖
点别的什么东西。

做生意不容易，这点小徐也考虑到了。“你
说假币啊，我早就认真学习过假币知识了，一
般情况下不会收住假币。”

对于滞销问题，他说自己做这个小生意，不是
为了挣钱，是为了挣经验：“我认为只要我敢站在这

里，承认我和社会的落差，我就是成功的。”他说，与
其把时间浪费在找工作上，不如先积累经验。

关于占道经营，他说：“我一般早晨7点钟
到 10点钟最冷的时候在这里卖东西，发现城
管，我走就是了。”

昨日上午，一个中年男子一直在看小徐
的摊子、牌子和小徐这个人，可是他并没有买
东西。最后他才说：“你真像当年大学毕业的
我。”这名男子姓云，他告诉小徐：“我大学毕
业以后和你一模一样，卖过手套，还卖过很多
杂七杂八的东西。”现在的云先生，是国内某
知名运动品牌的特约经销商。

“卖手套你就要关注天气预报，尤其是郑
州的第一场雪，看到要下雪，提前一天多进
货，那一天你的存货会卖完的。”“现在你的品
种太单一了，需要再增加点品种，比如普通的
棉手套……”小徐和云先生聊了很久。最后
云先生把自己的名片给了小徐，告诉他有需
要就给自己打电话，一定会帮助他。

成功商人在小徐身上看到自己当年的影子


