
民间借贷发展渐入正轨
“改革开放初期，东南沿海地区就兴

起了民间金融。在当时，银行、城市信用
社、农村信用社等正规金融机构还是主
要服务国有企业、集体企业，对于以分散
型小商业、小生产为特征的个体经济，自
然难以获得资金支持，然而这些中小企
业对资金的渴望却异常迫切。”王胜坤介
绍说，一些民间自发的“互助会”“基金
会”之类的民间互助金融组织，虽然在当
时对民营经济起到了一定的促进作用，
但由于缺乏监管措施，这些民间金融组
织的运作很不规范，一旦资金链的某一
环节断裂，就会无法按期支付本息，最终
导致许多人因此血本无归。

现在，担保行业在河南市场逐渐露出
锋芒。由于历史或固有思想等原因，很多
人对担保这个新兴行业仍怀有一定质
疑。王胜坤说：“担保公司与非法集资有
着本质的区别。担保公司不吸收也不占
有借贷双方的资金，它只是为民间借贷双
方提供信息中介服务，同时为符合担保条
件的借方提供担保，为出资客户提供专业
化的信用管理服务，收取国家规定的担保
服务费。同时，担保公司开展的民间借贷
业务也实行公开、透明、规范的操作，自觉
接受社会各界监督。”

回想民间借贷由市场需求的自发产
生，到期间出现的一些非法集资等曲折
历程，再到现如今公司化、规范化、标准
化的运作，王胜坤感慨道：“民间金融正
在艰难跋涉中一步步为人所接纳并进入
正轨。”

众所周知，中小企业融资难是制约其向前
发展的瓶颈。而中小企业融资难的根本原因是

“缺钱”，特别是缺少可以贷款的规范机构。民
间借贷具有“小、短、急、频”的特点，中小型企业
和个体工商户的融资需求走正规的银行渠道还
是比较难。王胜坤说：“作为同样讲经济效益的
银行，不管金额大小、期限长短，都要走一整套
严格繁琐的贷前审核流程，所花费的人力、费用
等却差不多，所以银行更愿意做金额大、期限
长、财务健全稳健的大企业贷款。”然而，中小企
业、个体工商户在优化经济结构、扩大社会就业
等方面发挥着举足轻重的作用，并日益成为国
民经济的重要组成部分，更为重要的是中小型
企业直接关系到国民就业等民生问题。“因此，
政府历来重视中小型企业的发展，而解决的关
键就是要解决他们的融资难问题。”

作为GDP全国排名前列的经济大省，河南
民营经济的迅猛发展和融资贷款需求的快速增

长，为河南投资担保业的成长提供了肥沃的土
壤。值得欣慰的是，河南省政府对中小企业的
扶持以及规范担保公司的构建一直走在国内前
列。“河南省政府下达的《河南省人民政府关于
加快全省中小企业信用担保体系建设的若干意
见》中就表示，河南近几年将继续下大力气在全
省构建以中小企业为服务对象，以融资担保服
务为主业，以政策性担保机构为引导，商业性和
互助性担保机构为主体，担保机构和再担保机
构配套协作，有较强融资担保能力的覆盖全省
中小企业的信用担保体系。”王胜坤说，担保公
司在整个借贷过程中起到的是牵线搭桥的中介
作用，把资信良好有优秀还款能力的借款人推
荐给出资人。“更为重要的是担保公司会对借款
人的还款能力进行担保，一旦借款人不能按时
还款，担保公司将代为偿付，以确保出资人本息
不受损失。对一个正规的担保公司来说，担保
是一种责任，更是风险管理能力的具体体现。”

“目前而言，很多人接触较多的还是具有国
资背景的担保公司，如各地的省担保、市担保
等。这些担保主要与银行合作，即钱来自于银
行，去向是财务较为健全的中小型企业。而现
在市场中较多的民营性质的担保公司业务主要
是民间借贷担保，即钱来自于居民，去向是个体
工商户及小型微型的企业。当然，随着民营性
质担保公司实力的不断增强、专业人才队伍的
不断扩大、风险管控能力的不断提高，越来越多
民营性质的担保开始逐渐被银行认可，并与其
合作。”王胜坤认为，担保公司通过与银行合作，
实际上承担了银行的贷前审核职能，并部分承
担银行的贷中审查和贷后收款职能，通过为借
款人提供担保实际上也降低了银行的风险。

因此，王胜坤提出，担保公司在保持并不断
壮大现有民间借贷业务的同时，在今后工作的另
一重点应该是加强并扩大与银行的合作，扩大资
金来源，更好地为个体工商户和中小型企业的融
资服务。“因担保公司与银行良好的合作关系以
及对贷款流程的熟稔，通过担保公司进行贷款的
中小企业要比自己单独去申请贷款速度更快捷，
而担保公司从中要承担连带责任，银行也愿意放
贷给经担保公司担保的中小企业，这也成为银
行、担保公司及中小型企业三方共赢的基石。”

2005年初，王胜坤领导的弘鑫担保正式在
中原腹地郑州诞生。它的到来，给当时发展滞
缓的河南担保市场激起片片涟漪。随后，凭着
稳健的发展理念和前瞻性的发展战略眼光，他
带领的弘鑫担保越做越大，至今已经拥有了多
家分公司。

从成立初期的创业难，到如今的稳步上升，
王胜坤说，这和他始终坚持秉承的企业理念密
不可分。“只有本着‘诚信为根 服务为本 效率
为先 客户至上’的企业理念，弘鑫担保才得以
在成立数年来一直保持高速发展的态势。”担保
行业应该为中小创业型企业和个体工商户解决
中短期融资难题，帮助他们不断发展壮大。“我
希望担保公司能为有投资需求的中小企业架起
了一座实现民间资金顺畅对接的快捷服务平
台，这是我对担保行业寄予的最大期望。”

作为河南担保行业的探索者，王胜坤一直
用自己的行动努力改变所有人对担保行业的看
法，努力提升河南担保公司的企业形象。也正
由于此，王胜坤获得了社会多方的认可。“2007
中部企业领袖河南最具成长力行业精英、第三
届中国经济百名诚信人物、中国中小企业协会
常务理事”等诸多授予王胜坤的头衔，充分显示
了他对担保行业付出的心血和获得的成就。同
时，王胜坤对自己的要求也十分严格，他认为人
只有不断学习，不断深化提高自身资质，不断接
受新事物才可以跟得上时代的步伐。因此，他
还具有 MBA 硕士研究生、高级经济师、中国特
级注册职业经理人等很多资历证书。

他常说，品茶就像品人生，怎么咽也咽不完
的茶的香甜味儿，就像是人生的忧伤，任凭你怎
样也挥之不去。茶的苦味儿就像是人生的艰
辛，只有停下来的时候才会有丝丝甜味儿，可人
生要是真得停下来了，就什么都感觉不到了！
正因为王胜坤不愿意停下来，所以他一直在稳
步中前进。“河南的担保行业就像个正在蹒跚学
步的孩子，还需要不断接受多方的摔打与磨
练。我希望，在今后的发展中，河南的担保公司
能认真做好每一项业务，始终将风险放在首位，
争取对促进河南区域经济快速发展起到应有的
积极作用。”王胜坤如是说道。

在稳健中发展才能更强
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哪里有需要，哪里就有市场，担保行业的出现必有其必然性。目前而言，河南省的担保公司数量不少，但是真正能经受住市场磨练与淘汰
的担保公司还远远不够。作为较早涉足河南担保行业的探路者，我和我的团队将继续为架起企业、个人与银行之间的合作桥梁而努力。

中小企业的融资难问题，全世界都存在，都是需要关注和解决的问题。然而在融资过程中，中小企业普遍存在信用不足或缺乏，也成为了
融资难的重要因素之一。所以，尽快加快中小企业信用担保体系建设刻不容缓。

在今后的发展中，担保公司应该继续坚持以国家产业政策为导向，以市场化模式规范运作，促进银行和企业间的合作，扩大投资领域，打
造一个为中小企业和社会大众提供融资投资和担保服务的专业化金融服务企业。

走进王胜坤的办公室，首
先进入眼帘的是一套造型别
致、古典厚重的茶道专用茶
桌。王胜坤喜欢品茶，每次去
采访，他总是兴致勃勃地为到
场的每一个人“秀”一段功夫茶
表演。一整套繁琐的泡茶程序
完毕后，他还会亲自斟满并将
茶杯递至每个人手中，等待别
人的品尝与评论。他说，好茶
只有用好的茶具装盛才能更
完美地品出茶的香醇与厚重。

王胜坤就是这样一个喜
欢用心品茶，用心感觉茶的
喜怒哀乐的人。“人品，为茶先
做人，做人先修德，德立茶
存。”这虽是一句很朴实的话，
却蕴藏着很深的有关人品与
茶品的道理。身为河南省弘
鑫创业投资担保股份有限公
司董事长的王胜坤认为，茶道
亦商道，企业也需要内外兼
修。作为努力开拓河南担保
市场的一分子，王胜坤愿始终
本着实实在在用心做茶，用心
做事的理念，对担保市场建
设、缓解中小企业融资难、拓
宽融资渠道等方面做出应有
努力，争取为促进河南区域经
济快速发展起到积极作用。
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担保其实是种责任


