
汽车展销会的出现
1988年，省机电公司和市机电公司分别

在河南省人民会堂和绿城广场开始举办汽
车展销会，以后每年两次，成为郑州汽车销
售由计划经济向市场经济转轨的萌芽，从以
前封闭的销售状态转变为完全开放的销售，
吸引了大批市民前来观看，轰动一时。后来
虽因种种原因这两大展销会渐渐销声匿迹，
但对于郑州车市产生的推动作用不可估量，
随后专业的汽车市场逐步形成。

第一家有形汽车市场出现
1992年，郑州汽车城在淮河路开业，成

为郑州汽车市场的起点。16年过去了，郑
州汽车市场经历了由小到大、由弱到强、由
品牌单一到品牌多样化的发展历程，并由
最初的政府办市场发展到现在的企业、个
人办市场。伴随着消费群体的增加，市场
规模也不断壮大并逐步规范，目前郑州汽
车交易市场形成了北区汽车商圈、东区汽
车商圈、西区汽车商圈等几个商圈并存又
相互竞争的局面。

中原汽贸成立
1995年底，中原汽贸在107国道和郑汴

路交叉口成立。由开封机电改制而来的中
原汽贸的发展速度出人意料地超越了当时
郑州本地的最大汽车经销企业省机电、市机

电等公司，充分显现出股份制的巨大活力和
优势。在1999年底至2000年初中原汽贸
发展突飞猛进，营业额从5亿元惊人地攀
升至 20 亿元，全国除了西藏，设有 70 多
家分支机构，成为全国最大的汽车流通企
业之一。

裕华汽贸成立及被收购
1999年4 月，“裕华汽车贸易有限公

司”公司成立，短短9年中，代理品牌达28
种，维修点增至15个，年维修车辆12．5
万辆，年旧车交易量直逼万辆大关，经营
收入40多亿元，是目前河南车市最大的汽
车流通企业。2006年，裕华汽车被新疆广
汇收购，成为其下属的全资子公司。这在
当年成为河南车界轰动一时的大事件。现
在事实证明，裕华收购事件，是顺应了时
代的潮流。

第一家品牌授权4S店开业
1999年6月，郑州第一家真正意义上的

汽车４Ｓ店——广州本田港源店开业，同
年成立的还有上海通用别克新纪元。如今
郑州汽车４Ｓ店的数量已多达上百家，涵
盖了所有的主流汽车品牌。以北环和花
园北路为集散点，以老 107 国道（黄河路
以南到航海路）为轴线，以中原西路新型
4S店形成新的市场，以郑东新区车市规
划等为补充，成为中部地区最具影响力的
汽车市场。

郑州汽车制造业兴起
1985年，成立于1963年的“河南省交通

厅郑州客车修配厂”更名为“郑州客车厂”，
1993年，改制为“郑州宇通客车股份有限公
司”；1993年5月由日产、中信集团、郑州轻
汽为主要发起人的郑州日产成立，开启了郑
州汽车制造业的新篇章，标志着河南汽车工
业从零部件向整车制造的转变。如今郑州
汽车工业的整车和改装车企业已经拥有宇
通客车、郑州日产、河南少林等7家。

汽配市场的形成
1998年，郑州汽配大世界在花园路诞

生，它对推动郑州汽配市场发展功不可没。
有了汽配大世界的带动，如今的汽配市场呈
现百花齐放的格局。北环汽配装饰市场、宏
达国际车城、郑州国际车城等数家大规模的
汽配市场也招商成功。国际汽车用品连锁
超市黄帽子、澳德巴克斯等先后入驻河南，
本土大型汽车配件、用品超市贰仟家、车由
美等纷纷涌现，目前，郑州汽车后产品市场
的商品集散能力达到了全国第二。

豪华车进入郑州
2002年，梅赛德斯-奔驰汽车授权经销

商郑州之星汽车销售服务有限公司成立。
成为第一个正式进入中原豪车市场的品牌
车，当时引起的轰动不亚于一个国际巨星来

郑州开演唱会。如今，豪华车品牌宝马、沃
尔沃、雷克萨斯、讴歌、英菲尼迪、悍马、保时
捷、凯迪拉克都已经在郑州安家落户，甚至
顶级豪华品牌威兹曼都在郑州建了专卖店，
大大提升了郑州车市的档次，河南汽车消费
潜力也可见一斑。

汽车团购首现郑州
2003年，汽车销售新模式“汽车团购”出

现，由郑州晚报首次发起的团购汽车活动取
得成功，以打破传统销售、争取最优价格引
起了当时市场的轰动，开创了团体购买汽车
的先河，实现了消费者、汽车经销商和汽车
厂家的“三赢”，受到了广泛欢迎，从此汽车
团购正式在郑州车市流行起来。5年来郑州
晚报组织了上百场团购活动，促成销售上千
辆，成为车市营销典范和金牌活动。

2004年汽车行业遭遇寒流
2004年4月份，国家宏观调控信贷紧

缩与汽车厂商的大肆扩产造成了供求关系
的严重失衡，汽车行业在2004年进入了低
谷期，产销量增速放缓，利润指标大幅下
滑。沉浸在 2002、2003 年行业迅猛发展
喜悦中的汽车厂商，对突然袭来的“寒流”
完全没有任何思想准备，直到2005年市场
才逐渐回暖。也正是这种低迷，历练了一批
成熟的经销商，整个汽车行业都形成了风险
意识。

晚报记者 王美华 陈栋

骊威首破小车10万大关
据乘联会最新数据统计，截至今年 11 月

10日，骊威销量已达到100032台，日平均销售
180 台，首破 1.6L 排量小车 10 万大关。据了
解，骊威无论是“全时多能”的功能诉求，傲比
同侪的大空间、以及与 TIIDA 同级别、节能与
动力完美结合的冠军级发动机，都让它在众多
小车中脱颖而出。稳定而优异的品质和长期
积累释放的口碑效应让它步伐稳健，并且显示
出强大的后发力量。 陈栋

郑州日产举行免疫规划专
用车交接仪式

12月8日，河南省卫生厅装备免疫规划专用
车辆交接仪式在郑州日产中牟工厂举行。作
为郑州日产的重要行业用户，河南省卫生厅对
郑州日产一直以来给予了很大的支持和关注，
今年郑州日产汽车通过车辆招标，成功竞标了
全省免疫系统专用车的供应工作，对我省扩大
免疫规划的顺利实施发挥了重要作用。卢望春

力帆汽车嘉力4S店喜庆开业
12月6日，位于北环路与丰庆路交会处的

河南嘉力汽贸又填新丁——力帆汽车河南嘉
力4S店正式开业。据悉，力帆汽车河南嘉力4S
店是按照力帆集团的要求建设的标准4S店，新
车展示、售后维修保养等各项功能一应俱全，宽
敞明亮的整体环境以及人性化设计的客户休息
区，确保为力帆客户提供高档次的享受。开业
当天，该公司针对力帆老客户推出诸多优惠活
动、冬季保养多项免费检测，以及免维修保养工
时费等。据该公司负责人介绍，针对开业当天
成交的客户，河南嘉力更是推出大幅让利促销，
力帆双全号原价5.68万元，开业庆典特价4.98
万元，还赠送交强险和车内装饰大礼包。据悉，
该车外观造型创新体现出大气、时尚的风格，驾
驶感舒适。双安全气囊、ABS/EBD、更厚实的专
用车身钢板、可溃缩式方向盘、加强的防撞槽等
配置可以有效地提升该车的安全性能。 李汪洋

金杯海狮第五代全系优惠
近日从华晨金杯方面获悉，12月份将在全

国范围内开展金杯海狮第五代产品全系优惠
2000元的促销活动。在为期一个月的促销活
动中，包括快运系列、动力王系列等金杯海狮
第五代产品都将参加此次促销活动，其中既有
中低端城市物流车型，也有中高端商务车型，
能够满足消费者的不同需求。 陈娴

福克斯车商年终送好礼
年终将至，长安福特经销商为了答谢新老

消费者的长期支持以及冲刺并超越年底销售
目标，近期开始陆续地在全国范围内开展优惠
让利活动，包括赠送加油卡、装饰、车辆保险等
多种促销形式，优惠幅度数千元不等。据悉，
目前这类年末促销手段仅限于每年岁末这两
个月左右的时间。 陈娴

12 月 6 日、7 日，由本报主办的“老 K 砍价
团”再次起航，带领“团员”30多人来到东风日产
中原专营店和东风日产威佳专营店，持续两天
的“砍价”活动，再次创造出成交骊威7台、骐达
5台、轩逸两台、天籁两台，共计16台的好成绩。

“等提车的时候，我的孩子就差不多满月
了，到时候我们一家三口就可以开着车去爷爷
奶奶家了。”12月 6日，跟随本报“砍价团”前来
购车的消费者吴先生来到了东风日产中原专营
店，刚刚荣升爸爸的他还沉浸在喜得贵子的喜
悦中，此次他准备购买的是东风日产骐达车型，
为的就是让孩子生活得更舒适些。

在东风日产威佳专营店购得一辆天籁的消
费者刘先生对记者说：“我的朋友在上个星期刚
刚跟‘砍价团’一起买了一辆飞度，就是她推荐

我参加这个团的，我自己之前也来探过几次价，
但都没有你们砍得价低，我会把这个团推荐给
我其他要买车的朋友，让他们都来享受买车的
轻松与实惠。”听到刘先生的这番话，在他身旁
的消费者刘女士心疼地说：“还是少推荐几个朋
友吧，看今天把晚报的同志给累的，一会儿忙着
招呼“团员”，一会儿又忙着和经销商砍价，几个
小时了小伙子没在凳子上坐一下，没有喝一口
水，嗓子都累哑了。”听到刘女士这番话，刚才还

“所向披靡”的老K一下子变得腼腆起来，微红
的脸上露出了笑容。老K说：“组团儿购车虽然
很辛苦，但看到大家购车后脸上露出满意的笑
容时，所有的疲惫都烟消云散了，我很享受和大
家一起的快乐时光，接下来我还会一如既往帮
更多的朋友实现购车梦想。” 晚报记者 陈娴

近日，北京现代“SONATA·领翔”全国上市
体验会正式拉开帷幕。

据了解，“SONATA·领翔”全国上市体验会
于12月初启动，举办活动城市涵盖中高级车型
的销售重镇以及北京现代的重点销售区域。作
为北京现代在中高级车领域的旗舰车型，

“SONATA·领翔”在11月初举行的杭州试驾中，
就以“实力科技、中坚座驾”的特质赢得各方美
誉，而广州车展的首度亮相，以及著名书法家范
曾先生书写的中文名公之于众，引发车展观众
的赞叹热潮。此次“SONATA·领翔”的体验活

动，足以让各地消费者见证其“引领科技之道、
翱翔进取人生”的精髓所在。

据悉，“SONATA·领翔”搭载的是集合全球
科技实力研发的第二代θ发动机。它采用双
CVVT连续可变气门正时技术，以及VIS可变进气
歧管技术，动力表现十分突出。以2.0L发动机为
例，其最大功率可以达到121KW，堪称同级最强，
具备“超五星级动力”的实力。据介绍，第一代θ发
动机技术就曾输出到三菱和戴姆勒-克莱斯勒等
汽车豪强，而相比第一代θ发动机，第二代θ发动机
功率提高13%，同时油耗则会降低6%。 屈彦飞
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寒流之中掀热潮 两天成交16台

老K忙并快乐着
上期团购喜讯：骊威7台、骐达5台、轩逸2台、

天籁2台
本期砍价目标：东风日产系列、一汽丰田系列
团购报名电话：0371-67655767
特别提示：本活动只为报名参加此项活动的消

费者提供砍价服务，已在汽车经销商处交付订金订
车的消费者，不享受该活动的优惠项目。

以科技之名“SONATA·领翔”郑州首秀引发关注热潮

厦门越野赛预演年度总决
战，长丰汽车有望夺冠

11月21~23日，2008年全国汽车场地越野
锦标赛“厦门国贸杯”厦门分站赛在厦门集美
灌口赛车场进行，来自全国的104辆越野车齐
聚于此，进行了一场全国总决战前的大会演。
经过一番激烈“厮杀”，长丰汽车华南虎车队黄
凤革、樊晓夺得了汽油组冠军，为长丰车队赢
得2008年全国汽车场地越野锦标赛年度总冠
军奠定了坚实的基础。

据了解，作为长丰车队越野赛事战车的长
丰猎豹汽车，是长丰汽车旗下的品牌，其装配
全球领先的驱动系统，能根据不同的路况自动
进行切换，并能根据车速及实际路况智能实现驱
动力在车轮之间的自由分配，使车辆的运动性能
和道路适应能力增强，此次赛事上的出色表现就
是很好的例证。十多天后，全国汽车场地越野锦
标赛总决赛将在广东阳山进行。据中汽联相关
人士介绍，截至目前，2008年全国汽车场地越野
赛积分榜中，长丰车队和选手排名都在前三甲位
置，最有希望夺得2008年度总冠军。 陈栋
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