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近日，东风本田汽车有限公司第三届售后
服务技能竞赛在武汉结束，经过为期两天的激
烈角逐，东风本田河南双仪店售后部参赛人员
在专业技术及理论考试中均取得了骄人的成
绩，荣获售后服务技能竞赛全国总冠军。

东风本田河南双仪负责人告诉记者，借

着这次获得“全国总冠军”的契机，双仪公司
决定，近期在公司内部掀起一个广泛开展岗
位大练兵的高潮，旨在让全体员工不断加强
自身素质的训练及理论知识的学习，认真学
习售后部参赛人员锲而不舍、敢于拼搏、勇于
创新的精神。 屈彦飞

奔奔称雄J.D.Power，
“小车王”实至名归

近日，J.D.Power亚太公司发布了2008年
中 国 汽 车 性 能 、运 行 和 设 计 调 研 报 告
（APEAL）。报告显示，中国本土汽车品牌在
此次调研中表现优异，不仅平均 APEAL 分
数比 2007年上升了 5分，而在消费者普遍关
注的紧凑型车方面，中国本土汽车品牌继续
领跑市场。值得一提的是长安奔奔表现尤
为抢眼，不仅以 751 的高分刷新紧凑型车
APEAL分数记录，更力压上届冠军夏利荣膺
新一届紧凑型车榜首，成为当之无愧的“小
车王”。 陈娴

全球客户过亿
NISSAN 75年成绩辉煌

1亿全球用户，100万中国车主——这是
NISSAN 公司 75 年来的光辉历程。近日，
NISSAN公司度过了自己75岁的生日。

据东风日产中原专营店介绍，世界汽车
界，素有“技术的日产”之说，75年来，NISSAN
以前瞻性的眼光和领先时代的科技，不断刷
新行业技术标准，造就了一个又一个传奇车
型。世界第一款使用EXTROID CVT传动系
统的旗舰公爵；50场连胜纪录的GTR跑车；
日本皇室御用的“royal”国车……

传奇的源动力是尖端的科技；科技的源
动力是对人的执著关怀。坚持以人为本的
NISSAN,不断将世界顶尖造车科技应用于乘
用车市场。其VQ引擎、XTRONICCVT 无极
变速器、AlMode4X4i——智能全模式四驱和
顶级水平的燃油经济性的HR/MR引擎，都将
实现更卓越的行驶性能、静谧性及环保性能。

21 世纪，是绿色动力的世纪。零能耗、
零 排 放 ，将 成 为 汽 车 发 展 的 新 目 标 。
NISSAN，积极迎接未来挑战，Pivo2 和 Mixim
将以更出色的绿色动力，继续和您一起驾驭
未来，共同谱写盛世传奇！ 陈仪

海马福仕达模拟用户综
合路况测试正式启动

12月 10日，海马郑州启动了主题为“海
马福仕达纵横中国万里行”的模拟用户综合
路况测试活动。这是国内首次对一款微客产
品在上市前夕进行大规模、长距离的质量检
测，海马郑州以“品质”立足微客市场的理念
也由此可见一斑。

严酷环境考验车辆性能
本次测试活动横跨全国22个省份，历时

一个半月，单车里程达到1.5万公里。期间将
经历中国最北端漠河的严寒、最南端热带三
亚的酷热等多种气候条件以及陕、川、贵等复
杂路况的严酷考验。

海马股份副总裁、海马郑州总经理孙忠春
表示，这次大规模的模拟用户全路况测试活动，
就是要对即将上市的海马福仕达整车品质、功
能进行全方位检测，确保这款产品“品质、舒
适、经济、实用、可靠”五要素的完美平衡。

市场表现值得期待
福仕达作为海马进军微车市场的先锋，

从设计研发到生产流程都秉承了海马生产轿
车的规范、标准和流程。全新的底盘设计和
大空间带来的承载力。在动力方面，福仕达
搭载的高功率发动机在同级别车型中出类拔
萃，并达到了欧Ⅳ排放标准。

专业人士认为，在微客市场稳步增长，消
费观念和需求更加多样化的背景下，微客产
品的舒适、品质及安全等方面的诉求越来越
明显。在这样的背景下，福仕达未来的市场
表现也值得我们期待。 陈栋

还有不到半个月的时间就迎来元旦佳节
了，辛劳了一年的人们在这一天如何犒劳自己
勉励自己呢？“买辆车，算是对自己今年辛苦
工作的一个奖励，鼓励自己来年更加努力工
作。”12 月 13 日，参加郑州晚报“老 K 砍价团”
购车的消费者李先生高兴地对记者说。的确，
和李先生一样，选择在年末购车的消费者不在
少数，大家都是被年末车市价格频频抛出的

“超低价”所动心的，特别是郑州晚报举办的
“老K砍价团”更是让消费者亲身感受到了“抄
底价”的巨大诱惑。上周，在消费者的强烈要
求下，老K再次带领“团员”分别来到东风日产

中原专营店和东风日产威佳专营店，成交两辆
天籁、三辆骐达、一辆骊威，共计 6人与爱车喜
结良缘。

跟随“老K砍价团”购得一辆骊威轿车的张
先生对记者说：“真没想到能优惠这么多，晚报
这个活动是货真价实，原本我是打算再等等看
的，可是晚报‘砍’下来的价格实在让我按耐不
住了，我感觉过了这个村就没这个店了。”

本周末，“老K砍价团”将再次出击，团购品
牌为一汽丰田系列、东风标致系列。其中一汽
丰田系列的团购价格将根据活动当天实现的成
交数量浮动，即团购数量越多，优惠幅度越大。
而东风标致品牌经销商则拿出 10台特价车等
待着您。 晚报记者 陈娴

老K砍价
一点不忽悠 【新闻快递】

河南双仪荣获东本售后服务技能大赛全国总冠军

为保证广大车主能在冬季享受更安心无
忧的汽车生活，广汽丰田将于 12 月 20 日启动

“尊贵体验·安心随行”冬季安全服务双周活
动。本次“尊贵体验·安心随行”冬季安全服
务双周活动将在广汽丰田旗下各销售店全面

展开。自 12 月 20 日至 2009 年 1 月 5 日，每位
广汽 TOYOTA 的车主均可在全国广汽丰田经
销店对爱车进行 25 项免费安全检测。同时，
广汽丰田各销售店还为到店的车主准备了精
美纪念品。 陈仪
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