
降息之下保险保障不可少

除了发行慈善信用卡，招商银行最
近更是喜事不断。近日，历时近两个月
的“2008年度亚洲最佳公司”评选结果揭
晓，《金融亚洲》杂志经征集 300 多名全
球投资者和分析师的评选意见，最终招
商银行获评“最佳管理公司”、“最佳公
司治理”和“最佳投资者关系”，成为中

国大陆唯一获得三个奖项的银行。
《金融亚洲》是亚洲资本市场极具影响

力的重量级刊物，在全球拥有广泛的读
者。自2000年起，该杂志每年均邀请全球
的重要机构投资者、分析师对主要亚洲国
家的上市公司进行评选，并设立了“最佳管
理公司”、“最佳公司治理”、“最佳投资者关

系”和“最佳红利分配公司”四类奖项。
招商银行自 2006 年在香港上市以

来，连续两年获得了该奖项。在此次评
选出的亚洲最佳公司中，充分彰显了招
商银行在经营管理、公司治理和投资者
关系管理方面的优异成绩及资本市场对
招商银行的高度评价。

招商银行 银企合作共度难关
刚获三项大奖的招行近期还首度推出“爱心额度”慈善信用卡

日前，“2008第七届中国企业领袖年
会”在京举行。招商银行行长马蔚华获
得了“2008年度最具影响力的 25位企业
领袖奖”荣誉称号，并在当天的年会闭幕
式上做了主题演讲。他不仅分析了全球
金融危机的演变过程和深层次原因，着
重阐述了中国企业和商业银行的应对之
策，并且号召“银行和企业相依相偎，共
同度过这个寒冷的冬天”。

“能否战胜这场金融危机，成了我们
能否开启新的 30 年的关键。”马蔚华指
出，作为商业银行，现在更应该积极发挥
自身促进经济的金融作用。“对于银行来
说，救企业就是救自己。银行要通过经
济的健康发展，来保证自身的健康发
展。”他说，银行应该通过深入细致地调
查、充分细致地沟通，合理地分析风险，
合理地看待企业发展的前景，对那些健

康向上的但是暂时有了困难的企业，银
行业应该一如既往地支持。“特别是对中
小企业，他们可能面临的困难比大企业
还要严重，银行要根据中小企业贷款需
求短、平、急的特点，有独立的信贷体系
和手段。”马蔚华建议中国企业要注重开
拓包括发展中国家市场和内需市场等多
元化的市场；保持一定的现金流；企业之
间建立联盟；注重危机公关等方面。

银企合力共度难关

“爱心额度”信用卡亮相

近日，我国内地信用卡市场迎来了
一场“温暖”盛事。12 月 9 日，招商银行
在上海信用卡中心总部举办了壹基金信
用卡上市新闻发布会。当天，招商银行
信用卡中心理事长郭光，壹基金发起人
李连杰等共同出席了此次新闻发布会。

壹基金信用卡是内地金融消费领域
第一张采用“爱心额度”为信用卡核发及
升等标准的慈善认同卡。它将每一个持
卡人、招商银行、陆续拓展的每一家商户

等无数的“1”联系起来——招行在每张
卡片申请成功后将捐赠1元，持卡人承诺
每月捐赠 1 元、11 元、111 元不等的爱心
款，商户和招行同时在持卡人刷卡消费
时也做捐款；招行还将季度性地召集持
卡人参加“1日义工体验”和开展慈善义
卖等公益活动。

据悉，壹基金坚持“公信、专业、可持
续、执行”的公益标准，将公益资助扶持
的对象，从一个单一的项目或者针对一

类人群拓展到对于整个公益平台的搭
建，并切实关注善款的使用以确保最终
的实际效果，把推动中国公益事业的发
展作为己任。有效地使用捐赠基金也是
招商银行期望进行的常态化慈善经营的
目标，共同的目标令两者走到了一起。
该行信用卡中心工作人员说，他们将为
该卡的上市做好准备并将其作为市场营
销重点，在 2009年将公益慈善行动推向
新的高度。”

2006年 4月，中国光大银行、正道花园商
厦联名推出“正道花园·炎黄信用卡”，这是我
国首张民族品牌的银商联名信用卡。该卡采
用中国银联统一标准和统一标志，具有自主知
识产权，是国内第一张全球华人共享的民族品
牌信用卡，也是一张凝聚着炎黄子孙“同宗同
祖，血浓于水”之情的信用卡，兼具金融服务、
商旅服务、理财服务、健康服务、救援服务等全
面增值服务功能：除具有一般信用卡信用消
费、预借现金、循环信贷、免息还款等金融服务
功能外，炎黄信用卡还根据客户需求，提供了
预订机票酒店、赠送高额保险、积分换里程等
商旅服务功能，贵宾理财等理财服务功能，VIP
门诊专家预约、国际门诊诊疗、预约出诊等健
康服务功能，道路救援、SOS紧急救助等救援服
务功能。在正道花园商厦刷卡消费，可以同时
享受花园商厦的积分奖励、兑换礼品等优厚回
馈。 晚报记者 来从严 通讯员 李景辉

中国银行七项措施支持经济
近日，中国银行召开党委扩大会议，传达

学习中央经济工作会议精神，出台七项措施贯
彻落实。此前，中国银行在同业中率先推出10
项措施，迅速贯彻落实中央新出台的宏观经济
政策，积极支持实体经济的资金需求，先后与
铁道部、中远集团、渤海化工、“北大荒”农垦集
团、云天化集团、双汇集团等大型企业、成都市
等地方政府签署全面战略合作协议。年内中
行对企业的新增授信额度超过6000亿元，近一
个月，中国银行对企业的贷款新增了300亿元；
12月份，预计还将新增300亿元。 熊承义

金融动态

光大银行炎黄信用卡

11月 27日央行再次大幅降息，在这种市场
形势下，作为投资者可以考虑选择哪类产品
呢？下面理财师针对刘女士案例来给您作分
析。

刘女士：65岁，私人业主，有100万流动资
金，从风险承受能力等级评估结果来看，该客户
属于追求稳健回报的收益型客户。同时考虑到
客户年龄偏大，资金流动性较强，建议其资产进
行组合配置。2008年9月刘女士分别购买：30万

元某债券基金、50万元某货币基金、20万元利得
盈人民币理财产品；截至2008年11月24日，刘
女士因用款赎回50万元货币基金收益3552.50
元，比同期活期存款收益多3032.50元，比同期定
期一年收益多102.50元，按此时点测算其余两项
投资收益估值也达到了2.25万元。由此可见目
前市场行情下投资债券基金、货币基金或选择
稳健的人民币理财产品，可以有效分散金融危
机造成的风险，同时对资金要求流动性较强的

客户，该组合可以给客户带来方便。
建议：当前全球金融危机下，已投资的客

户可以检查自己风险承受能力和前期作的投
资组合是否合理，如果不合适可以进行适当调
整。对于准备做投资的客户，首先要根据自己
资金使用期限长短和风险承受能力来选择适
合自己的理财产品；其次降低收益率的期望
值，通过长期投资分散风险；最后，经常与理财
专家进行咨询和交流。 建银
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“能否战胜这场金融危机，成了我们能否开启新
的30年的关键。”近日，招商银行行长马蔚华在北京举
办的“2008第七届中国企业领袖年会”上号召说，“银
行和企业要相依相偎，共同度过这个寒冷的冬天。”

虽然当前全球金融发展面临巨大挑战，招商银
行仍坚持用真诚服务赢得社会各界的认可。据悉，
刚刚获得“2008年度亚洲最佳管理公司”称号的招
商银行，12月9日还在上海发行了首张内地金融消
费领域的壹基金信用卡，再度奠定了国内信用卡市
场领先者形象。

晚报记者 倪子 刘卫清 通讯员 樊振宁/文
晚报记者 吴琳/图

年近 30 岁的王小姐是一位单身白领，平
时基本的理财手段以存款为主。近期适逢央
行 11 年来最大降息，王小姐觉得把钱放在银
行存活期不划算，但投资理念保守的她又不愿
意把钱投入股市，于是，在配置了一些稳健的
银行理财产品后，王小姐也想到了保险。

由于听说保险产品也会受到降息的影响，
王小姐想请教保险专家，在降息背景下，该如
何配置合适的保险产品，既做足保障，又能获
取一定的收益？

王小姐的家庭及财务状况：年收入 10 万
元，无负债，存款总计 22
万 元 。 每 月 支 出 房 租
2600元，衣食等其他花销
约 3000 元。单位有基本

的社保和医保，且短
期内无结婚打算。

首先，降息不能降保障。不应该把投保
看作一种简单的投资行为，简单地用投资的
思维去计算回报率。人生风险不因降息而
消失或减弱，在经济形势不好的情况下，保
险越发突出其重要性和必要性。建议王小
姐从发生几率小、影响却最严重的风险开始
规划，如意外、身故、重疾、残疾、医疗这几个
方面，因为这些风险一旦发生，将对家庭经
济形成严重的冲击，所以要着重考虑，做足

做全保障。
其次，投资不能投风险。暂时来看，会受到

降息波及的保险产品，主要是投连险、万能险等
理财类保险，这类产品正处于风口浪尖，风波不
断，普遍收益率较低且风险较高。所以在投资
保险产品时，建议王小姐避开风险产品的“雷
区”，投保“回报固定+浮动”、“保本增值+分红”
的保险产品，或许能在银行降息中寻找到新的
财富之路。

王小姐的理财观念偏保守，并没有购买股票、
投连险之类的高风险产品，这样的理财方式虽然不
会有太大的损失，但是会有很大的不足。

首先，疾病威胁。生活环境日益恶化、工
作压力大等原因造成人们的发病几率越来越
大。王小姐虽然有社保和医保，但是，报销的只
是医保药而已，像一些自费药是不能报销的。
所以在王小姐还年轻、有经济能力的时候，为自
己准备一款大病方面的保险是很有必要的。

其次，养老险缺失。以王小姐目前的工
资水平和当前的社保情况计算，其退休后每
月大约可领 1500 元。这还没有算上通胀
率。由此可以看出，如果要维持目前的生活
状况仅靠社保是远远不够的。

最后，意外险补充。意外无处不在，但人
都会存在一种侥幸心理，而一旦这种意外降
临到某个人身上那就追悔莫及了。因此建议
补充意外险产品。 中财

宜补充三类保障

保险配置遵循两原则


