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家居卖场上演价格战
消费者出手时机已到

蓝钻工程 2008是在蓝钻工程的基础上进
行的升级和更新，并不是从根本上改变和推翻
蓝钻工程的整个系统。

决定工程品质的第四要素是管理，蓝钻工
程如何做到管理质量保障系统的？蓝钻工程
理念认为，要保证工程的尊贵品质，施工前、
中、后都必须监管到位，任何一个环节的纰漏，
都会带来不良的后果。蓝钻工程采用设计图
纸标准化、材料验收、检验、预验收、阳光8小时
快速反应和 ERP 质量信息登记等 8 大监管机
制，确保整个施工过程和竣工后的管理服务完
美无缺.蓝钻工程如何控制材料和施工现场两
大污染源？第一大污染源是来自装修时候采
用的不环保材料，第二大污染源是来自不规范
的施工现场。两方面的任何一面做不好，都可
能造成装修现场的污染。为了控制材料和施
工现场两大污染，蓝钻工程不仅仅采用顶级环
保材料进行施工，还在施工现场采用多种工具
和方法杜绝现场污染，这些工具和施工方法有
为了进行入户门保护研发的门衣、根据人体特
征精确制作的木工操作台，有保证健康的饮水
机，有杜绝水泥“赖”在地上的水泥槽子，杜绝
恶臭弥漫室内的临时坐便器，还有“成品保护
膜”、“灭火器”、“现场警告和温馨提示”等等。

“1000返600”、“全场6.9折”、“满万元即送
10%的赠物卡”，近期，郑州的家居卖场纷纷加大
了折扣力度，发起了声势浩大的热卖活动。而
记者在红星·美凯龙、郑东金海马家居城、东方
国际家居广场、新家园建材超市、好易家建材商
场、金泰成灯饰广场等家居卖场还发现，自进入
12月份以来，家居卖场的人流量有明显回升，款
台也排起了队伍，家居卖场的促销战似乎再次
激发了消费者的购物热情。 晚报记者 熊维维

红星·美凯龙“周末大力度返现”；东方国
际家居广场“全场家具底价销售”；金泰城灯饰
广场“你购物，我付款”——这些在节日里都不
常见的超低折扣，随着岁末来临已开始上演。
家居卖场纷纷举起“岁末迎新”、“周年店庆”等
促销旗号，给冷清的经济环境增添不少亮色。
在这个关键时刻，商家目的只有一个：冲击年
度销售量，低价在所不惜。

家居卖场显眼的红色促销条幅及黄色的
特价标签刺激着消费者的感官神经，而消费者
对此也很买账。上周六，在东方国际家居广
场，顾客柴女士告诉记者，她一个月前就看好
了一套家具，当时有9折的优惠，原本等着春节
促销时候再出手。但是没想到这次来卖场就

赶上了如此诱人的折扣，而且还附赠各种礼
品。柴女士觉得已经到了出手的时机，早点买
回家里还能早些为过年做准备。

和柴女士有相同想法的消费者不在少数，商
家的淡季促销战为近期冷清的商场赚足了人气。
据东方国际家居广场营销负责人李治国透露，12
月份东方国际家居广场的促销效果非常不错，周
末每天的人流量过千人，虽然现在经济大环境不
景气，但却比去年同期的销售还要好。

华丽灯饰大卖场的店员告诉记者，“从月初
就开始推出的20周年庆典系列活动，有送赠品、
有抽奖、有限量低价抢购品牌灯饰品等。”这种让
利的促销手段果然奏效，双休日一早就有不少顾
客排起了长队，前来抢购浴霸和节能灯。

谈到选择在传统的淡季进行大规模促销，
家居卖场的老总们有自己的想法。红星·美凯
龙郑州商场总经理周启晨认为，在大环境不好的
前提下，家居卖场有必要进行优惠促销，拉动内
需，促进刚性需求成交量。而从目前的表现来
看，大规模的促销确实起到了非常好的效果。

而郑州市花园北路新金泰成灯饰广场总经
理张双来表示，虽然目前市场的观望气氛浓厚，
但是消费者的刚性需求还是有的，持币待购的
现象非常普遍。卖场的价格促销战则是一个提
升销量，释放消费者刚性需求的好机遇。有业
内人士分析，这次卖场的促销战得到市场热销
的反馈，其火爆的原因还源于卖场与商家联手
促销，其让利幅度之大在淡季实属罕见。

记者在走访卖场过程中发现，铺天盖地的促销

战成为了目前郑州几大家居卖场的关键词，这样一
场声势浩大的促销活动更是吸引了商家的积极参
与：一些橱柜品牌全场8折；家具名品特卖比比皆
是；底价销售也成为一个绝好的宣传噱头。

商家与卖场的“一唱一和”促使这场家居促销
战达到了高潮，顾客的消费热情空前高涨。一位消
费者高兴地告诉记者，他看中的几款卫浴产品以套
餐形式打折，卖场也以5%的酬宾力度回馈，最后算
下来相当于原价不到4折就购买到了全套产品。

好易家建材商场总经理庞海涛告诉记者，在
经济不景气的大背景下，为在岁末冲年度销量，这
个时机打出的折扣就是为了促进消费者的刚性需
求，而在春节过后，价格或许上涨不说，优惠力度
也会不及现在。如果消费者之前还有很浓厚的观
望气氛，现在则是已经到了出手的好时机。

岁末、年关冲击销量，降价在所不惜

上周，在郑州某陶瓷店面里，市民争先上周，在郑州某陶瓷店面里，市民争先
抢购特价卫浴产品。抢购特价卫浴产品。


