
如何才能在经济寒冬面前做到一枝独秀？
聪明的老板要想着从细节处提升公司竞争力，
选择惠普彩色激光打印机便可以帮你创造更多
生意机会。如给客户提供的材料都是彩色的，
不仅表现力丰富，而且也显得专业。提升企业
形象的同时，更能让客户很快抓住重点，无疑增
加了拿单的筹码。

除了提升竞争优势之外，惠普“彩激”还能帮
企业有效降低三成的办公成本。以往很多人都
担心“彩激”买得贵、用得费，实际上，今天的“彩
激”购买和使用都非常划算，惠普入门级“彩激”
价格已不到2000块，对很多中小企业应用来说

不再有门槛。而且，经 IT业内权威评测媒体《个
人电脑》对惠普入门级“彩激”的测试结果表明：
惠普“彩激”打印黑白文档的单页成本比市场上
的主流黑白激光打印机还低30%。假如企业每
月耗材购买费用为1000元，那么一个月便可节
省300多元，打印量越大自然也就越省钱。这样
一来，仅打印这一项的办公成本就能帮企业节省
30%以上，使得企业办公支出的成本大幅降低。

很多中小企业都面临着金融寒冬的煎熬，
谁先改变谁就能先突围！在彩色商务大行其道
的今天，每个企业都应该注重通过选用彩色激
光打印机来提升自身的竞争力。 李辉
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五星电器宣布，从本周六起全国170家卖场将启动“岁末大降价”。五星电
器河南分部总经理战卉表示“按照国际惯例，12月份对于商家而言是一个黄金
季节，一到这个时候商家会采取各种各样促销回馈消费者。本周，五星将和厂
家联手，吹响年终让利号角。除了全国卖场有上亿元的特价机、惊爆机资源
外，还有包括平板、冰洗、通信在内的国内外最新、最时尚、最畅销家电悉数登
场亮相。”

联合众厂家投放10万台特价平板
家电连锁针对岁末市场的一场特大价格战本周即将拉来序幕。记者从五

星了解到，五星将联合众多厂家投放河南市场10万台特价平板彩电，而且实行
“不限量销售”，合资 32寸液晶直降 1000～3000元，国产 37寸液晶直降 2000～
4000元，合资42寸液晶直降3000～5000元，国产47寸液晶直降5000～7000元。

空调最高直降3000元
随着钢材等原材料的下跌，空调厂家都急于清理库存，回笼资金。按照目

前的经济形势，空调整机价格在明年应该是下降的趋势，如果受制于库存，那对
厂家来年的销售极为不利。所以，各大厂家也都借着五星电器年终让利的东风
来降价销售。AUX空调直降 100～1000元，海尔空调直降 200～1000元，长虹
空调直降200～1300元，志高空调直降200～1300元，科龙空调直降250～1200
元，海信空调直降300～2000元。

另外，取暖器各大品牌直降30元～300元，手机7折起、数码送好礼等优惠
活动同时进行。 吴绍超

作为中国家电零售行业的领军者，苏宁电器不论是在销售业绩、品
牌美誉度和品牌影响力等诸多方面都是业内的佼佼者。继12月15日苏
宁服务日社区服务之后，本周售后服务将再次落地，12月 20日、21日将
在苏宁棉纺路旗舰店门前广场举行为期两天的家电检修大型公益活动。

据苏宁电器售后负责人杨波介绍：“为了满足广大郑州市民的冬季
家电检测维修需要，已经定于 12月 20～21日两天在苏宁棉纺路旗舰店
举办大型家电免费检测维修公益活动专场。其间，市民维修家电，免检
测费、免清洗费、免人工费，材料费50元以下全免，50元以上按成本价结
算。即日起，拨打服务热线4008-365-365报名或者当日直接到活动现场
均可参加。”

此外，据河南苏宁电器采购经理小斌透露，本周苏宁电器郑州全市
包括上周刚刚开业的新密青屏广场店在内的十大连锁店将联动促销，

“2008全国年度回馈盛典”正式进入收官阶段。从17日起，价值880元消
费套券将会全城派发，即日起市民即可拨打苏宁电器服务热线
4008-365-365预约或至苏宁各门店预约登记领取；该活动优惠覆盖了彩
电、空调、冰箱、洗衣机、生活电器以及3C类在内的所有品类。另外，预存
家电购置基金 10元用 100元，30元用 300元，50元用 500元，优惠力度可
想而知。会员有“独享礼”，价值100元、200元、300元三种不同面值的消
费券，免费登记领取。更多优惠，尽在苏宁。 吴绍超

12月20日，国美电器泰隆店盛大开业，届时大量特价机、新品以及畅
销机将敞开销售，绿城市民有更多的机会享受到泰隆店开业的优惠。同
时河南国美与国内外众多知名厂家继续携手，将“厂商联合，拉动内需”
推向高潮。

更令绿城消费者振奋的是，泰隆店开业当天，消费者购买彩电、冰
箱、洗衣机、厨卫产品均有机会获赠 19 寸液晶电视，而且买就送大米 1
袋，开业好礼大放送。

此外，自12月中旬至2009年1月15日期间，国美推出“红袖套”行动，
由国美高管带队，把诚久保障服务送到顾客家中。这项活动是对“诚久服
务”的延伸，对消费者遇到的问题，不仅仅是解决了事，更要对消费者主动
提供贴心的照顾。此项活动国美电器要在全国范围内推行，河南国美自
12月 17日至 19日，接受顾客报名，参加报名的顾客，将有机会在活动期
间接受河南国美高管的拜访，收到免费的“诚久服务套餐大礼包”。

新闻延伸：河南国美荣获改革开放30周年“功勋企业”
2008年 12月 17日，河南省国美电器有限公司受河南省商业协会的

邀请，参加了由河南省商业协会主办的“河南省商业服务业改革开放 30
周年功勋企业、功勋人物表彰大会”。

河南国美电器有限公司进入河南8年来，其领先同行业的服务理念，
实惠的价格，丰富的产品，开创了河南家电零售业的新时代，也为广大消
费者提高生活品质作出了贡献；得到了消费者的认可，此次荣获“功勋
企业”荣誉称号，再次彰显国美电器领头羊的地位无可替代。 吴绍超

本次永乐13周年庆典主要以新品降价为主，通过与厂家签订306亿元大订
单，有很多最新上市的家电产品只有在永乐卖场能买到，而且价格上绝对以进价
销售。

据了解，在永乐13周年庆典最后三天里将采取“满1000惠130”“预存50即
可得600”的布局攻略，其所属的28家大卖场将悉数参加，同时将采取“挑战价格
之巅”的攻势，卖场内商品整体普降30%，全面掀起年终让利狂潮。

此次永乐枪挑年终黄金月，在其商品资源方面做了充足的准备与合理的分
配，高端新品和特价商品悉数供应，其中 306 亿的大单采购中，彩电的采购占
整体采购的 30%，通信产品的采购占比为 20%；而彩电让利将占全部让利份额
的 38%，一场空前规模的家电促销大战也将展现在消费者面前，另外通信产
品的让利占全部让利份额的26%，可见彩电手机将是永乐此次赢战年终促销的

“杀手锏”。
永乐为此次购物狂欢节专门开通了绿色通道，永乐VIP用户可享受专人服

务、专人讲解和专人导购；而 19天价格保障是有力保护消费者利益的其中一个
保障；消费者在河南永乐13周年庆典期间所购商品，在9天内不满意可以选择无
条件退货；19天内如果出现所购商品价格下降，可给予差价退还，保证价格最低；
39天内如果商品出现质量问题，可以给予退货；99天内如果商品出现质量问题，
给予换货保证。

此外，在永乐13周年庆典期间，会员可享受会员积分抽笔记本活动。吴绍超
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2008 年 12 月 3 日，澳柯玛在西安召开
“2009澳柯玛营销战略年会”，发布2009年度企
业发展战略和市场营销战略——继续以制冷
家电为主导产业，做大冰柜，做强冰箱，将澳柯
玛打造成为世界冷柜第一品牌，成为全球信赖
的“国际制冷专家”。

会上，澳柯玛强力推出“鲜立方”系列保
鲜冰箱。该系列冰箱采用特有的 MEP 保鲜
技术，突破传统技术的瓶颈，实现冰箱产品
的“全时、全效、全方位”保鲜。澳柯玛的
MEP 保鲜技术彻底解决传统保鲜技术无法解
决的保鲜难题。通过外加静态磁场，在冰箱
冷藏室，有效降低果蔬的呼吸强度，不仅延

长保鲜时间，而且有效保持果蔬原有的营养
成分和色泽风味。

澳柯玛还推出节能超人系列冰箱和惠管
家系列冰箱，节能超人系列冰箱全部达到欧洲
A++级能效标准，最低日耗电量仅0.32度；惠管
家冰箱充分考虑用户的实际需要，采取“管家
经济学”设计理念，省电、省心、省钱。

在市场拓展方面，澳柯玛将重点发展三四
级市场，大力发展集团消费市场，借助“家电下
乡”这一政府主导、财政补贴、企业唱戏、农民
受益的民心工程进一步升级的有利契机，实现
适合三四级市场特点的流通体系的建立。同
时，稳步开拓一二级市场。 欧客

澳柯玛鲜立方，“全面保鲜”好

2008年 11月成立的郑州邦尼家居发展有
限公司，迄今不到一个月时间，已发展到 10个
社区，并实现了零投诉。“现在，‘邦尼’还是郑
州家庭服务业协会的推荐单位呢！”其掌门人
阎峻介绍说。

家庭服务业是一个新行业，也是一个周期性
的行业。许多郑州的家政服务人员在农忙和年底
的时候都会回家，而许多市民在双节和过年时，是

最需要家政服务的，这就造成了人少服务跟不上
的现象。而这种现象在“邦尼”几乎不会出现。

“邦尼”进行分区管理，也进行了分户服
务。一个员工组最初服务的是哪一户，会一直
做到这一户的合同到期，“‘邦尼’不经客户同
意，不会随便地更换客户的服务人员。‘邦尼’就
是要让客户体验到品质服务，体验到‘邦尼’始
终在客户身边。” 立高


