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“中国地板行业在 2008年出现前所未有的低迷，大量企业
业绩停滞不前甚至严重下滑，世友地板的年度业绩却逆势而上并
取得了新的突破。”日前，在郑州举行的2008世友地板营销高峰论
坛上，世友地板副总裁胡造奇在接受记者采访时说，为回报广大
消费者的信任与支持，世友地板发起中国地板行业史无前例的让
利消费者、关爱消费者大行动——世友地板第二届狂人节。

12 月 19~21 日，在郑州名优建材市场的狂人节上，全场八
折，消费者争先恐后疯狂抢购，三天共签单近万平方米，更有大
量消费者反映因为准备不充分而错失了良机。

经济环境的不景气让越来越多的消费者认识到省钱的重要

性。“省钱才是硬道理，世友地板举办第二届狂人节就是希望帮消费
者省钱，活动的宗旨就是，回报社会，让利消费者。”胡造奇介绍说。

“特价帮你狂省钱，购买就有88-800元好礼拿”是本届世友
地板狂人节的主题，据了解，本届世友地板狂人节推出大量特价
地板，部分畅销产品甚至低至出厂价，让利幅度前所未有，另外，
世友地板在行业内独推钛晶面万人踩踏活动，上台体验就有惊
喜礼品送，消费者可以现场见证世友钛晶面的钻石品质，满意再
签单。为配合“狂人节”，胡造奇表示，此次活动将通过厂商让
利、经销商拿优惠相结合的方式，保障此次活动的促销规模以及
让利幅度的最大化。

世友地板郑州专卖店
决定在元旦期间限时举办
狂人节，在全场八折的基础
上加大让利力度，凡购买地
板即赠送价值 200 多元的
拖把和地垫，前 50 名顾客
还可参与抽大奖，有机会获
取价值480元的仿古椅、价
值800元的玉檀香笔筒、货
款 50%返还等超级大奖。
另外，使用提货单购买世友
地板还可再省5%。

如果你正在装修，或者
你即将启动装修，如果你计
划在明年迁入新居，那么快
去东建材康居木地板城吧，
世友地板为准备装修的消
费者量身打造的“世友地板
第二届狂人节”将再起狂
潮。作为岁末最为闪亮的
冲关力作，世友地板超低的
价格、超多的花色、超常规
的省钱幅度，必将成为震撼
岁末的地板促销活动。

诚信促销 让利不降低品质

疯狂让利 省钱才是硬道理

世友地板狂人节作为公司元旦促销大戏旨在岁末年初回馈
让利消费者。2007年第一届狂人节在全国100多个城市一经推
出即深受广大消费者欢迎，在一个月之内风行全国，扩展到全国
近200个城市。

今年进入12月，全国各行各业特卖会不断。世友地板第二
届狂人节在北京、上海、广州、武汉、郑州、南京、杭州等200多个
城市陆续闪亮登场，成为地板行业规模与影响力最大的让利促
销活动。

近年来，各商家的促销大战硝烟四起，而一些不法厂商却在
促销产品上玩起了猫腻：采用劣质B级板做促销品，如以双色板、
转印板、贴面板、指接板和短命板冒充优质纯实木地板特价销售
（简称“五鬼”板）；或者采用作坊生产的龙骨、踢脚线等劣质辅
料，以弥补产品特价所蒸发的利润。“五鬼”板和劣质辅料不稳定
不健康不环保，给不少消费者的家居生活埋下一定隐患。

为了让消费者明明白白消费，胡造奇介绍说，世友地板在行
业首家实施产品信息明示，将漆膜硬度、表面耐磨转数等性能指
标明确地标在钛晶面地板包装箱上，让消费者对产品品质指标
有了全面而真实的了解，同时也通过此举来接受广大消费者和
国家检验机构的监督。

胡造奇表示，“狂人节”疯狂让利，世友地板郑重承诺不降低品
质，所有促销特价产品的各项性能指标均符合或优于国家标准。

据了解，世友地板在全国200多个城市拥有850多家专卖店
和500多家一级售后服务中心，并在全国推行金色木匠5A级服
务，为消费者提供专业的铺装与维护。世友铺装技师都受过行
业协会组织的地板铺装培训及施工监理认证，能够确保为消费
者提供先进、规范、统一的铺装服务；铺装配件采用世友专用纯
正地板辅料，确保铺装后的地板达到最佳稳定状态，最大限度延
长使用寿命。 熊维维


