
上榜理由：
现代百货的营销已经成为百货经营管理的重要内容，成为百货企业经营成功和竞争取胜的关键。在评选出的这

些人物中，他们将新奇独特的想法大胆融入中原商业气氛当中，精心打造主题营销、商品营销、会员营销、服务营销等
创新的营销模式组合，在立于大型活动的基础上大力推行区域性营销，使得各家百货企业在中原商业这块肥沃的土地
上占得了一席之地。他们不仅引领了郑州商业营销理念的悄然变革，而且营销手法引领或推动中原商业的向前发展，
对产品销量的提升和公司美誉度的提高起到了举足轻重的作用。 晚报记者 谢宽 冯刘克
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销售现场：早上6点就排起长队
1月1日早上6点，欧凯龙四大卖场的门前广

场已经排满了数十人的队伍，他们都在等待欧凯
龙买断价家具排号单发放；而直到1月3日22：00，
欧凯龙四大卖场里还有数十人的队伍在等待交
款。这是很多人在欧凯龙元旦促销活动期间亲
历的火爆场景。

元旦，欧凯龙黄河路平价家具馆，王小姐等
待了近一个小时才交上款，她说：“我到百货商
场、超市、集贸市场买东西都没有等过这么长时

间，真没有想到欧凯龙的生意如此火爆！”
欧凯龙家具广场有限公司执行总裁吴大伟

介绍说，2009年元旦期间，欧凯龙重磅推出活动，
联合了数百个国际国内家具厂商，实施系列买断
价家具和特供价家具以答谢广大顾客朋友。此
次“买家具满 1000 元送 500 元”的巅峰盛惠优惠
力度之大，参与活动的家具品牌之全都创下了家
具卖场的新纪录，很多平时从不打折或优惠幅度
很低的国际国内一线家具品牌为了配合活动也
第一次让出了极限底价。

此外，欧凯龙买断价家具推出的 199元的精
品大床，999元的精品床垫、2999元的儿童套房等
系列买断价家具也得到了顾客的欢迎，很多顾客
向欧凯龙表示希望在以后的促销中能多多提供
一些这样的超值家具。

商户代表：欧凯龙让我们对2009充满希望
2008年下半年对家具行业而言无疑是颇

具挑战性的时节，金融风暴的影响显而易见，
同时来自各个方面的影响让经营品牌家具的
商户承受了诸多压力，而作为家具卖场的欧
凯龙。此次元旦3天活动火爆的销售形势，让很
多欧凯龙的商户看到了新一年家具行业复兴的
希望。

谈起2009年营销计划，欧凯龙企划部总监陈
梦玲说，新的一年，欧凯龙将在激烈的市场竞争
中继续探索营销思维和营销策略的变革，保持欧
凯龙四大卖场在中原家具业的领先态势，并且进
一步从商户的角度出发，整合有效媒体资源，贴
合市场需求，推出更受中原顾客欢迎的系列重磅
活动，与商户朋友一起共赢未来！
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逆势上扬 欧凯龙元旦销售火爆
2009年元旦，很多购买家具的中原顾客

在欧凯龙亲眼见证了中国专业家具运营
商——欧凯龙四大精品家具连锁商场的
2009年家具贺岁行动。短短3天，欧凯龙四
大卖场顾客盈门，销售纪录屡创新高。欧凯
龙再一次以实力回馈中原人民，带来了一场
欢乐祥和的家具选购盛宴，也使得众商户对
2009年与欧凯龙的合作充满期待。
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