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开业促销“史上最牛”
“西南第一店”、“最牛家电卖场”、试业期“销售冠军”，所有这些荣誉使得

永乐陇海路店集万千宠爱于一身，明天正式开业的贺礼自然不薄。关于此次
开业的促销力度，河南永乐电器总经理丁宁自信地表示：不敢说“绝后”，但可
以保证“空前”。坚持以透明的优惠方式让利消费者，真正做到普惠。

低价再度显威
99元买手机，42英寸液晶电视仅需4000多元，不要认为这些价格低得不

可思议，这只是永乐陇海路店低价榜单中的冰山一角。2009年作为平板彩电
普及年，陇海路店开业将成为32英寸、42英寸、52英寸等主流型号液晶、等离
子平板电视降价的首演舞台，价格平均下调 20%～30%，冰洗价格也将顺势
下行，超大容量双缸洗衣机跌破600元，并有礼品送。3C产品方面也是亮点
不断，合资名牌彩屏手机跌破99元……

让利活动精彩纷呈
活动一：开业大礼 满就送
开业期间，在永乐陇海路店购物的顾客均可享受开业大礼，购物满3000

元送CDMA手机，满5000元送价值850的移动DVD。
活动二：新年开门红 购物就加送
时值寒冬，开业期间，永乐陇海路店颇具匠心地推出购物满1000元加送

电暖器的活动，体贴实用的礼品，让温暖陪伴。
活动三：开业套购 实惠到家
套购的顾客，则可享受巨额奖励活动：购物满2万送价值1980元的19英

寸液晶电视；购满4万送价值3980元的32英寸液晶电视；满6万送价值6980
元的37英寸液晶电视。

活动四：郊县购物 报销车费
对于郊县的顾客，永乐陇海路店开业期间还将送出关怀厚礼：满1000元

送10元车费、满2000元送20元车费，全方位解决郊县顾客的购物难问题。
活动五：新年好运 购物中大奖
本周末，在陇海路店购单品满100元可抽取一张幸运刮刮卡（最多抽5张），

其中一等奖为32英寸液晶电视，二等奖为迷你音响 ，三等奖是电暖器……
“家电庙会”火爆升级 价格跌至谷底

上周，永乐投入千万元的促销费用，组织1000多家家电厂家共同启动了
大型春节促销活动——家电庙会。率先在家电卖场以庙会的形式，为消费者
送“红包”、送“实惠”。据悉，本周永乐电器将继续追加促销资源，在河南 28
家门店全面实行普惠让利，整体价格平均降幅超过 30%，让利金额高达 1亿
元人民币，让喜庆气氛越来越浓，活动越办越热闹，家电庙会进入高潮期。

吴绍超

货源更足选择更优
随着“家电年货”概念的盛行，越来越多的时尚个性化家电精品将走进

传统家电渠道，而这一趋势的发展将使更多的大众消费者领略到国内外更
加个性化的精品电器。新春促销旺季到来之际，苏宁就向海信、创维、海尔、
TCL、长虹、康佳、日立……国内外主流品牌进行了彩电的大单采购，并获得
了充分的货源保障和价格优势，而其中更有高达30%的采购型号为厂商独
家供应苏宁的产品，在性价比方面更加具有优势。依托全国大盘的优势，苏
宁将为消费者奉献出力度空前的家电让利盛宴！

平板彩电最高直降5000元
笔者还了解到，从其销售的产品趋势上来看，环保、大屏、高清是 2009

年平板电视的消费主流，为满足消费者新春年货采购对平板电视的消费需
求，苏宁电器准备了数万台的特惠平板彩电资源，其中，涵盖了 32、37、40、
42、46、52英寸等各个尺寸段的主流型号已大量采购并全部到位。另外，为
让消费者获得真正的实惠，苏宁联手各大平板品牌在开业期间将价格拉至
底线，最高降幅可达40%，全高清平板电视价格将因此有大幅下调，合资品
牌平板电视最高直降5000元，国产品牌平板电视最高直降3000元！

冰洗团拜让利
在消费者需求的家电年货采购清单中，冰箱洗衣机是永远的重头戏。

惠而浦、海尔、海信……主流冰洗品牌表示将鼎力支持苏宁新年特卖会，畅
销品将大幅让利，冰箱最高优惠幅度达 40%，滚筒洗衣机最高直降 45%！
双门冰箱跌近新低，对开门冰箱最低跌破 5000元区间，合资 252立升三开
门冰箱，滚筒洗衣机，波轮洗衣机都将跌进新低，欧美品牌将推出家庭洗
涤中心体验区，而日韩品牌将推出高端冰箱展示区，新飞、海尔等国产品
牌将为消费者带来年度新品。

苏宁服务不放假
服务是苏宁的核心竞争力，致力于打造一流的、全面满足消费者需求的

服务平台。春节期间苏宁提出了“服务不放假”的服务理念，为消费者提供
更贴心和更完美的咨询、销售、送货、安装、维修服务。苏宁服务热线
4008365365春节期间全天 24小时开通，将详细解答消费者的咨询。同时，
将全程跟踪服务质量，为消费者提供更加完善的服务，注重服务细节，满足
不同消费者的需求。

为保障消费者第一时间购物，第一时间用到电器，苏宁电器特别增加了
物流配送车辆，安装技师随时待命，使消费者在最短时间内用上购买的家
电，更早的享受到新家电过个好新年。 吴绍超

据了解，随着全国各大中院校陆续放假、
农历新年即将来临，不少家庭开始全家出动购
置年货。从本周六开始，五星电器以 3C产品
为主打的 2009年寒假促销活动将率先启动。
据战卉介绍，五星电器以通讯和数码品类的强
强联合助阵春节市场，寄希望于这些时尚消费
品的畅销可以带动传统家电的销售，抓住
2009年春节的商机。

五星的寒促表现为各品牌的直降、打折
和礼品加赠，另外会在活动期间全面引进新
品和推广中高端产品。诺基亚、MOTO、索尼
爱立信、三星等中高端机型也都列入促销清

单。在音乐手机、游戏手机和新款机型上，五
星除了保证价格优势外，还联合厂家加送超
大存储卡、手机时尚礼包等青年人热衷的高
端赠品的配送。至于数码产品方面，由于寒
假电脑新品纷纷上市，五星对老款电脑进行
全面直降，主流机型则在保持原有优惠价格
的基础上，提升配置进行销售。新机型则通
过加大高端赠品的配送，与联想、惠普、华
硕、海尔等厂家联合推出的包销、定制机型也
将在春节期间进入五星电器各大卖场，专有
机型的销售将使得消费者在五星电器获得更
大的优惠。 吴绍超

本周末，永乐陇海路旗舰店正式开业，家电庙会火爆升级，永乐电器此
“双雄计划”本周末惊艳登场。声势浩大的促销场面，多方资源的鼎力支持，
直降、返现、赠礼等活动的倾情演出，必将会引起新一轮的抢购狂潮。 永
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全国家电连锁巨头苏宁电器于上周揭幕2009新春特卖会，本周
将全面释放资源，正式掀起节前最后一轮促销。促销期间，彩电、冰
箱、洗衣机、空调、生活电器等大件居家型电器仍将成为苏宁大力度
促销的重头戏，手机、数码、电脑促销力度将赶超元旦。

春节将至，五星电器为消费者采购年货“量身定制”的2009春节家电采
购“惠”周六热力升级，彩电、空调、通讯、数码、厨具、冰箱、洗衣机、小家电重
磅出击，全部纳入五星的促销清单。返乡消费者来就送新年福字、对联，顾
客买就送福“牛”手压式充电电筒。另外活动期间消费者凭当日购物发票即
可参加抽奖活动，就有机会获手机、电烤箱等礼品！

寒假的即将来临为手机、数码、电脑的
促销提供了绝好的时机，但由于春节前期的
集中购物，同样带来了诸如彩电、空调、冰
箱、洗衣机等传统家电的旺销。河南五星
电器总经理战卉表示，春节市场的全面启
动，一方面可以满足特定人群的节日消费
需求，另一方面是出于让更多消费者买到
性价比高的商品考虑。活动期间，传统大家
电全品类联动，以价格优势加礼品攻势强势
出击春节市场，彩电促销更是五星电器的重
中之重。

本周六，顾客在五星电器各卖场购物消费

单件满999元即送600元，现金券可任意组合，
累计使用，全场通用 100%；赠品方面，战卉表
示，年货促销和平时的促销不同，五星在采购
之前，进行了消费者调研，并根据调研结果，采
购了大米、食用油、电暖器、液晶彩电等实用性
礼品，满足消费者日常使用需求，同时还可以
以年货赠送给亲朋好友。

每卖场前 100名顾客买就送福“牛”手压
式充电电筒，针对年末返乡回家过年人群，五
星更是准备了超值大礼包，凭返乡车票即可到
五星卖场领取新年红包一份，并可另外获赠
200元新年返乡现金卡。

3C家电助阵春节市场

满999元送600元


