
准节俭主义者：晓辉，月入5000元

晓辉现在是一家公司的业务人员，收入不稳定，基
本上一个月在5000元左右。老婆毕业才一年多，工资
在2000元左右。

“我们目前住在城中村，一个月210元房租，加上水
电网费一个月差不多是300元。朋友建议我到小区租
个房子住，最起码用电省，装个空调也不用考虑在城中
村电费1元钱1度的烦恼。我们也曾想过，但目前小区
内2室1厅的价格大概在800元，老婆说了，这样的话还
不如付个首付，一个月月供也就顶多 2000元，还是忍
忍吧。”

“我平时很少花钱买东西，衣服通常都是一两年才换
新，男人嘛，又不爱吃零食，我胃不好，更是吃得少。只有
跟朋友吃饭支出多一点，基本一个月500元左右吧。老婆
爱买东西，自从我认识她以后，前几年的衣服都被她拿去
拖地了，从头换到脚，她也爱吃零食，家里添置什么东西也
基本上是她买。我不爱拿钱，我手里一拿钱就感觉特想请
人吃饭，所以发完工资都会给她。平时的具体开支我们从
来没有记过，但没有太多浪费的地方。”

作为外地来郑打拼的追梦人，晓辉也和所有人一
样，想在郑州拥有一套自己的房子。“具体的想法是今
年才有的，不过说实话，谁不是打从来郑州混就有买房
的想法呢？只是就那点工资，不敢想呀。以前碰上别
人发宣传单，连看都不看，现在都主动跟别人要。不过
终究说起买房，还是烦恼挺多，思绪烦乱，具体也没啥
计划，也不知道准备啥，现在唯一想的就是多赚点钱，
多省点钱，早点买房子吧。”

自称是准节俭主义者的晓
辉今年26岁，3年前毕业于河南省
中医学院。

“其实工作时间已经差不多有5年
了，当过医生，收入稳定但很低，一个月
800元，后来改行做销售，也搞过网站建
设，换了好几份工作，我也不是爱存钱的

那种人，基本上是有了钱就花掉了，尤
其是跟朋友一起吃饭，所以算下来也

没积蓄。”

晓辉和老婆今年要举办婚礼，提起新节俭主义倡导
的素婚，晓辉沉思了片刻说：“不考虑了，毕竟在我们看
来，结婚不单是两个人的事。预计摆酒席至少得三次，
她家一次，我老家一次，郑州有不少朋友，也得摆一次。”
晓辉说，这种时候不能从是否铺张浪费的角度看，因为
仪式在中国而言是非常重要的。“她爸不在了，就她妈一
个人，你说，就这一个女儿嫁出去，最起码得让其他人知
道吧，这样自然喜庆一点，也给家庭开启新的一页。”

提起房子，晓辉的压力还是挺大的，一是不想靠家
里，二是家里的经济条件也确实不好。“目前的工资不
稳定不说，就连工作的事以后也不好说。老婆经常跟
我说不要有那么大的压力，怎么过不是过。这让我想
起来上学时候的事，那时候我爸妈经常叮嘱我一天最
少吃两个鸡蛋，我都假装答应，其实从来没有吃过，谁
不想吃点好的，可那时没钱，1998年我上高中，3年基
本上连吃饭带零花一个月才 20多元钱。我也不想有
压力，但没有压力不行呐，我不想，压力也不会自然减
少，天上也不会给我掉下元宝来。所以，压力，就压着
吧，反正从小到大也习惯了。”

提起生活中还有没有需要“减”的地方，晓辉承认，
年轻人的确不会精打细算，比如买菜从来不问价钱，出
门习惯坐出租车等，这些细节方面，他和老婆争取慢慢
改正。

新节俭主义倡导的素婚，晓辉暂
时不考虑
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晚报记者 苏瑜 实习生 宋少杰

与晓辉相比，有了一定积累
的田小强应该算是个名副其实的
新节俭主义者了。作为郑州盟飞
网络科技有限公司的总经理，田
总是奢侈品牌的拥趸。

新节俭主义者：田小强，总经理

“小气”田总购物记
上周六（2月21日）上午，田总直奔北京华

联，去威可多的专柜淘宝。到了北京华联，他并
不直接去威可多，而是先做市场调查，看看其他
品牌。这是考察物品“性价比”的必然途径。

“到了帕撒蒂尼，这个牌子我买过几件衬
衣，还算不错，只是打折的西装我穿上不太适
合。又到了迪克斯曼、报喜鸟，打完折还都卖
两三千元。调查过后，没有合适的，还是去威
可多吧。到了威可多专柜，看到了那套 980元
的西服，老天！宽条纹，看上去很夸张，不适合
我。正准备拔腿便走，导购及时叫住了我：“先
生，我们还有一套原价 1万多元的西服，现在
打完折只比这套贵 200元钱，绝对适合您，您
要不要试试？”

“我已经迈出去的腿又定住了，1万多元
的西服？那就试试吧！穿上去一看，还真合
适，深蓝色细条纹款式，还是意大利原装进口
的，我留意了一下吊牌，上衣是 8260元，裤子
是 3540 元，合起来是 11800 元。导购小姐看
见我在看吊牌，就冲我一笑说，现在这套西服
打一折，1180元，真的很超值啊，而且这么适
合您！这个号就剩这最后一套了，再不买就
没啦！”

“我的脑子开始快速旋转。要说 1000多
元也不便宜，上次看洛兹的套西已经打到了
100多元一套了，还是纯羊毛的。不过，毕竟
原价是 1万多元啊，这个数字还是太震撼了，
我觉得它真能给我带来极大的自信，于是一
咬牙，买！看我一点头，导购小姐就兴高采烈
地去给我开票了。”

“交了钱，提着购物大袋子，一种满足感
油然而生，我算是明白女人们为什么那么爱
买衣服了，就爱那种占便宜物超所值买东西
和导购小姐忙前忙后的感觉啊！看来，以后
还是要多赚些钱，满足自己的购物欲！只是，
真的不打折的话，估计我再有钱还是不舍得
按照原价买。”

“果然，星期一在晴轩喝茶时，冯总一下
子就注意到了，拉着我的西装，问我多少钱买
的。我诡谲地一笑：你猜猜。冯总说，得 3000
元吧。我说，是意大利原装进口的。冯总说，
看来说少了。我说，原价是 11800 元。冯总
说，说实话吧，你买的多少钱，我知道你不会
这个价钱买。我笑笑说，一折，1180元。冯总
笑了，对着老雷和志力哥说，小强这家伙硬是
会买东西，真是没办法！”

因为特会买东西，田小强经常会被身边
的朋友拉去当参谋，看来他的时尚打折之旅，
还要继续进行下去。他说，生命不息，打折不
止！就这样继续小气地奢侈吧！

“我既小气又奢侈”
“我这个人是既小气又奢侈。说小气，是

因为我买的衣服向来不贵；说奢侈，是因为我
买的衣服还都算奢侈品牌，动不动都去正弘、
裕达国贸，或者中州、索菲特。买的也都是些
雅格狮丹、宝姿、奥德臣等国际上有些知名度
的奢侈品牌。只是我的一贯作风是，不打折
不买，打的折不够幅度不足以让我动心，还是
不会买！”田总开门见山。

因为下星期济南的合作伙伴要过来，田
总便决定趁着周末去买一套得体的西装。毕

竟是商务谈判，还是要穿得正式一些，既是
对对方的尊重，自己也多些信心。而且双
方已经经过了前期的意向性谈判，对方这

次来是带着1000万的资金，准备启动年前就
开始运作的项目呢。兹事体大，他自然要打
紧精神，全力应对。

“其实我的西装已经不少，蓝豹的、顺美
的、杉杉的、威可多的。只是套西只有杉杉的
一套，还是 3年前买的，现在已经稍嫌破旧，
剩下的都是单西，我这个人休闲惯了。2009
年大计划比较多，还真需要买套好点的西装
装扮一下。于是上周五我就留意报纸上的打
折广告，果然见到大商新玛特有威可多西装
的特价广告，原价 6900元，现价 980元。不
错，值得去看看。”

“说起威可多，还要多谢我以前的老板、香
港来的HARRY，他一直喜欢穿这个牌子。我
前年的时候，逛丹尼斯刚巧赶上威可多特价，就
买了一件衬衣，打完折160元，一件单西，打完
折400多元。你还别说，名牌就是名牌，质量当
真是好得很。从此我就留意上了这个牌子，只
是售价昂贵，很少打折，所以就没有再买。” （本文未完，请继续阅读C03版）
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