
B14

新亚手机连锁厚礼拉开
9周年庆

今年 3 月 6 日迎来新亚开业 9 周年的
日子，新亚特寻访“同生”人，凡 2000 年 3
月 6日出生的朋友，在3月6日下午2：30～
3：00到新亚手机城，将有机会得到电视手
机一部。当天，在新亚购机达3699元整的
顾客均可加送自行车一辆，所有购机者均
送豪礼一件。购机顾客还可填写抽奖卡一
张，在新亚手机城的活动现场当场抽奖，奖
品包括自行车、微波炉、手机、彩电等。另
外，活动期间，新亚特推出系列特价手机，
包括一部 1 元钱的诺基亚 1200 、9 部 9 元
钱的诺基亚 1200 、99 部 199 元的众一
D3000。

三八妇女节，新亚寻访郑州市或河南
省“三八红旗手”获得者。3月8日，符合条
件的市民可到新亚手机城，也将有机会获
得电视手机一部。 王晓东

迪信通联手诺基亚拼
抢触控手机市场

2月21日，诺基亚牛年首款手机新品
5800XM在其与迪信通合作的中关村专卖
店独家首发，首发当日即销售逾550台。

诺基亚 5800 XpressMusic 在河南迪
信通已于一周前开始对外接受预订，并于
2 月 28 日在河南迪信通二七总店进行首
销上市。目前，顾客可通过电话预购或在
迪信通河南各直营门店订购，在第一时间
拥有这款牛年最潮音乐手机，为配合本次
首销，诺基亚公司为迪信通独家提供该产
品的套装礼盒。迪信通副总裁、河南迪信
通总经理陈施霖表示，此前手机渠道和厂
家合作，普遍采取的模式均为传统代理、
买断和直销，如今试销和首发已成为考验
手机渠道综合能力的新标志。一方面，通
过试销和首发，可以检验渠道商打开市场
的能力，另一方面，获得旗舰机型的首发，
也可以提升渠道的利润水平。 徐丹

第一波派送消费券
5日，记者从河南最大的家电连锁企业永乐

电器获悉，在“服务升级购物节”期间，永乐电器
将“自投”资金，在我市发放 10 万张电器消费
券。这还是我市首个向顾客发放消费券补贴的
家电卖场。据河南永乐电器总经理丁宁介绍，本
周六开始，永乐将走进郑州各大社区向居民免费
发放家电消费券。不过，不同于政府的消费券，
企业发放的消费券往往因为限额、定地、定时使

用而带有浓厚的促销性质，这一点也引发了部分
消费者质疑，对此，丁宁向记者表示，消费券是在
厂家打折后，永乐自己投入资金的让利行为，与
往常的促销有本质区别。消费者可以先去市内
各大商场比较产品价格，回永乐砍到最低价，然
后再用消费券购买。永乐也欢迎消费者监督，杜
绝变相涨价、虚假打折等问题。

服务升级 温暖绿城
3月7日～3月13日，凡新老客户都可以凭

借永乐电器派发的优惠券至各大门店登记空
调免费清洗活动。3月 14～15日，永乐电器的
专业人员将上门提供免费保养服务；3·15 期
间，永乐电器推出家电以旧换新活动。彩电、
冰箱、洗衣机、厨卫、空调等家电产品均可参
与；家电咨询服务：如果你正为不知该如何选
购合适的电器而烦恼，那就拨打永乐电器的免
费咨询电话，永乐电器的服务人员将为您提供
专业的解决方案。 晚报记者 李无双

“高龄”家电以旧换新
上周，国美同以海尔为代表的众多空调厂

商签订了100亿的采购大单，本周末，国美将携
众厂家联合发力，全线下拉空调终端零售价格，
以最高让利50%的降价力度全面打响2009空调
价格战。此次推出的节能空调占比将到70%以
上。据悉，海尔、美的、奥克斯、志高、格兰仕等品
牌此次将在国美集中投放大量优质低价商品。

另外，即日起到3月15日，国美推出“高龄”
家电以旧换新活动，彩电、空调的折旧费用根据
产品的实际情况分为 50元～300元等档位，在
此基础上再得到国美电器 50～100 元的贴补，
消费者可以使用消费券直接在国美电器购买商
品 ，不 限 品 类 和 商 品 。 空 调 回 收 可 兑 换
100～500 元，冰箱、冰柜回收可兑换 100～300
元，洗衣机回收可兑换80～300元。

四周年庆典有实惠
本周末，河南苏宁将迎来辉煌四周年庆

典，据了解，苏宁电器为了在四周年庆典之际最
大程度上回馈消费者，苏宁不但在赠品力度和
特惠电器占比上加大了投入，而且还开展了一

系列很有特色的、便于消费者参与的优惠活动，
“超级‘换享’”就是其中一个，消费者只需要到
苏宁就近门店或者小区受理点预交上 1元钱，
即可获得 40元的优惠礼金券，40元礼金券在 3
月 7 日、8 日的司庆促销活动中可当做现金使
用。比如消费者购买一件成交价在 1000 元的
商品，届时只需要付款960元即可，明明白白优
惠了40元。

苏宁二七广场3C+旗舰店郭店长对该活动
的进展情况进行了简单介绍，该活动促销方式
明了，优惠力度明显，很容易让消费者接受。

“厨卫新品推介会”
据悉，五星电器在前期强势启动“厨卫新品

推介会”，为3月传统家装旺季预热，取得了良好
的销售业绩。本周五星电器顺势推出“09年春
季厨卫节”，与方太、老板、帅康、西门子、樱花、海
尔、A.O.史密斯、阿里斯顿、万和、万家乐、美的、
奥普等各大厂家携手，油烟机、灶具、热水器的最
高让利将达到40%。这主要体现在直降+送礼+
返券方面。据悉，在五星电器各大卖场购物满
888 直降 100，满 1888 直降 200，满 2888 直降

300，满 3888直降 400，满 4888直降 500；累计两
件以上，满1388加赠精美油壶，满 1688加赠彩
棉竹纤维浴巾三件套，满2688加赠豪华超市购
物篮，满4688 加赠豪华龙头式净水器。

三八节特别献礼
一年一度的三八节即将来临，大商电器为

此特推出一系列优惠活动，回馈消费者，3月 1
日至3月8日期间，凡到大商电器购物的女性消
费者，前100名购物即送精美礼品一份，购物满
1000元加送大商电器雨伞一把。

如获三八红旗手的顾客光临大商电器，无
需消费即赠送洗涤四件套一套。

普通消费者购物满 300 元起即送洗涤礼
盒，满 600 元送迪士尼奇趣杯，满 900 元送迪
士尼珊瑚毯，满 2000 元送迪士尼冬被，满
3000 元送迪士尼五件套礼包，满 5000 元送
蚕丝被+200 元通用券，满 8000 元送蚕丝被+
400 元通用券。

同名发票累计满 13000元送 19英寸液晶，
满 28000元送 22英寸液晶，满 50000元送 42英
寸液晶。

中原家电连锁的战役，始终都是在“价格”上火拼，虽说打“价格”战没啥新意，但老百姓却是百看不厌，甚是喜
欢。不过，此次几大家电连锁的斗法却难得地出现了差异化经营。 晚报记者 李无双

家电连锁这回唱法“不同”

永乐电器“服务升级购物节”


