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3月9日上午，郑州市安信投资担保有限公
司与郑州大学商学院举行了“校企合作签约仪
式”。郑州市安信投资担保有限公司总经理许
宪魁、郑州大学商学院院长许圣道参加了签约
仪式。据悉，安信担保将向郑州大学商学院捐
赠20万元赞助费，除了改善校舍建设，还将用于
安信担保指派的共10名公司学员，在该学院进
修工商管理硕士MBA学位课程。此次签约是安
信担保在今后人才培养、资源储备上的又一战
略目标。作为郑州大学首届MBA毕业生，许宪
魁表示，这次与郑州大学商学院签署校企合作，
一来为了报答母校，更主要的是为了给安信担
保的中层骨干员工提供一个继续充电、提高自
我素质的机会。 晚报记者 倪子/文 吴琳/图

近日，生命人寿河南分公司负责人范中刚
带领公司员工在新密市白寨村进行义务植树
活动。植树当天，在绿委会的指导下，该公司
员工初步了解了植树的基本步骤和注意事
项。随后，该公司全体员工积极展开了植树活
动。经过半天的劳动，河南生命人寿的员工们
共植树120棵，为新密白寨又增添一片新绿。

范中刚表示，植树是每一个公民应尽的义
务，更是一份责任。“十年树木 百年树人”。植
树造林，绿化山川，这是一件为子孙后代造福
的大好事。生命人寿经常把参加各类公益活

动当作企业文化建设的一项重要内容来抓，通
过这类活动的开展，进一步增强员工对祖国的
感情，促使爱国、爱司、爱家观念的树立和形
成。他说，公司此次组织员工进行义务植树活
动，主要目的在于加强员工的环保意识，锻炼
员工吃苦耐劳的精神，促进团队凝聚力。通过
栽植一棵棵“生命树”，让河南生命的广大干部
员工切实感受到义务植树活动是造福人类的
一项伟大事业，参加植树既是一种义务，更是
一种责任。

晚报记者 倪子 通讯员 冯琪

首创安泰推教育金保险
近日，河南省第一家中外合资保险公

司——首创安泰人寿河南省分公司推出的
微笑教育金两全保险（CEC）受到客户的热
捧。此产品专为大学教育需求设计，是集
储蓄与保障于一身的教育金保险计划。

此产品最大的特点是，专款专用，为孩
子提前储备大学教育金。参与该教育金计
划不仅可参与年度分红并累计生息，还会
给予被保险人直至满期的人性化保障。另
外，灵活的领取方式和个性化的计划类别，
也是该产品的特色。

配合CEC产品的上市，首创安泰人寿
“微笑·爱”有奖征文活动目前正在全国范
围内同期开展，据悉，该有奖征文活动自 3
月初开始，至6月底结束，详情可登陆www.
ing-cap.com查询。 魏玮

国寿召开服务质量座谈会
近日，中国人寿郑州市分公司特邀郑

市纠风办、市消协、保险行业协会等有关部
门及客户代表召开了服务质量监督员座谈
会。据该公司负责人介绍，为不断改进服
务方式，创新服务手段，提高服务标准和服
务水平，公司特向社会聘请了“服务质量社
会监督员”，主动接受社会监督，以实际行
动维护客户利益，提升服务品质。作为郑
州市场上最大的一家寿险企业，中国人寿
郑州市分公司拥有专业高效的 95519客户
服务专线、6000多名保险业务人员。2008
年，中国人寿曾多次举办客户回馈活动，赢
得了郑州市民和社会各界人士的支持与信
赖，拥有150余万长期保单客户和250余万
短期保单客户，累计支付赔款及给付总额
达70亿元。 申森

“人家都说买保险就是买安心，我现在却因
为保险的事情一直闹心。”上周刘女士打来电话
说，去年年底，她本打算到银行存一笔3万元的
存款。排队等候时，一位穿着和银行柜台工作
人员一样服装的人向她推荐了一款银保产品，
并一再强调，这是银行新推出的储蓄型产品，不
仅每年可以获得分红收益，而且免税，同时可得
到一定的保障，一举两得。于是刘女士购买了
这种银保产品。但后来得知自己买的是保险产

品时，刘女士要求退保，由于已经过了保险 10
天的犹豫期，退保损失比较大，无奈之下，刘女
士只好继续持有。

一位郭姓退休老人很气愤地告诉记者，他
去年在银行买了一种保险产品，当时向他推销
产品的“银行工作人员”(后来知道是保险业务
员)许诺年息至少 5%。他不久前去银行取钱，
才知道这种产品是 5年期的保险，现在取钱本
金将损失10%以上。

理财小经验
短短三年内，经历了牛熊反差极大的

两种行情后，相信许多投资者对理财有了
更多、更新的认识和感触，我也想和大家分
享一些理财方面的经验。

首先，树立长期投资的理念。坚持不
懈的投资才会有所回报，但并不代表长期
持有不动，而要结合自身实际情况进行科
学理财、理性决策，适时调整。

其次，坚持记录流水账。它能更清晰
地了解自身和家庭的收入、支出情况，也更
容易发现其财务问题，可避免冲动消费等
随意性开支后造成的浪费和损失。

第三，不仅要节流，更应注意开源。
小钱是省出来的，而大钱还是赚来的。日
常生活中厉行节约是必要的，但过分节约
意味着巨大浪费，应该把更多时间用在开
源上。

第四，投资用闲钱，复利小钱变大钱。
闲置资金作为长期投资既不会有压力，也
不会因短期的亏损影响正常生活支出。把
每月节流的小钱以基金定投方式进行复利
投资，长此以往的坚持将会看到聚沙成塔
的效果。

第五，及早规划，组合投资。单一投资
方式会使资金风险过大或收益过低，适时
请教专业的理财师做合理的、多元化的资
产配置是非常必要的。

最后，保持良好的心态。投资就会有
风险，投资不是投机，坚定长期投资的理
念，保持良好的投资心态，就一定会达到我
们的理财目的。 金水

再过几天就是“3·15”消费者权益
日了。自本报刊登出“保险维权热线”
后，对保险“有话说”的市民不在少
数。通过接到的投诉电话，记者发现，
银保类保险产品成为大家投诉的热
点。专家提醒消费者：小心保险收益
率藏猫腻，不要被推销员口中的“高收
益”忽悠了。

晚报记者 倪子

针对频出事端的银保产品，一位保险业内
人士坦言，几乎所有反映在银行“上当受骗”的
市民，在决定购买保险产品前并不真正了解产
品特点，也没有阅读保单，只是片面地相信了
推销人员“高息存款、理财产品”的介绍。银保
产品一般都属于投资型保险，具有一定的风
险。高收益必定伴随高风险，希望市民不要在
推销员对高收益“一边倒”的夸大宣传下，盲目
签订合同。“不论购买哪一类保险产品，都要多
个心眼，问清收益率、保障等关键情况。另外，

消费者千万记住，投保后如果要退保，有 10天
的犹豫期，10天之内可以全额退还保费。”

日前，保监会又发出《关于进一步加强投
资连结保险销售管理的通知》，要求从 3 月 15
日起，在银行代卖的投连险，只能在银行理财
中心和理财专柜销售，不能通过银行储蓄柜台
销售。有关人士表示，储户在购买银保产品时
应当注意保留好录音、合同等证据，一旦最终
投资产品的收益低于推销人员当初的承诺，可
以向保险监管部门投诉。

投资型保险“变身”有术

安信担保签署校企合作协议

生命人寿员工义务植树


