
手机CPU 乏人关注
随着科技的进步，手机的 CPU 运算频率

也像电脑一样在逐步攀升，目前，河南迪信通
正在接受预订的诺基亚 5800XM 的 CPU 频率
达到了 369 MHz。“多普达的新款手机的CPU
运算频率达到了 528 MHz。”多普达河南办事
处负责人黄冰涛表示。

“消费者去买一台电脑，他会非常关注
CPU是不是双核的，CPU的主频是多少。但是
当消费者去买一部手机的时候，很少有人问
这部手机的CPU频率是多少。”中州通讯总经
理石书奎说，“虽然每一部手机都像电脑一样
具有CPU，但是一般的非智能手机生产厂商不
会公布它采用的CPU型号和频率。因为对于
手机的基本通讯功能来说，早在多年前就非
常成熟了，目前市场上的手机都能很好地满
足这种通讯需求。手机CPU更多地是满足手
机附加功能的需求，比如多媒体的应用。”

“很长一段时间，包括智能手机出现之
后，手机的卖点都不在CPU的运算频率上，而
手机拍照的像素高低、存储量的大小通常是
消费者关注的焦点。”忆通八方手机连锁企划
部经理王建华表示，“目前，只有一些比较专
业、对手机有着特殊要求的消费者才会关注
手机CPU频率的高低。”

多媒体技术在手机上越来越多地应用，
手机越来越像电脑，这无疑将提升手机用户
对于手机CPU的关注度。河南迪信通副总经
理赵金华说：“现在的很多智能手机CPU运算
频率都在200MHz左右，随着各种附加功能增
多，目前手机的运算速度会逐渐不能满足需
求，这就要求CPU的进一步提升，也势必会引

发消费者对 CPU 配置越来越多的关注，更高
的硬件配置肯定会得到更多的青睐。”

高速CPU为需求而生
“为什么前期的一些智能手机会出现频

繁死机的现象？这除了跟手机内存大小有关
之外，也是跟手机 CPU 的运算频率高低有关
系的。现在智能手机支持的功能越来越多，
MP3播放、视频播放、拍照、摄像、GPS导航、游
戏等都需要 CPU 的运算和支持，这就对手机
CPU提出了更高的要求。”赵金华表示。

“手机 CPU 频率的提升可以为用户带来
更为流畅的使用体验。”多普达河南办事处技
术主任王海涛说。“手机的发展越来越向电脑
靠近，在提供各种娱乐功能的同时，许多用户
开始在手机上处理文档和幻灯片等内容，这
就要求手机能够运行专用的 office办公软件，
比如运行 ppt格式的幻灯片，要占用大量的系
统资源，在保证通讯功能的同时，就要求手机
有着强劲的CPU运算频率和足够的内存。多
普达的S900、T7278、T3238、T8288等机型都配
备了 528 MHz 的 CPU，保证用户能够流畅地
使用这些软件和各种娱乐功能。”

3G时代的来临也刺激了手机CPU频率的
提升。“3G时代，手机功能进一步强化，视频通
话、网页浏览、文件上传下载等都能更好地实
现，适应这种市场的需求，手机CPU还会有一
定程度的提升。但这种提升的幅度，现在还
不敢肯定，因为手机 CPU 频率的提升会涉及
到手机的能耗，以充电电池为能源的手机要
保证待机时间，就要在频率和能耗之间需求
一个平衡点。”王海涛表示。
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“记得 2001年的时候，我买的第一台电脑
的CPU是奔腾3代的，主频是600MHz，前几天
买了一部新款手机，CPU的频率也达到了528
MHz，现在的手机简直就相当于奔腾3代的电
脑了。”3月10日，刚换了一部智能手机的郑州财
经学校教师黄先生感慨地说。

晚报记者 冯刘克 实习生 童聪/文 赵楠/图

“空调期货”就是价格保值
已经被美的“空调期货”吊了一周的胃口了。
今天，美的空调期货亿元让利活动序幕

正式拉开，开始接受预订。“空调期货”的面纱
也被正式揭开。

据美的郑州营销公司透露，本次美的
空调期货的主要内容，就是以超乎想象的
保值价格，让消费者稳赚不陪。只要你在
活动期间买了美的空调，美的将承诺做到
以下三条：

1.活动期间购买的美的空调，如果比五
一期间同一型号的价格高，消费者可凭发票
到购买处补差。

2.如果五一期间同一型号空调价格高于
本次活动的价格，消费者可以凭发票享受本
次优惠价格再行购买。

3.从即日起到 3 月 31 日，购买美的直流
变频空调的消费者如果对产品不满意，美的
将为消费者无条件退货。

消费者：“五一”人多、送货
难，不如现在就买

“你们报纸上说的那个美的‘空调期
货 ’什 么 时 候 开 始 啊 ，我 等 了 好 几 天
了，为了能赶上这个活动，我都改变了
自 己 的 行 动 日 程 了 。”昨 天 ，读 者 赵 女
士再次给本报打来电话。当听到这次
活动细则的具体内容时，这位读者的兴
奋之情溢于言表。

和赵女士有同样心情的还有消费者
姜先生。“自打看了郑州晚报上美的的
广告后，最近我一直在美的专卖店挑选
产品，主要怕到时候缺货，现在得赶紧

定下来。”
姜先生本来打算五一再买空调的。“到

了五一，卖场肯定挤满了人，并且送货、安
装都不一定能按时完成，美的既然有了这
么多保证，我就提前购买算了。”当得知美
的“空调期货”具体内容时，姜先生决定一
次购买5套空调。

美的：消除后顾之忧，让消费
者享受美的

除了消费者的兴奋外，另一个兴奋的人

群就是商场的促销员了。

活动还没有开始，美的产品的促销员张

卫东已经忙得不可开交，“忙着给顾客介绍产

品，下订单，有时还得给领导汇报进度，以便

调集存量不多的产品。对于这次活动，我从
周一就开始盼着早点开始了。每次搞活动，
都让我们忙上好几天，但越忙越高兴，卖的货
多啊。”

美的郑州营销公司市场负责人介绍，
“值得一提的是，这次活动，美的不是拿

出几个型号来促销，而是把自己旗下全

线产品推向前台，全部享受套期保值的

价格。为此，美的调集的亿万促销资源
已经准备就绪。”

谈及本次活动的初衷，该负责人表示，
“之所以选在 3·15 推出这个活动有两个
目的：一是彰显自己产品的国际品质，在
消费者权益日让消费者享受到真正的国
际品质产品；二是想消费者之所想，为消
费者解除价格的顾虑之外，更为消费者
考虑到售后安装的问题，让消费者早日
用上了满意的产品。”

惯打“悬疑牌”的美的空调终于在今天揭开了“空调期货”的神秘
面纱。

“现在购买某型号美的空调，如果比五一促销时贵，顾客凭发票可
到购买处补差……”美的郑州营销公司如是介绍。 晚报记者 李无双


