
“电脑下乡”昨日揭幕
海尔电脑河南首发
3 月 12 日，在河南省新密市海尔专卖

店，海尔润眼电脑全国首发仪式顺利揭幕，
由此标志着“家电下乡”的第三批产品——
电脑下乡在全国正式启动。新密市政府、
新密市财政局、新密市商务局等政府部门
领导以及郑州海尔工贸、INTEL 代表参加
了首发仪式。上午10点左右，专卖店已聚
集了百人之余。据悉，他们绝大部分都是
一大早从周边乡镇赶过来的，几位农民朋
友告诉记者，“买 3000 元左右的海尔电脑
还能享受政府的 13%补贴，比较划算。所
以今天我们一起过来买。”记者从现场了解
的情况看，广大农村消费者对电脑的需求
量明显看涨，这次电脑下乡对农村电脑的
普及以及农村信息化建设，定有积极的推
进作用。 晚报记者 李红卫

海信空调从 3月 6日启动“购买海信直流
变频空调送节能补贴”活动以来，使郑州消费者
实实在在均享受优惠。

海信空调开展购节能空调送补贴活动是为
了响应国家节能减排的号召，推进“节能型社
会”建设。海信郑州分公司总经理陈正伟告诉
记者，海信“购机送补贴”产品主要以市场畅销
的直流变频空调为主，补贴标准每套最低 200
元、最高超过2000元。

郑州某家电连锁卖场的采购总监告诉记
者，海信空调此次“购节能空调送补贴”空前的促
销力度，仅此两天卖场销售就赶超了上个月的销
量，海信好多空调型号都卖断了货，比如主推产
品海信“尊享”直流变频空调，吸引了很多消费者

前来购买，该卖场还紧急追加了1000套的订单。
记者从郑州各大卖场及相关家电渠道了解

到，上周空调逆势井喷，增长普遍超过预期，其
中海信空调海信变频空调销量同比增长了50%
以上，特别是海信空调主推的海信“尊享”直流
变频空调的能效比高达 4.55，比普通空调高出
75%，同时这款空调还具有“快享、恒温、舒睡、
智感”四大特色，十分切合高端消费人群对高品
质生活的需求，受到热捧。

海信空调在业内率先发起“买变频、送补
贴”促销活动，主要得益于其多年来在变频空调
核心技术、产业规模等方面累积的优势。中国
家电资深观察家刘步尘分析称，与定速空调相
比，变频空调具有显著的节能和舒适性优势，但

变频空调由于技术门槛高，除海信外，国内真正
掌握了变频空调的核心技术并全力推广变频空
调的厂家，寥寥无几。

而中怡康数据显示，自 1997年至今，海信
空调已连续 12年以占据一半以上的市场份额
高居变频空调排行的榜首。

面对高速增长的变频空调市场，海信已决
定停止对定速空调在研发和生产上的投入，进
一步专注和加大对变频空调前沿技术和产品的
研发。海信郑州分公司总经理陈正伟表示，愿
意将海信 12年来积累的技术成果以适当方式
与同行分享，让更多的空调厂家尽快加入变频
阵营，加速中国变频空调市场的发展进程。

晚报记者 李无双
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海信直流变频空调系列报道之二：

购节能空调送补贴受到热捧
海信变频空调销售形势喜人

赛博推十大诚信商
户评比

为全面提高赛博的服务水平和管理水
平，赛博很早就推出诚信促销宣言，承诺进行
规范、透明促销、文明促销、安全的促销。
为进一步规范商场经营，营造购物安全的
消费环境，3·15 活动期间，赛博推出十大
诚信商户评比活动，旨在打造赛博诚信卖
场，扶持诚信商户发展壮大，保护广大消
费者的合法权益，引领数码消费潮流。

活动期间，赛博联合卖场的各类品牌
经销商投入上千万元的促销资源，卖场内
各类商品包括笔记本电脑、台式机、数码
相机、DV、DIY装机、散件、耗材、外设等均
有不同让利措施出台，在 3 月 14 日、15 日
为消费者奉上一场 IT 数码促销盛宴。另
外，届时到赛博数码广场的消费者，只要
在数码港店二楼笔记本专区购买笔记本
或者在创新店装机即送 50元现金（每天每
店限20人）。 冯刘克

一直以“诚信重于泰山”为服务理念的大
商电器，多年来一直致力于为消费者提供优质
的商品及完善的服务，以使消费者权益得到切
实的保障，而大商电器也因其多年来的诚信经
营赢得广大消费者的认可。仅 2008年 3·15期
间，销售额就突破2个亿，为答谢广大消费者的
支持，大商电器将于今年 3·15 期间的 13 日至
16日这四天进行“感恩衣食父母 3·15大谢四
天”的大型回馈活动。届时，无论是回馈力度
还是服务措施都全面升级，想在2009年让你的
居家生活更舒适，更有情趣吗？就在13日至16
日，来大商电器吧！

力度再升级 至真惠到家
据了解，此次大商电器“感恩衣食父母 3·

15 大谢四天”活动可谓力度空前，大商电器提
前数月便与各家电厂家商定以最优惠的价格
将至真的实惠送到消费者手中。大商电器大

连地区 20家门店同时启动，众多知名品牌特
卖专场引爆超低价风潮，届时，特价机、买断
机抄底出清，超值大礼包更让消费者惊喜不
断，力度绝对超越 2008 年 3·15 期间的促销
力度，而此次活动在大商电器购家电满 1000
元送 315 元（返券＋赠礼）更让消费者真正
地得到实惠。

服务大升级 至诚达心灵
在今年 3·15活动主题“消费与发展”的前

提下，大商电器将今年3·15的活动作为其服务
大升级的契机，从维修、物流、网点及卖场等方
面进行全面升级，至诚的服务更是直达消费者
的心灵。活动期间，物流工作全面提速，由原
来的 24 小时送货到家升级为 12 小时送货到
家，摆放到位；大商电器各门店的卖场今年 3·
15 期间进行了全面的升级，配件升级及下载、
交费等增值服务真正地从消费者需求出发，为

消费者提供更加细致周到的服务。

温馨的环境+“一站式”购物+心动的价格
多年经营当中，大商电器始终把消费者

的利益放在首位，用真挚情感和周到的服
务，为消费者提供更可靠、更经济、更舒心的购
物渠道。

为了更好地回馈消费者，此次活动大商电
器提前两个月着手准备。企业高层更是亲自
出马与各家电品牌“砍价”，相比普通时间的
购物，活动期间所有商品价格都将一次折扣
到底，届时广大消费者到大商电器各店购物
均可享受到买 1000 送 315（返券+大礼）的同
时获得加赠的超值大礼包。大量的特价机、新
品机型源源不断地从大商电器的卖场走入千
家万户。“展在会展，卖在大商电器”，大商电器
将会以全品类的产品和超值服务更好地回报
消费者。 晚报记者 李无双

厚爱难忘 大商电器3·15答谢四天


