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创业
在学校卖过日用品

3 月 14 日下午，记者来到“果色添香”小
店，20多平方米的临街门面店，咖啡色木质货
架上摆满了各色干果、蜜饯和炒货。

“有话梅、黄金豆、香蕉片，还有青豆、地瓜
干、大枣，有 80 多个品种呢。质量绝对有保
障，价格全市最低，你们尝尝吧。”善交际的刘
学超学的是政管专业，他和英语专业的倪小
东、何家军、崔成毅都来自四川，还是同一个寝
室的好兄弟。他们就是“果色添香”的四大掌
柜。

从进大学那一刻开始，4个人就商量着除
了学习，在校园里再做点儿啥，锻炼自己的能
力。“电话卡、毛巾、脸盆、肥皂、牙膏我们都卖
过，虽然没赚多少钱，但也没亏过本，最大的收
获是做事、接人待物上都有很大的提高。”

考察市场挑选项目，瞄上女生市场
两年过去了，小打小闹不断的4个人开始

筹划干点儿“大”事儿。去年7月，正好学校附
近新盖了门面房，房租很便宜，4 个人就商量
着开个店，可做什么好呢？

师范类学校的女生比较多，爱吃零食是女
孩儿的天性，就卖零食吧，会有很好的市场潜
力。4个人一拍即合。金秋 10月，考虑成本、
时间等问题，以及冬天干果炒货比较受欢迎，
且容易保管，炒货干果店的思路最终成型。

发展
开张之前征集店名造势，小店

经营很红火
“小店叫啥名？咱在校园里征集吧。”为给

干果店起一个别致的名字，同时给小店开业造
势，平时点子就特别多的何家军提出在同学们
当中征集店名的主意。酷果吧、小炒店……通
过征集店名活动，小店还未开业就已经有了一
定的知名度。从近百个店名中，他们最终确定
了“果色添香”这个既雅致又好记的名字。

每人投资3000元，吊顶刷墙铺地板、买材
料设计制作柜台、走线路安装灯具，又忙活了
近一个月，去年12月14日，“果色添香”在大家
的疲惫和欣喜、期待中开门迎客。圣诞节进店
有惊喜、情人节消费满 8元送玫瑰、针对学生
的购买特点推出迷你小包装、开展电话订购送
货上门服务……在大家的共同努力下，干果店
的生意做得红红火火，经营品种不断增多。同
时，进货渠道也从最初的坐长途车到郑州批
发，发展到有固定的供应商发货。“中间隔了一
个寒假，销售受了些影响，月营业额平均在
3000元以上。”

收获
懂得了合作和团队精神的重要

性，不再眼高手低
“开店的经历是不可多得的财富，我们每

个人都从中学到了很多东西，还将不断成长。”

刘学超说，他做收银员时收到过两次假币，“两

张都是100元的，除了沮丧之外，还特别心疼，

损失的可都是我们的血汗钱啊。”事后他总结

了两点，做任何事情都要处处小心谨慎，不可

马虎大意；诚信做人做事的同时，该设防还是

要设防。

遇事大家意见不能统一怎么办？倪小东

说，3个月来他最大的收获就是懂得了合作和

团队精神的重要性。

一直自我评价“很自恋”的何家军也表示，

他在与同伴合作的过程中，学会了从别人身上

发现自己的不足，做人比以前更加踏实认真

了。

崔成毅最大的感触就是，理想和现实差距

很大，创业经历让他明白了，要想经营好一个

小店铺并不容易，“大大小小的事情都要亲力

亲为，从此做事不再浮躁，不再眼高手低。”

“夏天就要到了，我们打算上冰粥项目，另

外还考虑引进我们四川小吃的计划，做出自己

的特色。”4个在创业途中摸索、进步的阳光大

男孩儿对未来充满了信心。

□晚报记者 李雪 实习生 宋歌

本报讯“你注册职客网了吗？”这句话已
成为各大高校学生们的口头禅。在就业环境
极为紧张的当前，找工作托职客成为大学生
求职的热门途径。

网络求职火爆源于效率高
“悬赏 10 万，想做银行正式工”，“我出

1500元，谁给我找份办公室文员的工作”，“出
价500元，欲寻软件工程师一职”。昨日，记者
登录职客网、中国职客网以及伯乐职客网等多
家职客网站，发现 2009年以来注册的人数猛
增，最高悬赏金额更是高达15万元。

“十来分钟就能把简历放在网上，付给合
适的金额。反正电脑操作既方便又省时，碰
到好职客不出几天就可以去用人单位见习
了。”记者给一位在职客网上发简历的悬赏人
留言，得到了这样的答复。

职客资源是关键，金牌职客受追捧
“我们网站之所以能吸纳几百万求职者，

好的职客是关键。”某职客网站的负责人告诉记
者。据了解，不少网站的签约职客多为兼职，他
们本来的身份有企业的人力资源部经理、中介或
猎头公司顾问及企业内的员工。

信誉好的职客通常拥有广泛的人脉资源，
介绍工作的成功率也高，所以靠着办好的几笔
生意逐渐成为金牌职客，受到悬赏人的高价追
捧。“只要能找到一份薪水不错又稳定的工作，
我愿意开个高价儿给能办事儿的职客，毕竟好工
作花钱也难求啊。”前几天刚接到职客面试通知

的小李通过QQ留言告诉记者。

第三方付费有保障
“我们现在已和支付宝合作，悬赏人在试

用期满一个月时通过支付宝分期支付顾问
费，免去了求职者的后顾之忧。”一家职客网
的工作人员介绍。

记者在网站上搜寻，近七成的求职者是
大学生。他们大多有在网上买东西的经历，
对支付宝等第三方付费的方式也很认可。“这
样就不怕职客恶意骗钱或者在试用期满后以
其他理由辞退我们。”郑州大学的小张和室友
们都准备尝试尝试，“先发个简历，说不定我
一毕业就能直接上岗了。”
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“女生多是我们师范类学校的一大特点。女生爱吃零食，开个干果炒货店准
没错。”河师大4名大三男生瞄准学校的女生市场，合伙开了个“果色添香”干果炒
货店，目前已推出了80多个品种。从店名征集为开业“造势”，到为学生量身制作
精巧的小包装并提供电话订购、送货上门服务，再到节假日花样不断翻新的各种
促销活动，小店开业3个月进账过万元。 晚报记者 张竞昳 实习生 王宗培 文/图

看小店团队如何分工
刘学超：性格外向，能说会道，善交际，是小店的联络员，负责销售、外联。
倪小东：思维缜密，为人细心谨慎，是小店的账房先生。
何家军：头脑灵活，鬼点子极多，是小店的策划师，负责组织创意活动和销售。
崔成毅：踏实能干，勤奋、有亲和力，是小店的采购员，负责进货、市场考察、开发新品种。

4名大三学生合伙开起干果店
小店开张仨月进账过万


