
日前，市民付女士给本报打来电话诉说
了她的投保经历。2006年，由于夫妻感情不
和，她与丈夫离了婚。同年，她给三岁的女
儿购买了一份储蓄返还型保险产品，年缴保
险费 8000 多元，3 年可返回一次现金。可
是，两年后，付女士的身体出现不适症状，到医院检查，确诊为乳腺癌。“工作不能继续坚
持了，收入一下子锐减，还要承担医疗开支。”她说，因为社保医疗只对公费医疗中规定
的药费按比例给予报销，其余部分及自费药均不能报销。于是，家庭生活质量不能保
证，女儿的保险费更不能继续缴纳，只能选择退保。就这样，合同生效未满3年，现金一
次未领，反而损失了近1万元。 晚报记者 倪子

“同赢五号”将首次分红
光大银行“同赢五号”产品4将于近期进

行首次分红，分红后还将继续开放销售。据
了解，“同赢五号”产品 4是光大证券参与管
理的第三只产品，截至2009年2月15日产品
单位净值1.0543，实现年化收益率7.18%。产
品业绩经受住了市场大幅下跌的考验，并且
逆势稳步提升，管理成绩卓越，业绩水平列同
类产品第一位。此前，光大银行与光大证券
合作推出的两期基金宝产品均取得了优异的
成绩。其中，“同赢五号”产品1实现年化收益
超过 70%；“同赢五号”产品 2在 2008年全年
度累计净值同样战胜指数和同行，业绩水平
列同类产品第一位。 李景辉

金融资讯

平安保险
获客户高满意度

日前，由国家质检总局主办，中国质
量万里行促进会承办的“质量和安全
年”中国质量万里行出征仪式在京隆重
举行。

仪式上，中国质量万里行促进会公
布了 33 家“2005~2008 年中国服务质量
诚信品牌企业”，中国平安旗下平安人
寿与平安产险双双入选，并分别成为各
自领域客户满意度最高的企业，客户满
意度分别达 93%和 94%。

本届中国服务质量诚信品牌企业
均是通过连续 4 年的中国质量万里行
明察暗访，并综合社会评价后产生的优
秀企业。主办方表示，该批企业在产
品售后服务和公众公共服务方面质量
过硬，合格率以及客户满意度均在
90%以上。平安产险与平安人寿分别
凭借 94%和 93%的客户满意度位列同
业首位。 张凯

首创安泰
推出新型险种

近日，首创安泰人寿推出一款附
加保险费豁免重大疾病保险，受到市
场极大关注。

该产品一是首推重疾豁免。该附
加险是首创安泰人寿目前在河南保险市
场上首推的一款重疾豁免附加险产品。
它可附在首创安泰人寿多款主险产品
下，一旦投保人罹患本产品约定的重大
疾病，即可豁免相对应主险产品之后的
各期保险费，而主保险合同的保障内容
仍然生效。二是重疾覆盖面广。其对投
保人豁免的疾病种类高达 41种之多，在
业内少有。三是如果被保险人是孩子，
无论孩子的父母，还是祖父母、外祖父
母，只要年龄在 18~55周岁之间，均可给
孩子投保并享受重疾豁免。

魏玮

金融资讯

上周，由本报举办的“3·15 中原地区投资
担保企业有奖调查问卷”顺利结束。该活动不
仅得到了省会市民的积极参与，更是得到了
多家担保公司的肯定与支持。河南邦成投资
担保有限公司、河南银信投资担保有限公司、
河南省弘鑫创业投资担保股份有限公司、郑
州市安信投资担保有限公司、河南豫商投资
担保有限公司、河南嘉信投资担保有限公司
等担保公司，在本次调查中获得了较高知名
度与满意度荣誉称号。据了解，本次调查活
动共有 30 余家担保公司接受社会各界的调

查。最终脱颖而出的这六家担保公司表示，
担保业在我国是一个新兴行业，主要以所在
地区的中小企业为服务对象。作为专业的担
保公司，他们将通过各种努力帮助企业融资，
推动企业发展，使企业注入发展的资金动力，
以此来缓解中小企业融资难题。此外，大力
发展企业规模的同时，还需加强风险控制能
力。在今后日益激烈的市场竞争中，依靠自
身的专业性、业务的规范性和机构的规模性，
逐步提高担保公司的外部核心竞争力。

晚报记者 倪子

担保发展仍需各方共同努力
担保动态

3月15日上午，广发证券郑州
营业部举办了以“倡导理性投资，
强化专业服务”为主题的大型投
资理财报告会。营业部刘光晨总
经理在会议的开幕式上做了关于
3·15投资者教育及郑州营业部客
户服务质量月的报告，宣布广发
证券 3·15 投资者教育主题宣传
月暨广发证券客户服务质量月正
式启动。

会议由渠道部总监郭世伟先
生主持。他详述了广发证券郑州
营业部目前开展的诸如理财大学
堂等一系列服务举措中所灌输的
专业咨询，亲情服务理念，得到广大投资者的
支持。本次报告会还邀请广发证券郑州营业
部分析师史献涛先生做了题为《当前市场状况
下如何进行理性投资》的报告。

会议中还特别播放了中国证监会制作的投
资者教育节目《基股三人行》，引起广大投资者

的共鸣。节目通过一系列通俗易懂的小故事，讲
述了股市的基础知识及理性投资的概念，对个别
投资者出现的抵押房产炒股、拿养老钱炒股的
情况，加大告诫力度，使他们理解并始终牢记，
生活必须和必备资金，关系身家性命，切勿冒险
投资。 晚报记者 倪子 孙晓菲/文 吴琳/图

“市民付女士的情况在中国很多见，很多父
母都愿意为了孩子不惜放弃自己的一切。为
孩子花钱更是不遗余力，但是却容易忽视自身
的保障，以及自己购买的保险支出是否合理，
是否会给今后的家庭生活带来沉重的负担。”
徐亚提醒，购买保险时，家庭顶梁柱一定要首
先做足保障。

“如果这位母亲当初为自己和女儿选择了
足额的大病保险，或者当初在投保时附加了投
保人保费豁免这一项，不仅花费不用这么高，而
且投保人出现意外时，孩子的保费还能实现保
费豁免，不至于出现被迫退保的局面。不仅没
有领取一次返还现金，还得承担提前退保带来
经济损失的后果。”徐亚说，保险支出固然是家
庭理财的重要组成部分，但在具体投保时更应
该关注家庭每个成员占比的合理性。

怎样才能给自己的家庭构建一份合理的
保险计划呢？徐亚表示：购买保险时，应该从

投保险种、投保顺序等方面来考虑。比如像付
女士，她首先为孩子选择返还型保险就不太合
适。“我们买保险时，应该首先考虑可以转移重
大疾病风险的险种，例如意外险、住院医疗报
销等，而不是返还型保险。大病、意外及医疗
保障等都能得到充足保障的前提下，如果还有
经济能力以及精力，还可以补充一定的教育金
计划。”

徐亚说，付女士还应该先为自己购买足
够的人身意外险或者重大疾病险，以防自己
出现意外后无法继续承担保费，给家庭生活
带来更大的影响。在投保顺序中，投保人最
好遵循“家庭顶梁柱—配偶—孩子”的顺序。
一般来说，家庭保险资金科学的分配比例应该
是父母占有 80%左右，孩子占有剩下的比例或
者更少。徐亚说，市民一定要合理规划家庭保
障计划，只有大人有充足保障，才能更好地保证
孩子的将来。

买保险
先考虑家庭顶梁柱

广发证券倡导理性投资

工商银行开展义务植树
3月 14日，工商银行河南省分行营业部

开展了主题为“一棵小树根植故里，一片绿色
奉献爱心”的义务植树活动。省行党委委员、
副行长兼营业部党委书记、总经理许杰，营业
部党委委员、副总经理夏宗福、王爱军、王晓
东，调研员岳华峰及部分部室、支行负责人，
与来自全行各个工作岗位上的120余名青年
员工代表一起参加活动并植树。此次活动是
该行营业部积极落实响应党中央和团中央有
关加强环境保护、搞好绿化建设的要求的一
项具体举措。经过一个多小时的劳动，在全
体人员的共同努力下，近 300 棵树苗深深地
扎根在“工行青年林”的区域内。 张晓辉
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