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万人逛展 三天共签单300万
“展会是不是结束了？明天还有吗？下次

是什么时候？”上周日下午，当各家装公司陆续
撤出展会时，市民李先生找到工作人员询问，
他说，这是西区首次举办的家居展会，“以前都
要跑到东区去，想着还有几天呢，想不到还是
来迟了。”据不完全统计，短短三天之内，参展
企业草签合同总额近300万元。

超凡装饰总经理范恒表示，西区云集了众
多高档楼盘，如康桥上城品、中原新城、颍河港
湾、九龙城等，这些项目都是各家装公司力争
的客户源，“抢占西区市场，特别是在当前行业
不景气的情况下，显得尤为重要。”为此，超凡
装饰也在展会上推出了大幅度优惠措施，如签
单金额满万元赠送1500元名牌家居主材，或赠
送 2000 元超凡金牌 12 项升级橱柜，交定金客
户还参加了现场抽奖。

“2008 年，郑州西区售出新房达到了 1500
平方米，而在建的新房也有1000余平方米”，对

西区市场充满信心的龙发装饰郑州分公司总
经理邹剑锋也对展会效果表示满意，“西区装
修市场相比东区还有些差距，不过从本次展会
来看，效果还不错。”

诚信装修 现场展示家装细节
展会正值3·15期间，因此维护消费者权益

也成了本次展会的一大特点。
从招商开始，展会组委会就倡导各公司阳

光装修，透明消费，并在现场展出装修所用的
材料实物以及材料价格，为业主讲解其价格和
价值的真实构成，并要求各企业严格执行省
《装饰装修工程质量规范》标准，并由权威专家
分段验收。

南京钟凯丽装饰为每位业主赠送了一本
《钟凯丽家装课堂手册》，并开通样板房直通
车，让客户在建筑工地听专家讲解水电、木工、
油漆各个细节，使业主真正了解装修各环节。
河南大地装饰则将水电工程隐蔽光盘送到了

客户手中，并做出了两年免费保修承诺。

会员助阵 装修优惠券引争抢
“现在可以加入‘乐居汇’吗？”、“是不是成

为了会员，就能领到装修优惠券？”展会现场，
听说本报为“中原家居阳光乐居汇”会员提供
了专属的装修优惠券，许多消费者都争抢着要
加入“乐居汇”。

在高新技术开发区工作的李女士，刚在单
位附近买了一套现房，“就等着装修了，平时工
作也忙，没时间去各家装公司了解情况。我相
信晚报，相信‘乐居汇’能给我推荐一个品质和
信誉都比较好的装修公司。”

据悉，三天展会共发出了装修优惠券近百
张，金额从数百到数千不等。同时，“中原家居
阳光乐居汇”又有了 85张新面孔，本报工作人
员将根据各会员的装修需求，向其推介装修公
司，帮助其了解各家装公司的特点，以便选择
最合适的装修公司。

上周日，为期三天的“2009（春季）
首届郑州西区家居阳光生活艺术节”，
在建设路大商百货广场成功落幕。日
均 1.2 万人的客流量，三天签单近 300
万元，此次“西区家居第一展”不仅推
动了西区装修市场的发展，也引燃了
整个春季家装市场。
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