
旺季促销忙 现在装修正当时
“相比往年，今年的报价低了很多，平均下

降了 10%左右”，在上周本报举办的西区家居
展会上，一名家装公司的负责人告诉记者，由
于受金融危机的影响，在春季这个装修旺季
里，各家装企业都大打促销牌，寄希望以此来
吸引客源。

白桦林装饰，交定金即可享受定金双倍返
还，还征集 2009品质环保样板间，享受VIP贴
心服务，签单满万送橱柜或者返现等。

河南大地装饰，工程直接费2万以上可享
受乳胶漆面漆全额返券之优惠，工程直接费满
2.8 万以上可享受“综合管理费”100%返券之
优惠，工程直接费满2.8万以上可享受“工程直
接费”12%返“大地远弘橱柜”券之优惠。

这是记者在“2009（春季）首届郑州西区阳光
家居生活艺术节”上看到的信息，2009年的家装市
场，降价促销已成为主旋律，不少业内人士表示，
如今家装市场的报价相当于几年前的报价。

钟凯丽装饰总经理钟凯声认为，郑州的家

装市场如今竞争十分激烈，今年随着居然之
家、好百年等家居巨头的进入，对市场的争夺
会愈发激烈。“市场也不是很景气，降价在一定
程度上会刺激市场。”

超凡装饰企划部经理熊从辉表示。“在经
济大环境不景气的情况下，只能将‘身价’往下
降，去争取更大面积的客户。”他认为，无论这
种促销措施是不是噱头，价格真降下来就是实
实在在的优惠。

实惠才是硬道理。对于消费者而言，在各
家装企业促销力度不断加大的今天，装修新房
是一个不错的时机，用最实惠的价格享受高品
质服务。

省钱又省心 加入“乐居汇”更实惠
每年如期举办的郑州家居展，也是消费者

挑选合适装修公司的好时机。在陇海路买了
新房的王先生就很关注即将举行的春季住交
会，“装修那么多，也没时间是去一一了解，而
媒体举办的展会，一是好公司多，选择余地大，

二是媒体具有权威性，值得信赖。我也希望在
展会上找到如意的装修公司。”

郑州住交会一直是郑州房产家居行业发
展的风向标，本次展会同样不乏亮点。如展会
云集数十家郑州一线品牌家装公司，这其中既
有外来的强势品牌，也有扎根本土深富地域特
色的企业，它们都是具有一定品质并且负责任
的装修公司；优惠力度大，各企业将会为逛展
者提供特别优惠；指导装修，将现场展示家装
环节，免费赠送装修宝典，为业主装修提供全
方面指导。

另外值得一提的是，本报“中原家居阳光
乐居汇”会员将在展会期间享受到特有的专属
优惠，还将获得组委会提供的装修优惠券。“乐
居汇”自今年 2 月份启动以来，已有近四百名
准装修客户入会。如今，会员征集活动仍在进
行中，消费者可拨打本报装修热线报名入会。
凡加入“乐居汇”的会员，不仅能优先参与本报
组织的各项活动，还能获得特有的专属优惠。
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好戏连台，省钱装修在三月

阳光家居大戏月底压轴登场
抓住机会，更多优惠将在展会倾巢而出

“什么时候装修最省钱，去哪
找省钱又省心的装修公司？”本月
底，想省钱省心装修的消费者将
有个好机会。2009（春季）中原家
居阳光生活展，将于3月26日~29
日在省人民会堂隆重登场，展会
将云集数十家郑州一线家装企
业，将为消费者提供大幅度的装
修优惠和全面的装修指导。
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抓住春天，好戏连台在三月

展


