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“2007 年下半年，电动车市场拉开了第一
轮洗牌的序幕，整个洗牌过程持续到2008年的
上半年，这次洗牌淘汰了众多的品牌，郑州市场
的电动车品牌降至100多个。预计第二轮洗牌
将从今年下半年开始，经过这一轮洗牌，估计市
场上的电动车品牌将降到60~70个。”河南省电
动车商会秘书长汪朝彦表示。

2009 年，电动车市场的众多品牌，谁能在
激烈的竞争中笑到最后？

竞争靠实力说话
“2009年是电动车市场竞争比较残酷的一

年，竞争将达到白热化的程度。受行业外部和
内部环境的影响，很多企业都沉不住气了，为了
争夺市场份额开始发动价格战。”郑州大名科贸
有限公司董事长助理李汉平说。

在这场激烈的竞争中，哪些品牌将会胜
出？“那些在郑州市场发展时间长，消费者认
知度比较高，厂家对产品质量管控比较严
格，产品品质有保障，售后服务体系健全的

品牌将会受到消费者的青睐，进一步奠定自
己的市场地位。而那些产品配置不科学，夸
大产品性能，不能兑现承诺，不遵守游戏规
则的品牌将在竞争中被淘汰。”李汉平给出
了答案。

“市场洗牌的过程就是一个品牌化的过程，

每个行业的发展几乎都会经历这一
时期。开始的时候，品牌数量很多，
又很杂乱，市场竞争处于混乱的状
态，经过发展，优胜劣汰，市场上沉
淀下来的都是重质量、讲信誉、有实
力的大品牌。”汪朝彦说。

“洗牌是非常残酷的，今年整
个电动车市场都会呈现一个强者
更强、弱者淘汰的局面，这种淘汰
的幅度甚至可以达到今年一半，明
年再一半。”河南森地助力车有限
公司总经理王正党说。

自行车简易款或有转机
电动车的电池一般都是铅酸电池，重达20

公斤到 40公斤，长久以来，许多家住高层的电
动车用户饱受电池搬移充电之苦。如果电动车
的电池只有2.5公斤左右，那么对饱受其苦的用
户来说肯定是一个大好的消息。

王朝彦说，目前重量只有2.5公斤的锂电池

已经出现，应用了锂电池的电动车产品也已经
进入市场，从销售情况来看，还是比较受欢迎
的。据他介绍，这种电池体积和重量都比较小，
方便搬移，可循环充电次数得到很大提升，用户
一般 5年内都不用换电池，但这种电池的价格
却是以前铅酸电池的2~3倍。采用这种电池的
电动车价格也比其他产品要贵。

王朝彦表示，“另外，电动车的车身在朝
轻型化的方向发展。”李汉平也认同这种观
点，他说：“豪华型电动车的销售比例正在下
降，而在 2007 年下滑严重的自行车简易款电
动车的销售比例现在又开始上升。这种趋势
是跟产品的本质有关系的，经过市场的长期
检验，自行车简易款的电动车的翻修率相对
较低，在产品的稳定性和安全性方面都有突
出的表现，在价格和易用性上都有优势。简
易化也将成为电动车的一个发展方向。”
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美的变频空调
“无条件退换”受追捧
“你们报纸上说的那个‘无条件退换’

活动还在搞吗？还在搞啊，那好，我要一
个E180。两匹挂机现在多少钱？”“我要的
C180现在还有货不？”美的空调柜台前，导
购员小冯正在走笔如飞地给已经下订的
消费者开单，十几个顾客则围在她身旁叽
叽喳喳地问个不停。“很忙，忙着给顾客介
绍产品，下订单，有时还得从别的地方调
货。自从搞了无条件退货后，我们变频空
调出货很快。”

美的空调郑州销售公司总经理张崧
表示，自“无条件退换”活动推出后，美的
直流变频空调在河南范围内售出 30000
套，发生的退换少之又少，消费者对于产
品的质量和安装都非常满意，也促进了变
频空调在中国的普及。 晚报记者 李无双

河南苏宁电器在四周年司庆、空调节、厨
卫节的拉动中，一举拿下同期可比门店150%的
增长。据悉，本周苏宁电器将再度升级四周年
庆典，启动南阳路店店庆，并集中释放以彩电
为主的大量特惠电器资源。

南阳路店作为苏宁电器进驻河南的第二家
连锁店，也是优惠资源和特惠机型重点分布的门
店之一。据河南苏宁电器总经理王军介绍，适逢
南阳路店四周年店庆，本周公司在促销资源上只
对该店给予了重点倾斜，包括彩电、空调、冰箱、
洗衣机、生活电器以及手机、数码均有大量特价
机型投入，在某种程度上可以说是重磅出击，有
望出现七折价位；多个品类几十款新品机型，也
将在该店率先上市热销。苏宁电器独销国际知
名白电品牌产品，全球专业的惠而浦空调、热水
器将鼎力助阵店庆促销。

近日，国产合资彩电首次达成默契，在彩电
降价问题上开始一致行动，创维、海信、长虹、
TCL、海尔、康佳、夏普、飞利浦、LG、索尼、松下、
三星发起“12大品牌联合降价攻势”，降幅高达
30％。据了解，这是今年以来第一次厂商联合的
大规模降价，有望成为2009年彩电价格分水岭。

据河南苏宁电器彩电负责人李正刚透露，
本次联合降价呈现出力度大、货源足、型号全
等特点，总部已从中外各大彩电供应商采购了
200 多万台各种型号的畅销平板电视，为此次
彩电促销活动准备了充足的货源；同时，参加
此次活动的平板电视涵盖了从 19英寸到 65英
寸各个品牌的主销产品，包括了时下所有热销
的机型。本次活动将在河南范围内 20家连锁
店同期展开。

巨大的降价幅度和充足的特价机型，是本

次大规模促销的特色，国产32英寸液晶电视将
有 300～500元的降幅；在 42英寸方面，国产全
高清彩电将有平均 500元左右的降幅，部分机
型将送底座或机架；大尺寸平板电视上，52 英
寸部分型号，国产彩电将推出8999元的全高清
机器，在 55英寸方面，国产彩电也将推出 9980
元的全高清机型。

合资彩电近几年首次联合出现大规模降
价促销，其中，夏普 37 英寸主力机型将有
500～600 元的优惠；三星在该尺寸上将有
200～700 元的优惠；在 40 英寸上，三星将有
500～1000元的优惠；在主销的42英寸方面，飞
利浦、夏普、三星将有 1000～2000 元不同幅度
的优惠，飞利浦在47英寸方面的最大优惠幅度
可达到 4000 元；夏普在其 52 英寸高端机型上
也将有近4000元的优惠。 晚报记者 冯刘克

电动车 2009看谁笑得最灿烂


