
第一汽车·对话 B1520092009年年33月月2525日日 星期三星期三 统筹统筹 李伟利李伟利 编辑编辑 陈娴陈娴 校对校对 张阅张阅 版式版式 王艳王艳

陆风SUV推出优惠活动
近日，陆风汽车推出的“陆风汽车乐购月”

优惠活动，凡 3月份在当地经销商处购买陆风
SUV 的消费者都可获得 1000 元的代金券和
3000元的大礼包。据悉，陆风X6新饰力作为
目前陆风汽车的主打产品，其性能已然得到了
越野爱好者的认可。该车最大亮点是匹配了江
铃与德国博世公司联合开发全新的高压共轨柴
油发动机，具有启动快、加速快和通过性能优异
的特点。而另一款作为汽油版硬派 SUV典范
的长丰猎豹黑金刚虽油耗较高，但是因其宽大
的内部空间、强大的动力性能和越野性能，同样
也受到了众多消费者的青睐。 国巍

上海大众斯柯达裕华上捷销售服务节开场
应广大新老客户的要求，裕华上捷“缤纷

同乐汇 精彩加加乐”斯柯达销售、售后服务
节活动魅力开场。

从即日起至 3月 30日，裕华上捷迎合各类
将要购车和已购车客户的需要，设置专项的各
类套餐，包括购车优惠增值套餐，购车精彩加加
乐套餐；售后专项免费检测，配件优惠包、配件
套餐增值包等。 据悉，该活动期间如加100元

享受价值 100元拖把、80元迪士尼香水等。另
外，凡购车用户均可享受进站免费检测活动，检
测结束加1元、5元、9元均可换购礼品清单中的
精品附件包括鼹鼠纸巾盒等精美礼品，每车仅
限一次，先到先购，购完为止。 屈彦飞

河南裕华晨光骏捷举行品鉴会暨爱心植树活动
3月 22日，魅力 881河南人民广播电台音

乐广播联手河南裕华晨光汽车贸易服务有限公
司，共同举行了“魅力 881·河南裕华晨光骏捷
Wagon品鉴会暨爱心植树”活动。100位魅力
881的听友和华晨汽车的车友在活动当天，不
但试乘试驾了国内自主汽车品牌推出的第一款
旅行车——骏捷Wagon，还为城市的绿化增添
一株绿色，用实际行动为环境保护贡献自己的
一份力量。通过当天上午的试乘试驾，参与活
动的听友和车友不但全面地了解了Wagon代表
的欧尚生活方式、华晨汽车先进的造车理念和
汽车文化，还亲身体验了骏捷Wagon的驾驶操
控性和乘坐舒适性。 屈彦飞

南京依维柯启动“跃进优惠回馈活动”
从南京依维柯销售公司获悉，为响应国家

的“汽车下乡”政策，南京依维柯在山东、江苏、
浙江、河南、河北等 15个省市开展了用户优惠
回馈活动。除小虎之外，跃进旗下所有产品均
参与了此次优惠活动。“用户购买装配索菲姆发
动机的跃进轻卡有3000元的优惠，购买欧卡全
系列产品或新品质跃进宽体产品也可获得
2000元的购车优惠。”据南京依维柯汽车销售
公司总经理傅利介绍，装配索菲姆发动机的跃
进轻卡，如果用户每年运营 10万公里，就可以
节省1000多升油。按目前的油价，每年光油钱
大概就能省近5000块钱。 陈栋

东风悦达起亚Forte中文名征选活动启动
3月 23日，东风悦达起亚正式启动主题为

“车名我选 Forte我开”的有奖征名活动，为即
将亮相中国的全新车型Forte征选中文名。从
河南新裕隆汽车公司传来消息，只要登陆东风
悦达起亚官方网站参与活动，就有机会获得丰
厚奖品。中文名称将于4月20日在上海车展现
场公布，最高大奖是起亚最新全球性战略车型
Forte的一年使用权。据了解，Forte作为东风悦
达起亚即将推出的全新车型，搭载了代表起亚
最新技术水平的新一代γ（伽玛）发动机，同时
装备了许多通常只会出现在高级车上的高科技
配置。本次活动设置了丰盛的大奖，奖品总额
度居历届征名活动之冠。 陈仪

MG 7即将激情献演紫荆山广场
3月 28日~29日MG名爵“T级动力，T出激

情”全国巡演将在郑州紫荆山广场率先激情献
演。配备 Turbo发动机的MG7全系产品将作
为主角登场。车友们不仅能领略丰富多样的
英伦风格露天巡演，3月 29日晚，还可加入MG
名爵指定酒吧举行的球迷观球英伦之夜活
动。活动即日起一周内在郑州地区MG名爵
河南瑞爵经销商处，订、购MG7、MG3 SW指定
车型可获赠最高 6000元现金优惠及豪华大礼
包。据悉，本次活动将以极具创意的立式T型
展台来展现MG7的超驾值T级车的理念；活动
现场更有 T车大讲堂，足球宝贝走秀，精彩的

电子竞技等丰富节目，精彩纷呈。 陈仪

东风雪铁龙“中原新春行”火热进行中
3月 14日，东风雪铁龙中原新春行活动正

式启动，分别在新乡长垣亿隆广场、驻马店世纪
广场、南阳油田文化广场和栾川金山广场成功
举办。活动期间，东风雪铁龙凯旋、新爱丽舍、
世嘉、两厢爱丽舍、C2等经典车型集体登场。
另外，活动现场专门设立售后服务咨询台，免费
为消费者现场解答购车注意事项以及汽车保
养、维护等常识。同时对驱车到现场的东风雪
铁龙用户，工作人员还免费对其车辆进行检测
和保养服务，深受客户好评。据悉，接下来东风
雪铁龙“中原新春行”活动还将继续在三门峡、
济源、商丘、安阳等地相继开展，请广大车迷们
继续关注。 屈彦飞

采访中，左延安告诉记者，要全面突破
2009，江淮不仅要加大每一个市场的开发力度，
还要在营销模式上下工夫，要从以前的粗线条
销售方式转变为“精准营销”。

整个江淮汽车营销体系的标志性变化则悄
然出现在 2008年 10月的重庆奥体车市。当时
去那里的顾客会惊讶地发现：在江淮汽车展厅
里，已经集江淮轿车、多功能车和卡车于一体，

如今，江淮汽车正酝酿在全国50个县市建立大
型汽车超市，以“总有一款适合您”的思路推广
江淮汽车旗下的全部汽车产品，包括轻卡、重
卡、大客车和轿车、MPV、SUV。

左延安说，通过这一新的渠道模式，将集中
展示和销售江淮品牌下的各类乘用车、商用车
产品，通过这种形式实现对三、四级市场和农村
市场的快速、高效渗透。通过“超市”模式，可以

更直接地从细分市场的最前沿获取消费者的反
馈信息，从而完善自身的网络和产品建设。关
于“超市”的售后服务，左延安表示，“汽车超市”
相当于江淮提供的一个平台，在超市内，产品将
由经销商直接销售，售后服务即由经销商直接
负责，江淮更多的承担着投资和市场负责人监
督的工作。

在江淮汽车的发展史上曾经历 4次战略

转型，目前从商用车进入轿车的战略转型已
经进入关键时刻，而危机恰恰提供了历史性
的机遇，产业新政给予自主品牌更宽广的道
路。有外界评价，江淮汽车“黑夜将逝，拂晓
将至”，而从左延安的坚定语气和神情看，黎
明已经来临。

自主品牌 路在远方
本报专访江淮汽车董事长 左延安

第一对话

一场全球性的金融风暴不可避免地波及到了国内汽车产业，为了应对危机，汽车产业振兴规划于年初及时公布，其
中包括对新能源车补贴、1.6L以下车型购置税减征、汽车下乡等一系列具体措施。江淮汽车董事长左延安表示，此项政
策将为汽车产业注入新的活力，特别是对自主品牌将有大力的扶持作用，在政策春风的吹拂下，江淮汽车全面受益，有望
在2009年实现质的突破。 晚报记者 陈娴 文/图

“得中原者得天下”，左延安首先表达了对河
南市场的重视，他说“河南是给予江淮汽车最多支
持的地方，在江淮汽车最困难的时候是河南市场
给了江淮极大信心与支持，这份感情我们不会
忘。河南一直是江淮汽车销售的重要区域，特别
是卡车系列，在2008年销售量为4800多台，占据

总销售量的23%，今年我们在河南的卡车目标是
超过1万辆，轿车数量也要比2008年大幅增长。”

“这些目标数据并不是凭空想来的，因为汽
车消费需要具备三个条件，一是经济总量要大；
二是路要好；第三，理念要新。而这三点河南市
场全部具备，加上河南流动人口已经超过一亿，

像这样既有经济实力又有消费理念的市场，是
江淮汽车的无二之选。河南是农业大省，对卡
车的需求尤为突出，新乡现在有个‘江淮村’，足
以说明河南消费者对江淮汽车质量好、维修成
本低、净残值高的看重，所以对卡车过万辆的销
售目标我们是非常有信心的。”左延安如是说。

阳春三月 车市主打营销牌
三月，是一季度与二季度承上启下的一个重要月份，汽车厂商也纷纷看好三月营销战略的重要性，纷纷在此期间举办各类的

营销活动，或是回馈客户，或是提升品质，或是吸引眼球。总之，在这个季节，就是营销战略的较量。

3月20日，刚刚参加过两会的江淮汽车董事长左延安驱车近8个小时来到郑州考察河南市场，这位年过六旬的老
人精神矍铄，面对记者他兴致勃勃地谈起了不久前在两会上提交的议案、汽车振兴规划与江淮汽车的自主品牌之路。

江淮汽江淮汽车董事长车董事长 左延安左延安
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