
3月14日，国内数十家权威媒体、旅游产业
专家，相约在美丽的海南岛，共同参观大三亚旅
游商圈，并于3月15日走入海南省“十一·五”的
重点工程项目——海南清水湾。

参加清水湾媒体见面会，雅居乐地产副总
裁黄奉潮与各界媒体共同探讨：在建设海南国
际旅游岛的道路上，雅居乐的精品大作“清水
湾”引领的旅游地产新现象。

经济学家认为，21世纪将是海洋经济的世
纪。滨海旅游，则被认为是发展海洋的起点。
近年来，中国很多临海省份都提出了发展海洋

战略的观点。海南三亚，以不可复制的美景，每
年吸引了数以万计的游客，成为中国最具代表
性的滨海旅游景区之一。

2008年，海南清水湾被列入海南省“十一·
五”的重点工程项目，项目占地 15000亩，总投
资达 200亿元。按照规划，未来将有 6家超五
星级酒店散布在 12公里的清水湾上，湾区还

配套 3个 18洞国际滨海高尔夫球场，是大三亚
唯一可观赏一线海景的高尔夫球场。湾内规
划两座贵族游艇会、原生态温泉 SPA、名品购
物街、殿堂式的歌剧院等。雅居乐以“度假＋
旅游＋投资”的综合模式，改写国内滨海景点

“到此一游”的历史，集精品住宅、豪华酒店、
奢华配套设计等于一体的高端化综合度假大

作，正式开启海南房地产的“国际综合湾区地
产时代”。自今年 1月中旬优先认购起至今 1
个半月的时间，首推的金色果岭及蔚蓝海岸预
先销售已超 500套。

据悉，3月 28日雅居乐海南清水湾盛大开
盘，一位地产资深专家声称：海南清水湾占据了
岛上最独特的地理位置，湾区建设将多重的优
越环境和人文景致很好地融合，可以预见，清水
湾这个滨海度假地产的精品必将成为国际综合
湾区地产时代标杆之作。

刘瑞红

“海南清水湾”模式 打开旅游地产新篇

今天上午，第 14
届郑州住交会开幕，来
到省人民会堂，你将目
睹一场别开生面的专
业房展会，这或许是楼
市向上发展中唯一一
次抄底机会，三十余家
郑州品牌房企不仅带
来了好房子，还带来了
大幅优惠，在这里买房
子，“鱼和熊掌”可兼
得。而备受业内关注
的山西高端客户购房
团也将抵达现场。

晚报记者 王亚平

昨天，在第14届郑州住交会组委会负责人处，
记者看到这样一份参展企业名单：鑫苑、天伦、利
海、振兴、永威、路劲、宏益华、姿华、利达、安泰……

从这份名单看，30余家房企在业内均有相当
的知名度和影响力，他们旗下的项目也得到购房
者的青睐与口碑传播。

据了解，郑州住交会在招商方面，有惯用的
“准入制”，也就是从众多报名参展企业中挑选出
真正适宜居住的民生大盘，在项目规划、产品设
计、景观营造等方面有突出表现者方能参展。

“一共成功举办了 13届郑州住交会，在备战
本次展会时，我们也是在汲取以往办展经验的基
础上，争取实现更为严格与创新，特别是眼下处于
楼市敏感期，所以我们在办展时间及参展项目上

作了充分的准备。”第 14届郑州住交会组委会负
责人介绍说，“年后，郑州楼市吹起一股回暖风，各
开发商均称售楼部内闹哄哄，成交量明显回升，但
为了给消费者营造一个更适宜购房的时机，我们
并没有急于办展，反而将时间选在 3月底，原因在
于：一是气温回升，适宜外出逛展；二是楼市的走
势更为稳定，近日，全国楼市均出现回暖迹象，还
有个别楼盘酝酿提价。除此之外，参展房企中，
大、中、小房企均有所参与，项目区位、特色、户型
都有大不同。”

正如该负责人所言，已渐渐明晰的楼市走势，消
除了购房者的后顾之忧，而在平日，逐渐减少的优
惠，在此次住交会上将再次大幅涌现，购房时机不可
错过。

上周四，本报《月底，山西购房团到郑州来》的
报道，引起业内热议，许多开发商纷纷致电本报，希
望能将购房团带到项目售楼部去，他们看中的正是
这个购房团的实力与行动目的。

横扫北京、上海等多个城市的山西高端客户
组成的购房团，此次将目标锁定到郑州，振奋了
中原楼市，也增强了人们购房的信心。“相对而
言，郑州的商品房价格在二线城市中也是较低
的，楼市调整这么久以来，整体没有呈现明显降
价的态势，相反年后成交量明显回升，这就是我
们此行的前提，我们认为郑州楼市存在着机会，
或许房产品在近期不会升值，但从长远看，从郑

州的发展潜力和劲头看，升值只是早晚的问题。”
山西购房团的一位成员告诉记者。

28日、29日一行数十人的山西高端客户将到
省人民会堂的郑州住交会上逛展，在耳闻了太多关
于他们的传说后，这样一个团体仿佛明星，走到哪
里，都会成为人们追逐的焦点。相信此行也不会例
外，“在房地产圈，这些有足够经济实力的山西富商
们，总能引起强烈的轰动效应，我一定要准备几个
问题请教他们。”一位郑州媒体人士如此表示。

本届展会组委会也将派专人陪同山西购房团
成员对参展项目一一了解，向他们详解中原楼市发
展现状。

近日，一则楼市报道表示，全国20个高房
价城市排行榜出炉，郑州排第19名。对于该
排名，业内人士认为较为客观，郑州房价在二
线城市中算靠后的，房价上升的主要因素是
土地等基础生产资料涨价拉动，泡沫小得多，
如果金融危机到此结束，房价也会止跌回升，
但不会大涨，只是复苏性上涨。

这一消息对于回暖迹象渐渐明显的郑州
楼市而言，又是一利好消息。在本届住交会
招商进程中，很多参展企业负责人表示，积极
参与的原因在于希望能跟上楼市复苏的步
伐，踏准节奏。

有购房需求的消费者也于近期流连于各
大项目售楼中心，因此，出现了开发商所描述
的“闹哄哄”景象。“这段时间，我发现，很多楼
盘的优惠在逐步减少，特别是与去年底相比，

现在的优惠已不足以打动人，这是不是意味
着楼市真的开始回暖，我们又只能高价买房
呢？”本报优购会会员陈女士向记者道出了内
心的担忧。

据了解，产生如陈女士这样担忧的购房
者不在少数，郑州晚报优购会、易宅购超级优
惠购房团、子川会投资淘房团的会员急剧增
加，他们均是有刚性需求的购房者，希望在五
一前挑选到合适的房源。

“第14届郑州住交会就是一个购房良机，
参展的精品项目很多，也有很多特设的优惠，
真希望自己能尽快买到好房子。”易宅购超级
优惠购房团的一位会员如此说道。据三大团
购负责人讲，本届展会期间，数万名会员将来
到现场逛展选房，在各家参展商的优惠诱惑
下，或许能推动他们的快速成交。

“进入‘客户时代’后，客户将从‘伪上
帝’成为真正的‘上帝’，房子也将由特殊
商品变成一种普通的产品，品质好坏决
定其是否受青睐。”河南振兴房地产（集
团）有限公司副总经理孙军展在谈及本
届展会的主题时表示。

在率先提出楼市步入“客户时代”，并将
其作为本届展会主题时，我们就要求一切均
以客户的需求为出发点，为消费者建立公平
对等的信息网络。因此，本报楼市记者遍访
郑州房地产界的开发商代表及业内知名专
家，也深入社区，了解消费者的真实需求，结
合楼市发展现状，提出了楼市“抄底”一说。

“去年，全国楼市都在说‘抄底’，实际

上，当时‘抄底’时机尚未显现，而现在各种
数据表明，全国多个城市的楼市成交量都有
所回升，即便回暖或复苏的步伐是缓慢的，
但眼下楼市的确出现了些许转机，相对来
说，现在更适宜买房。”辗转看了十多家楼盘
的刘先生俨然已经成为楼市专家。

在利达置业有限公司副总经理时广占
看来，经过较长一段时期的调整，现在市场
上的产品普遍呈现价格透明、户型优惠、附
加值高等特性，现在无论是刚性需求还是改
善性需求，都可以出手了。

河南升龙置业总经理魏运涛则希望，展
会能够为老百姓提供更多服务，实现开发商
与消费者的双赢，推动楼市发展。

既然这是第 14届郑州住交会，顾名思
义，前面已经成功举办过13次了，而且届届
亮点频出。同样，本届展会也是一个集产
品展示、媒体互动与业界交流的综合性大
规模的品牌展会，30多家房地产企业竞相
参展，且以大幅优惠让利于消费者，随着市
场回暖迹象的愈加明显，房地产项目的优
惠已经逐渐稀缺，因此，展会上开发商的优
惠就很值得把握。

“客户时代”的来临，使客户真正在房地产

销售中处于主角的地位。在这样的市场形势
下，客户才能真正享受到“上帝”般的服务，开发
商有适销对路的产品等着您的逛展，没有好产
品，只有适合居住的项目，品质好坏需要您的评
价。在展会上，山西高端客户购房团将参与逛
展，逐利的商人们看中的是中原地产业的未来
与升值前景。身处中原的我们，还犹豫什么？

另外，为了中原消费者能够安全置业，本
届展会，还有专业的律师团帮忙，如果有关于
房地产方面的问题，可以随时向他们咨询。

【规模】 三十余家品牌房企参展
在办展时间和参展项目上做足工夫的本届住交会，将再现品牌展会的实力

【影响】 专业房展引领“抄底”风
全国多个城市楼市成交量都有所回升，眼下的确出现了些许转机，相对来说，现在更适宜买
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无论您身在何处，只要您搭乘9、21、26、
27、29、32、37、40、61、62、72、80、82、101、
103、205、209、323、601、603、903、909等路公
交车在紫荆山下车，就可到省人民会堂展会
现场。

来到现场，看到风格迥异的数十家项目
展位，又该如何出手呢？

按区域，有这些
东区项目：富田·太阳城、永威·翰林居、

路劲·中央特区、绿地·卢浮宫馆、天伦·星
钻、宏田立体叠家等

西区项目：中原新城、金源城上城、金
海·西湖美景、海森·园景湾等

北区项目：主语城、利海·托斯卡纳、金
印LIVING POP迷你公寓、利达·一处庭院、
维也纳森林、花半里等

中心城区：鑫苑·景园、宏益华·香港城、
瑞隆城、君悦城等

商业项目在这里
进入展区左转在展区的最左边可以看

到曲梁服装工业园区，这是本次参展唯一的
商业项目，想买商铺可以到此咨询。

【焦点】 山西高端客户抵郑逛展
今天，一行数十人的山西高端客户购房团现场逛展必将掀起展会高潮
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A.基础篇

B.现场篇

停车场：省人民会堂东门 组委会：主席台北侧，有专人值班。
时间：3月26日~29日 每日上午8时30分~下午6时

逛展服务区


