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第一地产·市场 B07

在山西高端客户购房团在银基王朝项
目社区内考察时，记者发现不时有本地购
房者穿梭于社区内，据销售人员介绍，近期
刚性需求明显释放，来项目买房的大都是
事业成功的中年人士，“他们将这里视为最
适宜终极置业的地方，同时还会带动周边
的朋友在此置业，所以我们的房子销售状
况一直较好。”

在跌宕起伏的楼市背景下，银基王朝正以
其笑傲江湖的王者风范，凸显出其强大的市
场号召力和抗风险“免疫力”，在中原房地产
市场上演着一波波扣人心弦的热销“牛市”
行情。2009 年第一季度银基王朝销售节节
攀升，据介绍，开春以来许多客户来到现场
参观了社区与实楼样板间后当场成交，并且

出现像 2007年时多组客户抢定同一套物业
的情况。

“随着楼市发展步入理性，现如今热销的
项目银基王朝的热销，无疑是客户对高端物业
品质的清醒判断，也是项目长期坚守品质的市
场回报。”有专家坦言。

在众多购房者的心中，银基王朝的价值
“空前绝后”。该项目的每一次亮相，都在最容
易被忽略的地方抓住人心。在当前的市场环
境下，保证产品品质是银基领跑高端物业的重
要砝码。

在银基的建筑理念里，建筑终极价值在于
营造一种生活方式，而生活方式的渲染则主要
靠细节的体验，包括场景、声音乃至味道，丝丝
入扣。银基王朝在园林的打造上可谓不遗余

力。大到不同色彩、不同高度植物的配比；小
到每一棵树种、花卉的选择，都需经过精心设
计、筛选。据悉银基王朝中央景观区将于不久
开园，现房品质稀缺价值更上一层，高端物业
王者实至名归。

从不刻意苛求，结果却比苛求更完美。综
观中原房地产行业的起起落落，当前房地产
市场的确处于一个正常的调整时期。银基
王朝坚信，品质决定消费，在当前竞争激烈
的市场环境，高端不动产的综合品质越发显
示出稀缺与珍贵。有人形象地将楼市比喻
为潮水，而现在是退潮的时候，银基王朝，就
犹如留在岸上的美丽贝壳，因为有着过硬的
品质，终于抵挡住海水的冲刷，没有掉入海
中，“冷市检验品质”，说的就是这个道理。

山西高端客户购房团

银基王朝 一小时下单三千万
阳春三月，郑州房地产市场回暖苏

醒，来自省会房地产销售一线的声音显
示：今年第一季度“低总价低首付”的中低
档楼盘占据整体成交量的80%左右，剩余
则是处于金字塔顶端的高端住宅。而在
高端楼盘中，位于金水路核心地段的银基
王朝，以领跑三月高端楼盘销售的抢眼表
现，在熙熙攘攘“打折优惠低价”声之外，
成就“一席难求品自高”的销售旺势。

作为高端项目，银基王朝的旺势热销
并非偶然，上周末，来到郑州的“山西高端
客户购房团”就在短时间内购买了该项目
价值3000万元的产品。这一举动令业内
哗然，却也是对银基王朝项目升值潜力的
认可。 晚报记者 王亚平 文/图

3月28日，由郑州晚报组织的“山西高端
客户购房团”一行低调来到了银基王朝，在
参观完银基王朝由香港室内设计之父高文
安大师设计的豪华样板间以后，一位不愿意
透露身份的山西企业家一次下单购买十二
套住宅、三套商铺，价值总额度近三千万人
民币，创郑州单次个人住宅购买记录。而银
基·金街以其绝无仅有的商业价值，也吸引
了数位山西投资者的犀利目光，银基王朝已
经与山西高端客户购房团签署了全面战略
合作意向书。

以拥有敏锐的市场嗅觉、平衡的大局观
以及特殊的消息渠道而著称的山西资本代
表了最具活力的民营资本的市场化投资风
向。他们此次在银基王朝的下单举动，无疑
表明了中国富豪在新经济形势下的运作选
择，也预言其对中原房地产市道的前景判断
和投资逻辑。

据悉，此次抵达郑州的首批“山西高端
客户购房团”是整合了“闲散资本有效利
用”、“机构化规模化有组织的”、“有专业人
员辅佐”的新型投资团体。通过三级市场的
专业机构提供的技术支持，在政策面上，研
究政府的优惠政策和投资的风险分析；在市
场面上，研究个案的投资价值和市场预期；
在利益面上，研究投资方式和利益回报。最
终形成了现在“保小利、争大益”的高效投
资模式。

“山西企业家在银基王朝的三千万元订
单，折射出中原房地产市场对于资本的吸引
力正在加强，在全球金融危机的经济形势
下，城市中心区域高档不动产被公认为是经
济风暴中最安全的财富储存方式，而山西企
业家选择河南郑州这个二线城市投资，一方
面是对资本升值空间的追求，更多的是对城
市房地产市场发展前景和银基王朝为代表
的高端物业的看好。”有业内专家对此事件
如此评价。

据山西高端客户购房团的一位企业家
透露，早在几个月前，他们就开始寻找新的
资金落脚点，最终将目标锁定在中部城市郑
州。经过多方面了解以及此次实地考察，一
致认为银基王朝的优势较为突出，发展潜力
及综合实力符合他们的投资理念。

瞬间订下三千万，山西企
业家预言中部资本信心

银基王朝已经与山西高端客户购
房团签署了全面战略合作意向书

业内人士预计，在投资、税收、利率等多重
利好政策的组合推动下，住宅市场将更加趋于
两极分化：第一，刚性需求将进一步释放；第
二，高端物业销售还将持续走强。市场分析人
士认为，在当前房地产行业普遍“求生存”的大
背景下，银基王朝实现了“谋发展”的目标——
山西高端客户购房团和本土高端置业者同时选
中银基王朝，不仅是因其所处地段的稀缺性，更
是品牌与品质的价值体系体现。

当对房屋质量远不如对房价关注，当地产
公司对资本和土地的饥渴远超过对公司实力
的不断提升时，银基的建筑理念、服务意识以
及公司治理经验已然成为最珍贵的购买理
由。银基王朝副总经理王华表示，“由于集团

资本实力雄厚，能够让我们潜心地去雕琢银基
王朝这个项目，银基王朝在产品模块化、项目
管理精细化、组织团队职业化，以及客户管理
体系化等方面做了很多‘功课’，在提升产品和
服务品质方面形成了新的竞争力，因此能够不
降反升跑赢大市。”

这正如下了订单的一位山西企业家所说，
“银基王朝的地段特别好，在前来实地考察的
路上，我们已经感受到了整个区域形象的国
际性。行走于社区内，温馨、舒适的居家氛围
令人身心放松，完全没有在城市生活的紧张
感，高绿化率、宽楼间距等硬件共同构成了项
目的高端品质。在全国楼市都处于调整期
时，不难发现绝版地段的稀缺不动产的市场

价格受影响非常小，银基王朝就属于此，所以
我认为它有望成为市场整体价格反弹的领导
力量。”

一位购房者也对记者坦言，已经是多次置
业的他，对房地产的了解可以算半个“专业人
士”，在现在的经济形势下，对他而言，一个值
得信任的开发商是他作出最终选择的关键因
素。银基王朝现房实景让客户所见即所得，市
中心现房实景高品质的稀缺价值，二十年内很
难超越。50%的高绿化，3.3的超低密度，单这
些数字指标，就足以令购房者神往。

他称银基王朝的项目品质无法复制，而当
项目的实景呈现在购房者眼前时，但凡进入社
区闲游散步，就难以抑制购买的冲动。

坚守高品质，一路领涨高端市场
“冷市检验品质”，在当前竞争激烈的市场环境下，高端不动产的综合品质越发显示出稀缺与珍贵

问：如何看待此次郑州之行？
晋：将搭建晋豫之间全新的资本投资

平台，以高端资本流通，形成健康、良好、
活跃的省级投资链。

问：对银基王朝的印象？
晋：项目品质高端，银基王朝作为二

线城市的高端楼盘，3.3容积率，50%绿化
率以及超阔楼间距等硬件指标，即使放在
北京上海等地也足以称之为“豪宅”。

问：购买银基王朝产品的出发点是什
么？

晋：这里是现房实景，这么大的开发
量，充分说明了开发商具备雄厚的实
力。由于国家政策收紧，国内不少开发
商资金链断裂，各地都出现过楼盘停工
的现象，为了防范投资风险，选择银基
王朝这样现房实景大品牌开发商的楼
盘是明智之举。

相关链接

现房实景，佐证品牌开发商的实力
绝版地段的稀缺不动产有望成为市场整体价格反弹的领导力量

对话山西高端客户购房团

山西购房团到银基王朝实地看房


