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出现机遇是一回事，抓住机遇是另外一回
事。“弯道超车”不仅需要实力、技术和信心，更
需要条件，河南车市实现“超车”还需要哪些条
件，究竟怎样才能在机遇中顺利“超车”呢？如
果河南车市想要实现跨越式大发展，应该从哪
些方面入手？ 晚报记者 王美华

河南市场想要更好地发展，应该首先从三农
入手，即农村、农民、农业入手，相反城市的发展目
前没有前几年的发展快，潜在市场如今转移到农
村，把农村市场占领了，河南市场就能做大。

河南省汽车行业协会常务副会长 蒋贡敏

我觉得应该从这几个方面入手：一、深入贯
彻科学发展观，从思想上抓起，很好地为车市发
展贡献自己的力量。二、抓好现有的工业生产，
拉动经济发展必需产业链。三、政府对车商及
厂家给予更多的政策支持，加大宣传力度，做好
他们的售后服务。

郑州汽车流通行业协会秘书长 吴大胜

最重要的是提高河南的经济整体宏观质
量，现在的河南市场不是最强势的，把老百姓的
收入提高上去，再加上政策支持，河南就会迈向
大跨步的发展，当然还希望国家现在出台的一
系列优惠政策是长期的，而不是短期的。

江淮汽车河南亿瑞总经理 余志勇

我不赞成河南车市太快发展，建议郑州要
平稳发展，一步一个脚印，可以从很多细节方面
着手。如给车主提供更多便利，在停车方面政
府有更多的规划，收费也要更合理些，在道路建
设方面加大力度等。

长安马自达河南涌盛总经理 彭勇

对郑州来说，想要大发展，首先是政府给予
永久性的规划和政策，其次是经销商同心经营，注
重人才培育、客户培育、市场培育，无论从经营、还
是市场，共同营造出一个好的消费环境。最后厂
家拿出态势，在政策上对于河南地区有个倾斜。

奇瑞汽车河南中植董事长 卢义峰

新形势演绎新格局
随着去年全球金融危机的深层影响愈加

显现，国际与国内汽车市场形势发生了巨大
的转变，新格局正在加速演变。虽然谁也无
法预测这场变局最终的结果，但趋势已经初
露端倪。专家称经济重心正在从国际市场向
国内市场、从东部沿海向中西部地区转移。

当国际汽车巨头在困境中无法自拔时，
有世界最大的汽车消费市场的中国汽车产业
拥有了缩小与世界汽车业差距、从大到强的
一次历史机遇。同时，崛起的中部正在改变
区域经济的竞争格局，刻画出经济增长重心
转移的新轨迹。此时，经济总量中西部地区
首位、人口全国第一的河南市场优势与地位
尽显无遗。

河南新希望总经理余继华说，河南市场
抗打击能力比沿海地区好，经济产值下降甚
少，相对的厂家也看到现在的发展趋势，将有
限的能源及人力物力放到中部河南会得到事
半功倍的效果。

车市迎来河南机遇
“无论轻卡、微车、乘用车，各类车型河南

的经销商都能做到全国第一，今年江淮轻卡
在河南的销量必须超过 1万辆。”这是江淮汽
车董事长左延安3月20日考察河南时说出的
豪言壮语。无独有偶，3月 26日一汽马自达
副总经理于洪江在郑州说：“一汽马自达长期
以来的市场策略就是集中优势兵力主打几个
重点市场，前几年我们重点主攻东南沿海、江
浙、京沪等地区。但在去年经济危机中，让我
们看到了河南市场的巨大潜力。”

显然，越来越多的汽车厂家开始看重河
南汽车市场，而河南汽车市场也的的确确迎
来了属于自己的机会。首先，国家4万亿投资
的一个重要区域指向就是中西部地区，拉动
内需更是以有1亿人口之多的河南首当其冲，
而经济发展带来人均收入的提高必然导致消
费需求的增长。

其次，今年实施的汽车产业振兴规划中
减征购置税、汽车下乡等一系列的举措都对
经济车型销量巨大的河南市场形成了实质性
利好。河南新纪元公关部经理方欣说，河南
市场已经达到市场成熟的时期，在沿海地区
的市场拥有量已接近饱和的情况下，河南市

场受到厂家的空前重视。
弯道超车时机乍现

专家说，“弯道超车”有理论基础，从经济
发展周期理论层面看，危机期就是经济“弯
道”期，这一时期既是市场要素重新组合的关
键期、经济分化的突显期，也是实施后发赶超
的重要机遇期。

河南车市正站在这个机遇的门前，用力
叩开这扇大门，缩小与北京、上海、广州、成都
等地的差距，跻身一线市场就是河南“超车”
的目标。

余继华告诉记者，利好政策起到了很大
的促进作用，像微车方面的裕华江南增幅很
大，而小排量车卖得也很好，雪佛兰第一季度
比去年同期增长了近30%。河南中植董事长
卢义峰认为河南车市迎来了更好的发展机
会，“在国家政策和消费者信心的双重影响
下，中植已经达到历史最好销量，我们的第一
季度已经完成了全年7个月的任务量”。

尽管如此，机遇中依然困难重重，但超车时
机稍纵即逝，河南车市、河南车商能否从挑战中
看到机遇，化危为机，后来居上，我们拭目以待。

维拉克斯丰富配置
抢占高端SUV市场

维拉克斯提供了可任意支配的强劲动力，并
加入使它更轻、更高效的元素，λ3.8L强大的发动
机首次搭载在此款车型，采用了V型 6缸CVVT+
DOHC技术，提供达到 191KW/6000rpm的最大功
率，以及 348Nm/4500rpm的峰值扭矩。搭配Aisin
品牌阶梯式6速手自一体变速器，性能更加优越，
更加省油，而且终身无需更换变速箱油。λ3.8L发
动机和阶梯式6速手自一体变速器强强组合使得
维拉克斯在豪华SUV中脱颖而出。同时现代汽车
也不会忘记确保追求稳定性、可靠性的目的，配备
了电子可调悬架系统、电子控制智能适时 4轮驱
动系统。

现代汽车通过广泛的电脑模拟和被动安全的
物理实验来不断提高产品的安全性，从而获得了
令人瞩目的安全声誉。维拉克斯正是基于这个令
人羡慕的基础开发的车型，它拥有主动安全头枕，
先进的前部、前侧安全气囊及第一排延伸到第三
排的安全气帘等共12安全气囊系统，加强的车身
结构使用了高强度钢板。加强的制动性能，ABS
带EBD,ESP电子稳定系统，倒车雷达等主动措施
充分保障乘员的安全。

现代汽车懂得“差之毫厘，失之千里”的真理，
所以在开发维拉克斯的所有方面都用心去思考。
一键式电动开/闭行李箱，智能钥匙，座椅+方向
盘+外后视镜最佳位置记忆及自动调节系统，自动
可伸缩方向盘，左右独立温控空调，世界顶级的
Infinity音响系统，雨滴感应器，7英寸触摸式DVD/
GPS卫星导航，安全式电动天窗等人性化配置令
优雅游刃有余。

通过维拉克斯车型，现代汽车在 SUV产品线
上形成了完善的产品阵容。北京现代途胜成功抢
占了入门级SUV市场，新胜达以时尚的外观、强劲
的动力巩固了中高级 SUV市场，作为现代汽车旗
舰 SUV维拉克斯，必将抢占高级 SUV市场。喜欢
SUV、喜欢越野的车迷可亲临河南普汇 4S店体验
现代顶级豪华越野车的无限风采！

维拉克斯 荣获6大奖项
维拉克斯作为现代汽车推出的第一款豪华

SUV，自 2006年 4月上市以来以其动感大气的外
观，舒适宽敞的内部空间和优越的动力性能获得
了广大顾客以及世界各大媒体的认可。

2008年维拉克斯获得了上海、重庆、沈阳、湖
南等各大主流媒体颁发的“最佳进口豪华SUV”奖

项。不只在中国，维拉克斯在美国市场也获得了
各大权威媒体的认可。

美国新英格兰汽车记者协会《NEMPA》颁发
的“2008年最佳全天候行SUV”奖

美国汽车情报提供公司《Kelly Blue Book》颁
发的“2008年度家庭亲合车辆”奖

美国高速公路交通安全管理局《NHTSA》颁发
的2007年测试“五星级安全评定”奖

美国汽车权威杂志《MOTOR TREND》颁发的
“2007年度理想价值与豪华车辆”奖

美国保险协会《LLHS》颁发的“2007年大型
SUV最佳安全评定”奖

美国权威个人理财杂志《Kiplinger》颁发的
“2007年最佳跨界SUV”奖

现在购车，即可减免50%购置税
另据进口现代汽车授权河南普汇 4S店传来

喜讯，由现代汽车（中国）整车销售本部统一发起
的购维拉克斯，购置税减免50%的特大优惠活动，
正在火热进行中。

咨询电话：0371-60276688
4S店地址：郑州市花园北路66号

进口现代 维拉克斯
天生豪气 纵横激情

同心营造环境
做大河南市场

弯道超车 之 观察

从2月25日至3月26日，短短一个月时间河南车市频现“大人物”的身影，长安马自达总经理藤
桥稔、起亚汽车（中国）总经理郑畅镐、江淮汽车董事长左延安、一汽马自达副总经理于洪江先后到
河南考察，如此集中的高层访问让人感到河南市场今年似乎有些不同，但如果把河南放在更大的背
景下细细考量，就会突然发现河南车市真的迎来了“不同”的机遇。 晚报记者 舒晗 王美华

引人注目的7座维拉克斯搭载了全新的3.8L V6发动机和阶梯式6速手自
一体变速箱，在拥有出色的稳定性、动态性能和顺畅的操控感的同时，完美融入
了豪华轿车的高科技人性化设计，稳定安全与宁静舒适兼备，无论在都市畅行
还是野外探险，优雅亦豪华的维拉克斯都将赢得骄人赞赏！

维拉克斯是一款运动型多用途SUV，其车身比之前的新胜达更长、更宽，更
具越野能力,而且具备更先进的科技。作为豪华SUV，维拉克斯的目标客群也与
以往重视经济性的客户群截然不同。他们在社会上事业有成，十分重视生活品
质、追求高档品位，重视家庭，喜欢越野、驾驭、旅行。维拉克斯从内到外每一处
都体现着现代汽车致力于豪华SUV市场的雄心。

藤桥稔、郑畅镐、左延安、于洪江先后
访问河南，汽车消费从东部沿海向中部地
区蔓延，河南处于拉动内需重要区域，汽
车产业振兴规划利于河南市场，河南车市
正站在机遇的门前……

“超车”时机 已经来临


