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搜房网 “80后购房潜力”论坛举办
4月9日下午，一场由郑州搜房网主办

的郑州房地产业内精英共话“80后购房潜
力”的大话地产活动成功举办。

据悉，来自河南康利达置业、郑州瑞隆
置业、名门国际、宏益华置业、金源置业、建
业地产、安联地产等房企的10余位业界精
英参与了本次论坛。嘉宾们在郑州搜房网
总经理李茜的主持下，围绕“婚房、80后购
房、楼市回暖”等话题展开了热烈的讨论，
与会者各抒己见，畅所欲言，整个会场气氛
不断被推向高潮。“80后购房潜力”大话地
产活动取得了圆满成功。 梁冰

利海 LOFT公寓再创销售辉煌
4月11日，利海托斯卡纳LOFT公寓公

开解筹，解筹率再次创下郑州楼市的销售
奇迹。

郑州利海托斯卡纳是利海集团开发
的全国托斯卡纳系列产品的第三代产品，
其目前已经成为全国意式风情建筑的标
杆制作。利海托斯卡纳 LOFT 公寓拥有
4.8 米挑高，可以达到“买一层用两层”的
高附加值特色。自去年 9 月首批入市便
受到广大客户的追捧，2008年国庆节期间
更是创下了 7 天 400 套的逆势热销神话。
今年 3 月利海托斯卡纳再次推出 LOFT 产
品，同样得到广大客户的青睐。据了解，
此批房源的部分房型当日即售罄，出现一
房难求的态势。 张辉

4月17日~19日 二手房展会召开
“2009郑州春季二手房交易会”将于

4 月 17 日至 19 日在建设西路房地产大厦
二楼郑州二手房交易市场召开。届时将有
40 余家房地产中介机构为广大购房消费
者提供房产资讯服务。本次展会由郑州市
房地产交易中心管理委员会主办，旨在进
一步规范我市二手房市场交易秩序，促进
二手房市场良性发展，为广大住房消费者
及房地产中介机构搭建一个更为直接的交
易平台。

展会期间，各参展公司共计推出数千
条二手房源买卖信息。此次展会推出的房
源信息，均为产权清晰、具备上市交易条件
的待售房产，为购房者提供了更大的选择
空间。展会现场还有担保公司、公证处、律
师行、银行等机构为购房者提供专业服务。

振兴房地产 荣膺纳税前三强
4月1日，由河南省地方税务局公布的

河南省 2008年度地方税收纳税 500强中，
河南振兴房地产（集团）有限公司以纳税
6762万元名列第 62位，在纳税 500强上榜
的所有房地产开发企业中更是荣膺前三
强；而在郑州市地方税务局公布的郑州市
2008年度地方税收诚信纳税100强中位列
第36位。

振兴房地产能够获得此项殊荣，主要
依赖于富田太阳城项目 2008 年的逆市热
销。富田太阳城是河南振兴房地产（集团）
有限公司全力打造的中原纯欧式大型居住
风尚社区。

而由河南振兴房地产(集团)有限公司
投资数十亿元打造的东方国际休闲购物广
场，已经盛世启动，正在全面招商。曹恒露

桃源公寓 提前封顶
矗立于绿城广场南金水河畔的 29 层

地标性建筑-仟禧桃源国际公寓 3月提前
喜封金顶，仟禧置业、建设公司、监理公司
和众客户一起分享落成的喜悦。

据悉，桃源国际公寓位于桃源路与兴
华北街交会处，北邻绿城广场，东临郑州大
学，金水河绕过家门口，周边的教育配套成
熟，名校相绕，大器蕴成。项目规划为地上
29层，地下1层，其中地下层为智能式立体
停车库；地上1至3层为郑州首席运动休闲
主题商场，目前已有50多家国内外一线运
动品牌意向签约，商铺正接受认筹；4至29
层为 45~70 平方米公寓小户型，项目自去
年9月份开盘至今已销售三分之二。 靳要

本月 25 日，由本报发起的
“郑州品质楼盘山西晋城展示
会”将盛大开幕。应晋城当地
媒体及高端消费人群之邀，此
活动将把郑州的好房子展现给
山西高端客户，让他们在家门
口享受一场郑州楼市的饕餮盛
宴。目前郑州众多房地产开发
商携在售的中小户型、大型商
业地产、高端住宅产品等热情
参展。

晚报记者 王亚平

眼下距离3月底山西高端客户购房团抵郑
购房已半月有余，郑州地产圈内仍不乏对此事
件的评论，诸如“实力强”、“下订快”之类。此次
抵郑，可谓双赢，离郑之际，该购房团成员强烈
建议本报能够搭建一个平台，将郑州品质楼盘
带至晋城，让更多的当地购房者能够置业、投资
郑州。

“去外地办房展这是第一次，内心难免有些
忐忑，但郑州开发商的回应令我们很受鼓舞，他
们都认为走出去办展，也是为楼市销售寻找新
的出口。”“郑州品质楼盘山西晋城展示会”活动
主办方负责人介绍说，“时下又恰逢郑州楼市回

暖，郑州开发商都极为看好山西商人的购买力
及此次展会的效果。”

为了能将此次异地展做得更为完美，本报
“郑州品质楼盘山西晋城展示会”负责人员多次
驾车前往晋城考察场地，体会风土人情，从细处
着手备展。

上周六上午10时30分左右，他们第五次抵
达晋城，询问当地多位高端客户，辗转于晋城的
各大活动中心，从人民广场到文体宫、从文体宫
再到物贸广场等，希望从中找到一处既便于晋
城消费者逛展又能更好展示郑州高端项目的举
办场地。

“这是郑州房地产项目首次走出郑州去外
地展示，我们除了要为晋城购房者提供一次实
惠的逛展契机，也要力求实现更好的销售成绩，
活动举办地就尤为重要。”该负责人坦言。

从4月初的第一次考察，到如今的5次考察
归来，本次活动负责人的感受也日渐不同，由当
初的忐忑到当前的信心倍增。

“第一次到晋城时，我们在市区内绕了一
圈，穿梭于繁华要道，把当地的城市建设、特色
优势纳入眼底。之后每一次到这里，都会去晋
城的房地产项目社区以及市民休闲场地体会了
解。”此次活动负责人说。

在记者就“郑州品质楼盘山西晋城展示会”
采访此次活动负责人时，除了听到其娓娓道来
的备展经历，还了解到一则信息：晋城企业老板
多，购买实力强，许多外地楼盘纷纷瞅准机遇，
入晋宣传。

“上周六我们去晋城考察时，就遇到许多沿
海楼盘的集体联展，除了在晋城，这些楼盘还要
在临汾、太原等地巡回展出。”该负责人介绍说，

“逛展的人挺多，看起来很受当地购房者认可。”
在晋城考察时，该负责人还去当地的多个在

售项目进行实地考察，“晋城大部分在售项目的售
楼部内都是人头攒动，人们的购买热情很高。”

晋城当地汇邦SOHO新城的置业顾问陈涛
说，“在售的房子都很好卖，基本上开盘没多久
都能卖一大半。”正如他所言，晋城人对商品房
有很大的消费潜力，除了刚性需求还有改善性
需求。

晋城当地有人士评论说，“郑州品质楼盘山
西晋城展示会”这场特殊的展会选择此时进入，
势必将促进参展企业的楼盘销售，也使晋城客
户能全面深入了解参展项目，实现置业梦想。

为了更好地实现该人士所预言的结果，此
次活动本报将与晋城当地媒体《太行晚报》全程
合作。

“毕竟当地媒体对晋城的房地产市场发展、
老百姓的购买意愿了解得最为透彻客观，在展
会举办过程中，通过他们正确地宣传与引导，可
以真正实现参展、逛展的双方共赢。”此次活动
负责人认为。

本报活动负责人数次入晋，也均与《太行晚
报》负责人商讨活动细则，对于该活动，《太行晚
报》负责人寄予很高的期望，“本地人常去郑州消
费，比如买家居建材产品、汽车等，也有人去郑州
置业，但不是很多，这主要是因为居住观念的左
右，其实，置业郑州、投资郑州是一个不错的选
择，这次房展会就是一个观念引导的契机。”

据了解，本次“郑州品质楼盘山西晋城展示
会”将会是一个融汽车、家居等行业品牌在内的
综合展，眼下，不断有各行业代表品牌确定参展
的消息传来，房地产业有十多家品牌开发商意
向参展。

近两年，山西高端购房客户异军突起，横扫
全国多个城市的高档楼盘，不管走到哪里，都成
为当地楼市的一大新闻。3 月底来到郑州，也
当即掀起轩然大波，不仅助燃了第十四届郑州
住交会的激情，其果断下定、较强的购买力给郑
州开发商留下难忘的印象。

因此，本报的“郑州品质楼盘山西晋城展示
会”方案一出炉，就得到业内开发商的关注。

“晋城企业老板多，购买力强，单从到郑州
考察那两天的成交量即可看出，他们就是高端
物业的目标客户群，相信郑州的商业项目对他
们很有吸引力。”河南振兴房地产(集团)有限公

司副总经理孙军展说。
北京泰益德置业集团有限公司策划部经理

李自高认为晋城人的购买实力不容置疑，展会
效果也值得期待。

如他所言，很多开发商均预言商业项
目参展一定会取得不错的销售佳绩，不过
据记者了解，除了商业地产及大型高端物
业，晋城购房者对极具特色的中小户型也
寄予厚望。

“我们晋城房子面积都相对较大，很少有
小户型产品，其实买一套小房子作为投资是
不错的选择。”3 月底山西高端客户购房团在
第十四届郑州住交会现场逛展时，其中的一
位成员如此说道，并得到同伴的一致回应。
逛展途中，他们对精装修的小户型表示出了
极大的兴趣。

本周，记者致电山西高端客户购房团的一

位成员，他对将于本月底举办的“郑州品质楼盘
山西晋城展示会”特别期待，“我希望这次能看
到更多郑州的特色楼盘，上次去郑州时间紧，对
在售项目的了解不够全面，这次在家门口逛展
会，一定会仔细认真地挑选。”

他还告诉记者，自郑州之行后，身边不断有
朋友向其咨询郑州地产业的发展状况，特别是
一些想去郑州发展的年轻人，打算先置业郑州，
然后安心在郑州开创事业。

值得晋城购房者关注的是，此次参展的
项目，除了开发商的积极报名参与，活动主办
方还将从中挑选出真正具备设计精良、配套
完善的高端物业，易住易租的中小户型，以及
区位优势明显的商业地产，最终将郑州楼市
精品带入晋城，并在现场推出相应的优惠活
动，为当地购房者提供一次实惠可靠的置业
机会。

【备展】往返晋豫，积极打造首场异地展
从4月初至今，多次往返晋豫两地，考察当地楼市发展，体会风土人情，从细处着手备展

【反响】豫房产商，携高端物业热情参展
为使展会双方实现共赢，此次展会主办方将在积极报名的开发商中挑选出极具代表性的特色项目参展

“晋城人购买实力强，一旦有看中的房源就果断下定，生活中他们
有到郑州消费的习惯，此次地产、汽车、家居异地联展，势必取得不俗的
销售佳绩及强烈的市场反响。” ——郑州某品牌房企负责人

“全国房地产市场遭遇的危机与调整对晋城似乎影响不大，这
里的房子根本就不愁卖，这说明这里潜在相当多的需求。”

——晋城当地的一位销售人员

“我们希望能够通过这次家门口的展会，增强对郑州楼市的了
解，也期待着能从中找到适宜投资的房源，将自己的财富足迹踏至
郑州。” ——晋城一私营企业老板盼望展会早开

“平日生活中，很多晋城人都去郑州买家居建材、汽车等产品，但

是购买商品房还不是太多，这只是消费理念的问题，相信更多年轻人

愿意走出去闯出一番自己的天地，那么郑州或许是离家最近的理想

之城，置业郑州，生活郑州或许将成未来更多晋城人的新选择。”

——山西高端客户购房团一成员

“这次展会是我们为郑州楼盘销售寻找的新出口，为了展会的成

功举办，我们将在现场推出不同以往的特色活动，让消费者在实惠逛

展时实现快乐逛展，让晋城百姓了解郑州地产业的发展潜力。”

——“郑州品质楼盘山西晋城展示会”主办方负责人

郑州开发商“盯牢”晋城发商“盯牢”晋城
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