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居然之家

“一年之计在于春”这句
话不但适用于我们的生活，同
样适用于装修。这个周末，我
们再度精选了中原最具实力
的二十余家家居品牌，组成中
原家居阳光艺术节参展团队，
集结在省人民会堂广场，盛装
绽放。面对这个“稍纵即逝”
的春天，他们将用最快、最好、
最专业的态度和精神，把最流
行的装修风格一一呈现，拿最
优惠的装修价格让利大家，让
最实惠的装修礼包“整装待
发”。来吧，来省人民会堂，把
春色带回家！

展会

4月，春天的阳光已经开始热烈起来，东易日盛&意
德法家整体家居装饰集团在经历过了2008年全球性金融
危机的洗礼和2009年年初行业低谷之后，开始全面复苏，
迎来了行业回暖、业绩回升和全员振奋的新开端。

自2008年意德法家世界级木作工厂投入生产之后，
该集团“整体家装”的蓝图就铺陈开来，技术研发、设备调
试、人员匹配、部门衔接、模式磨合……历经一年多的整
体配备，意德法家世界级木作工厂将“整体家装”的概念
一步步转化为现实，在各大家居展会上大放异彩，在海外
市场拓展全新业务，在精工装项目上保证了坚强的后盾。

今年，意德法家世界级木作工厂引入世界最流行的
体验式营销模式，“意十流”实景样板间在研发、工厂、品
推等各部门的精心打造下以震撼性的姿态完美呈现，林
林总总的产品、各种套装的风格匹配让消费者震撼的同
时，对东易日盛“整体家装”更加充满了信心。高品质的
产品系列，全套风格的产品组合搭配都为该集团2009年
的乘风破浪、顺势而上奠定了坚实的基础和力量。

据了解，东易投资2亿元，建设意德法家世界级木作
工厂的目的不在于单纯的家居产品销售，而是在追求“整
体家装”，用杨崇礼的话说：“不让它只停留在概念层面的
基础，就是这个可以匹配‘整体家装’的世界级木作工厂。”

“家装设计师、产品设计师都是组建‘完整家装’的追
梦者，我们必须自上而下，顺应市场需求的呼唤，摆正我
们服务的目标，认清我们现在的职责。只有这样，集团的
领航之标才能驶得更远。”杨崇礼坦言。 梁冰 李晶

2009年被龙发定位为感恩之年，并推出“感恩 2009，定制
和美之家”系列活动，北京龙发装饰郑州公司总经理邹剑锋表
示，“我的和美之家”与客户家装的最终期望值产生情感对接，
代表了龙发为客户提供家装服务后的一种利益和结果。

同时，龙发对六大材料进行了升级，给消费者让利高达万
元。现场木作系统由传统大芯板免费升级至OSB板，龙发将承
担板材工艺升级带来的每平方米200元（投影面积）成本，按每
家5平方米计算，消费者可享受1000元免费服务。

传统白水泥免费升级成彩色勾缝剂，以每个房子墙地面铺
砖面积100平方米计算，可以让业主享受1500元的免费服务。

地面增加龙发地宝施工工艺，可以有效降低因杂质过多引
起的瓷砖空鼓等问题，按每家 100平方米算，可以让业主享受
600元的免费服务。

传统界面剂升级为粉状界面剂，粉状界面剂可以根据现场
情况适当调节黏度，有利于保证施工质量，让业主享受价值
400元的免费服务。

丙烯酸防水升级成 JS复合型防水，JS防水与墙面结合力
强利于后续贴砖的强度，有效减少空鼓。龙发承担工艺变革带
来的每平方米50元成本，按每家20平方米计算，业主可以享受
1000元的免费服务。

传统电路连接方式升级成 WAGO 连接件，WAGO 可以有
效防止电路中的短路、断路等现象，龙发承担成本 1000元，让
业主享受免费服务。

“基础施工5万元以上的业主，还有超值好礼相送”，清油
聚酯清漆免费升级至天然木蜡油。“木蜡油是以天然植物油为
原料，不含有任何化学溶剂和有毒有害物质。龙发将承担每平
方米70元成本上升，按每家油漆面积50平方米计算，业主就能
享受3500元的免费服务。” 袁瑞清 孟辉
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