
4月 11日，欧凯龙精品家具连锁商场旗下
的欧凯龙实木家具馆联袂国内一线实木家具品
牌隆重开业，系列特惠活动吸引了众多顾客朋
友光临。

欧凯龙实木家具馆与欧凯龙金水路顶级家
具馆地理位置相连，是欧凯龙金水路顶级家具
馆实木精品家具区的一个延伸，这种全新的商
场组合形式也是行业的一个创举，标志着欧凯
龙对精品家具定位标准和品牌细化的又一次提
升。进驻欧凯龙实木家具馆的实木家具品牌涵
盖双叶、大连华丰、赖式、南洋·迪克、宏发等一
线实木家具品牌，卓越品质保证，100%绿色环
保。据了解，为了回馈广大顾客朋友一直以来
对欧凯龙的支持，开业期间，数千款精品实木家
具推出惊爆底价，吸引了络绎不绝的顾客前来
品鉴购买。

欧凯龙相关负责人表示，实木家具馆的开
业适应了市场的需要。现代污染越来越严重，
让人们更渴望自然的味道，实木家具释放出的
原木最本质的自然亲和力，给都市消费者营造
了一种梦想中的乡村田园，成了不少人的家装

首选。实木家具因迎合了人们回归自然的心
理，日益受到消费者的青睐。除了古香古色的
红木家具外，现代实木家具融合了更多的时尚
元素，目前的实木家具突出极简主义设计，无论
是从选材、造型和色彩都有创新。风格则回潮
到上世纪六七十年代，主要特点是少棱角而多
柔和的弧线造型。这种设计与极简主义相结
合，在大造型上直来直去，而在细节上保留了弧
线转角，给人的整体感觉是既现代又古典。

欧凯龙实木家具馆开业期间推出一系列特
惠活动包括：2009 年精品实木家具展示，精品
实木家具全新演绎2009年实木家具流行风尚，
引领健康绿色居家生活；开业特惠专场，全场重
磅底价答谢顾客朋友；经理现场签售底价开业
特供款家具，并推出多款开业特供款家具，大惠
力度前所未有；购买家具满3万元即送价值860
元的爱蒙精品健康睡眠枕一只；进驻厂家还有
更多回馈活动，优惠力度巨大，本周末两天活动
期间现场隆重揭晓。另外，将有更多惊喜带给
光临欧凯龙实木家具馆开业现场的市民。

晚报记者 冯刘克 周倩
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欧凯龙实木家具馆开业

三波活动 延展小黄金周
“我们的五一活动一共分为 3波，第一波

为五一前的两个周末，第二波为五一小黄金
周，第三波为五一之后的两个周末，前拉后伸
延长五一小黄金周。为了保证活动的效果，
这3个阶段的资源投入将进行均衡，但每个阶
段将有不同的促销方式进行组合，满足消费
者的不同需求。”李嶔介绍说，“这次五一活
动，我们将推出零毛利营销，把毛利直接投到
促销活动当中，回馈消费者。”据了解，在此次
活动中，除了打折、返券、买赠、抽奖等一般的
营销方式之外，大商新玛特郑州总店还将推
出创新的营销方式，并通过对这些营销方式
的不同组合，带给消费者新鲜的感觉。

在李嶔看来，这种长跨度的营销活动适
应了市场变化的需要。现在的消费者已经不
再满足3天小黄金周的商品优惠，而是期待有
更多的时间和机会参加商场的活动，选购自
己喜欢的商品。另外，这样的活动也满足了
消费者体验购物乐趣的需求。五一期间，各
个商场的营销活动都很集中，到商场购物的
消费者也会增多。由于消费者众多，购物环
境和服务质量难免会受到影响。在这种情况
下，消费者所能享受到的购物乐趣就会降
低。把活动时间延展之后，无疑会减少这方
面的影响。与此同时，延展活动长度还为五

一期间出外旅游的人群提供了便利，让他们
旅游归来仍然没有错过商场的促销活动。

互动营销 提升假日经济
大商新玛特郑州总店的一个优势就是涵

盖了多种业态，为消费者提供了一个购物、休
闲、餐饮、娱乐、健身等功能齐备的场所。这
种多业态并举的特点无疑将在假日期间发挥
更大的效用。对于那些没有出游计划的消费
者来说，一家人到商场里逛街购物、消闲娱
乐、吃顿美味显然也是一种不错的选择。

在此次活动中，大商新玛特郑州总店的
商品销售区域将与其他业态进行互动，除推
出一些优惠之外，还将举办一些相互配合的
活动，用以提升消费者的消费体验。另据李
嶔透露，大商新玛特郑州总店8楼奥纳影院将
有望在五一期间开业，这家五星级的影院已
经备受期待。

据了解，大商新玛特郑州总店此前已
经为五一活动做好了各方面的准备工作。
商场的部分硬件设施进行了升级改造。比
如停车场完善了各项功能，并投入了更多
的专业服务人员，为消费者停车提供了方
便。在服务方面也进行了提升，每个专柜
都准备有免费的饮料和糖果，导购员也接
受了专项培训。

五一冲击波 乐活抢先购
本周末，大商新玛特郑州总店的五一活

动正式启动。在本周五和周日2天，商场内的
300个品牌将推出购物满 300送 160（含 60元
餐饮礼券）的活动，还有部分品牌推出购物满
300送120（含60元餐饮礼券）的活动。100个
重磅品牌推出满额赠礼活动，分别为消费满
5000元（特例商品满15000元）送苹果音响；消
费满 10000 元（特例商品满 15000 元）送苹果
MP3；消费满 30000元（特例商品满 15000元）
送苹果MP4。另外，针对大单购物，大商新玛
特郑州总店还推出了大单购物礼，分别为消
费满100000 元（特例商品满300000元）送苹
果笔记本电脑一台；消费满200000元（特例商
品满 600000元）送OMEGA手表一块；消费满
300000 元（特例商品满900000元）送 VERTU
手机一部。国际名品名表消费即可获赠 150
元美甲券，购买国际名表满 8000 元再赠 800
元国际名品购物券。

本周六，大商新玛特郑州总店将营业时
间调整为12:00~23:00，营销活动在周五、周日
活动的基础上增加循环大抽奖和重磅品牌30
倍积分。其中，循环大抽奖为购物满200元兑
换抽奖券一张，逢16:00、18:00、20:00、22:00抽
奖，每时段必奖 50辆价值 1000元的捷安特户
外专用骑行车。

“这应该是郑州商场中最长的五一活动了，从本周末，我们开始推出五一营销活动。这次五一活动以五一小黄金周为中心，
向前、向后各延伸两周，整体跨度是5个周末。”大商新玛特郑州总店副总经理李嶔表示，“我们对这次五一活动十分重视，活动
内容准备得非常丰富，无论在时间的跨度上，还是在促销的力度上都将有很大的突破。前期筹备阶段，我们给这次活动定了一
个‘调子’，要把这次活动当作是第二次开业，在各项资源的投入力度方面将不亚于今年年初正式开业时的活动。”

4月份刚到中旬，郑州的许多商场的五一活动还在策划当中，大商新玛特郑州总店已经迫不及待地开启了跨度为5个周末
的大型五一营销活动，提早切入了五一市场，并表示将以较大的促销力度，把这次活动“做大”，“做轰动”。 晚报记者 冯刘克

上周六，“善行2009——援助200名花季少
年”大型捐助活动在郑州拉开序幕。此次活动
是由河南中博家具中心和河南电视台八频道
《DV 观察》栏目共同举办，目的是为了帮助在
全国范围内征集的 200名花季少年，通过大家
的爱心援助与慷慨帮助，使他们摆脱生活上的
困境，从而能专心求学、努力上进。通过本次
活动，希望引起社会各界更多的关注，汇集更
多的爱心，帮助更多的贫困学子。

中博家具中心作为一家知名家具零售企
业，一直注重经济效益和社会效益的和谐发
展，深深意识到企业的规模越大，承担的社会
责任越重。“心怀天下，回馈社会”，在这个理念
指导下，中博力图为社会公益事业多贡献一份
力量。此次资助贫困学生也是中博身体力行，
表现企业责任心的又一次具体体现。

在公司的不断影响下，中博股份公司下属
的各大商场也纷纷行动，分别设立了商场慈善
基金，用于援助各类慈善事业。今后，中博公
司还将抓住每一个机会把这样的公益事业长

期地、持续地做下去。
从企业需要肩负的责任出发，中博家具中

心一直热心公益事业。在去年举国伤怀的
“5·12”汶川特大地震灾害发生后，中博公司领
导在第一时间就发出了赈灾倡议，从员工到商
户纷纷响应倡议、慷慨解囊，短短一小时内，中
博家具中心就筹集到善款近70万元，通过省红
十字会将善款在第一时间送到了灾区。为援
助 200名花季少年读书，前期中博家具中心已
经捐助了10万元，此次捐助活动是中博股份公
司的领导与员工及市场内的商户、营业员再次
贡献爱心，让中博的慈善传统发扬光大。

人间有情，大爱无疆。中博家具中心希望能
收集到更多的爱心，将一点点善意聚集成一股热
流，送给这200名花季少年，祝他们早日摆脱生活
的困境，坚定对美好生活的追求，努力学习、奋勇
拼搏！在今后的日子里，希望他们能获得属于自
己的成功，并同样力所能及地帮助需要帮助的人
们，让慈善事业薪火相传，让伸出的求助之手永不
被忽视！ 晚报记者 冯刘克 许琳琦

中博家具中心
“善行2009”传承爱心


