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宋雅丹很文静，穿得也很朴素，怎么看
也不像身家几百万的女老板。

宋雅丹老家在浙江海盐，1987 年出
生。她一家4口人，父亲做钢材、水泥生意，
母亲主要照料家，妹妹正在上中学。宋雅丹
2005年考入浙江林学院家具设计专业，大
三那年开始迷上服装设计，经常画一些上衣
和裙子的设计图，抽空还跑到学校附近的裁
缝店学做衣服。她说，有一次学校组织校内
交易活动，她把几件自己改过的衣服拿去
卖，一下子就卖光了。于是她想，既然大家
这么喜欢个性化的衣服，何不多做些放到网
上卖，还能赚点零花钱。就这样，她从生活
费里省出300元去买布料，然后按自己的设
计做了6件女装。

2008年 4月 29日，宋雅丹的淘宝店铺
开张，卖的第一批货品就是那 6件衣服，而
她的“创业神话”就从这一天开始。

女生开网店一年赚300万
她说是从省下300元生活费、设计6件衣服开始创业的

2008年 5月底，宋雅丹赚了 1万元，她
的店铺升到一钻级别。宋雅丹说，可能是因
为淘宝上有一批喜欢逛特色小店的顾客，这
些人往往不考虑店家的信誉级别，只关心东
西有没有特色，所以她的店很快就火了。

生意好了，宋雅丹感觉忙不过来，就在
校外租房子作为自己的工作室，并请了几位
同学帮忙。宋雅丹说，创业最初只有3样工
具：剪刀、尺子、缝纫机。她设计衣服，自己
做一部分，再让学校附近的裁缝店帮忙加工
一些。“很艰苦，有时每天只睡 3个小时，一
台电扇大家轮着吹。”

最辛苦的这个时期，宋雅丹赚了 5万
元。而帮她的同学，一个月也可以赚两千
多元。

宋雅丹对光顾她网店的买家很重视，有的新
买家会把自己的照片、身高、三围以及出入场所等
信息都发来，让宋雅丹推荐衣服。宋雅丹会一一
给出建议，还把客人的资料整理成文档，提高售后
服务质量。

有的回头客给宋雅丹提建议，光有衣服的照
片不行，要有模特。宋雅丹及时采纳了这个建
议。“我们请了位当时入围亚洲小姐的模特来拍，
每个月拍4次，拍一次1000元。”宋雅丹说，模特照
片一上，店里的生意真的更好了。

2008年10月，宋雅丹的淘宝店升到了皇冠级
别，而她的团队也在不断扩大——目前共有50多
人：2个助理、10多个客服、15个打版工、4个包装
工，还有专职设计师、模特、摄影师、司机等。

2009年2月底，宋雅丹除了固定资产投入、日
常成本支出外，银行卡上有了 300万元现金。而
她的网店每天交易量有 400件左右，日利润一两
万元。宋雅丹说，她只卖女装，衣服平均每件 100
元，因为都是自己设计，所以成本控制得还可以，
平均有50%的利润。昨日，记者在网上看到，现在
宋雅丹的网店信誉级别已经是三个皇冠，总好评
66715个。 据《都市快报》

三皇冠意味着什么？
在淘宝上，好评数是评价网店信誉级别

的标准，也是交易量的体现。买卖双方完成
交易后，由买家给卖家打分，分“好、中、坏”三
种：好评得1分，中评不计分，差评扣1分。在
淘宝上，按“女装/休闲女装”类别搜索，三皇
冠级别的有103家，其中杭州有10家。

宋雅丹网店的总好评是 66715 个，那么
它的交易量至少是 66715 件。如此算来，她
的网店利润就是：66715件×平均每件50元
的利润＝333.575万元。

浙江林学院最近传出一个浙江林学院最近传出一个
创业神话：大四女生宋雅丹自创业神话：大四女生宋雅丹自
大三开始边读书边开网店，用大三开始边读书边开网店，用
了一年时间从了一年时间从300300元赚到元赚到300300
万元。据说这件事是几天前她万元。据说这件事是几天前她
回校准备毕业论文，跟老师说回校准备毕业论文，跟老师说
了之后，大家才知道的。近日，了之后，大家才知道的。近日，
学校请宋雅丹给同学们讲创业学校请宋雅丹给同学们讲创业
心得，记者亲临现场听了她的心得，记者亲临现场听了她的
“创业神话”。“创业神话”。

第一批货只有第一批货只有66件女装件女装

一个月后升到一钻级一个月后升到一钻级

回老家租厂房
2008年暑假，宋雅丹把“总部”搬到了老家海

盐，“因为订单太多，靠几家裁缝店实在忙不过来”。
她把在外面创业的事跟爸妈说了之后，家人

都不相信。直到她把 5万元现金递给爸爸时，大
家才支持她继续做下去。她租了200平方米左右
的厂房，又在附近找了一家服装加工厂代加工自
己设计出来的衣服。

宋雅丹又到学校招聘了几位同学来帮忙，再
加上妈妈帮她打理厂子，所以她的店铺规模越来
越大。

请专业模特

升皇冠，组建团队

坛一坛一
谈谈

“80后”自省婚
姻现状，知足常乐

坛一坛一
谈谈
近日，一篇《我帮爸爸找工作》的帖子

在论坛悄然“走红”。发帖者是成都“80后”
女孩小陈，想帮闲不住的老爸找份合适的
工作，她把父亲的简历“晒”出来。在她眼
中，父亲“诚实敬业、责任感强；勤于学习研
究、管理经验丰富；具备较强组织沟通与协
调能力”，尽管“超龄”，但也算有“年轻人不
具备的优势”，希望能遇上慧眼识“老英雄”
的人。此帖一出，大多数网友都夸小陈善
解人意。但也有不同的声音，有网友认为
小陈并不孝顺，“不该让老爸再工作”。昨
日，记者联系到了小陈的父亲老陈，对女儿
在网上“推销”自己，50多岁的老陈感触良
多：“理解万岁。”“能否找到合适的工作并
不重要。”老陈坦言，他是为女儿对自己的
那些描述而感动，为女儿如此理解自己而
感动。 据《扬子晚报》

孝顺女网上替
父找工作

近日，某 80后女孩在网上发帖《80后
谈婚姻》，别看作者年纪不大，婚龄区区 3
年，可一番摆事实、讲道理后，数千字的文
章着实让不少网友叫好。有留言者说：“这
年头别说‘80后’，‘90后’都动不动就谈婚
论嫁，很多都只能当笑话一乐，看来看去，
还得算这篇帖子最靠谱。”

“剩女不是偏执就是自恋”
19日，记者在天涯杂谈上看到了始发

于4月15日下午的帖子原文，署名为“变态
的神”。帖子里涵盖了相亲、夫妻相处、婆
媳关系等若干话题，但可以看出，作者着墨
最多的是在“相亲”环节，她称之为“婚姻的
起源”。“变态的神”说自己一直在琢磨一个
问题，为什么当下这么多人“相亲”，可成功
率总是居低不上呢？她觉得这跟相亲者缺
乏自知之明有很大关系。

她以一个女人的视角去审视同性——
“一个女的，别管她自身条件如何，总是对
另一半有不切合实际的幻想。凡是有自知
之明的女性，大多数在适龄的时候都结婚
了。而那些热爱韩剧，喜欢帅哥，在抱怨没
有好男人的同时，忽略了自己的一切。”

在“变态的神”看来，一个成熟的相亲
者首先要割舍那些虚头巴脑的标准和目
标，“很简单，先看看自己如何。学历，收
入，身高，家庭，五官，皮肤，气质，自己给自
己打个分，然后再去给对方打分。”她认为
在得出这两个分数后，才具备挑选的基础，
否则相亲结果永远是高不成、低不就。“说
实话，我对剩女没好感，不是偏执就是自
恋。”“变态的神”坚持认为，那些抱怨相亲
对象“各方面都不错，可就是没感觉”的人，

“就等老了没人要再去后悔吧”。
“知足的婚姻很幸福”

“我和老公情人节就买过一次鲜花，过
生日去吃烧烤，也没买东西。结婚的钻戒
是我趁着商场打折自己买的。就算是登
记，也没什么浪漫的仪式。那些形式不真
实，等烟雾散去时，不知道很多人是否还有
勇气去面对那些真实？”显然，“知足常乐”
是“变态的神”3年婚姻生活的最大感悟。
她说：“我们要找的这个男人，有责任心，有
上进心，有赚钱的能力，就很不错了。我们
不能再去要求他浪漫、幽默、英俊之类的。
我们自身也不是完美的人，所以咱也没权
利要求别人完美。” 本报综合报道


