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新生活模式的风行，使更多晋城人将二
次置业的目光投向郑州，他们相继奔赴郑州
看房的举动成为郑州楼市销售的一大热点。
于是，本报率先筹办走出去到晋城办展会，一
为方便晋城购房者购买，二为展示郑州楼市
形象。

这一创新举措一呼百应，郑州开发商积
极参与，而晋城当地主流媒体《太行晚报》也
参与其中。

“展会的筹备工作进展得异常顺利，这是
我们之前没有想到的，当初产生去外地办展
会的想法也是极为突然与大胆的，没想到各
参与者都很支持，这说明买卖双方均有这样
的需求。”郑州精品楼盘山西晋城展示会负责
人告诉记者。

在该负责人看来，“4+3生活模式大多在
国外比较盛行，国内由于生活工作压力所致，

人们没有充分的时间用来休闲，更别说到另
一个城市享受休闲时光。不同的是，晋城的
商人较多，他们大多拥有较强的财富实力，财
富的积累，直接拉动着提高生活品质的需求，
生活方式上也因此得以不断创新，前几年是
去北京、上海等地置业投资，但在实际生活当
中，从城市发展速度、高端物业分布、休闲配
套等方面来看，‘2小时生活圈’内，居住郑州
才较为适宜实现两地工作生活的需求，不用
很奔波，却可以享受不一样的生活。”

正如该负责人所说，受生活方式的相互
影响，越来越多的晋城人先后入郑置业，而
后形成风潮。此次郑州精品楼盘走进晋城，
给准备改变生活方式而尚未真正改变的晋
城人一次购买契机，这或许也能使他们的生
活模式不断演绎，从而幻化出更为领先的生
活理念。

本周六，郑州精品楼盘花开晋城
在期待中走近的“郑州精品楼盘山西晋

城展示会”即将拉开帷幕。本周六，晋城消
费者就可以在晋城市文体宫广场看到兴东·
龙腾盛世、瑞隆城、风和日丽·生活印象、康
桥·上城品、首座国际广场、金峰·金岸国际
等来自郑州的精品项目。历时两天的展会，
或将成为晋豫两地实现资本更好流通的一
大平台。

目前，该展会正处于开幕前的紧张筹备中，
项目形象喷绘、展台设计等工作均有专业人员
在晋城予以准备。掐指算来，今日距展会开幕

只有两天时间，晋城消费者的期待之情及郑州
开发商的兴奋情绪愈加难以抑制。这令人想起
展会筹备之初，业内的议论纷纷。

“晋城的高端客户较多，郑州精品楼盘能够
走出去，并集中在一个平台上展示，这不仅可以
展示中原地产业发展水平，更有利于晋豫两地
的资本互动。”郑州多家房地产企业负责人均有
类似表示。

正是基于这样的认识以及项目的销售状
况，郑州数家房地产企业先后表示要参与本届
展会。“为了给晋城消费者提供更好的展会服

务，真正将郑州的高端住宅、商业项目展现在逛
展者面前，我们对所有报名参展的项目进行了
精细筛选。”昨日，“郑州精品楼盘山西晋城展示
会”主办方负责人告诉记者。

据介绍，该负责人所说的正是参展“准入
制”，主要是从开发商实力、资质、物业管理服务
水平，以及建筑规划是否合理领先，建筑用材是
否具备高品质等方面予以考究。最终确定了兴
东置业、台隆置业、康隆置业、金峰集团、地产长
城等十多家房企参展，他们将分别派出多名销
售精英奔赴晋城，向晋城消费者详解项目优势。

作为首次走进外省的房地产专业展会，本
展会得到了地产专业人士的一致看好，台隆、金
峰、地产长城等开发商负责人均对本次展会的
影响力寄予了较高的期望，“本次展会是郑州地
产业内的首创，在业内起到了引领性作用，相信
今后会有更多展会、更多项目主动走出去。

逛展贴士：
时间：4月25日、26日
地点：晋城市文体宫广场

晚报记者 王亚平

“4+3生活”席卷晋城
郑州好房子外销山西

并非旅游，也不为度假，只为拉开工作与生活的距离，乐享另一片热土的繁
华与蓬勃，国际社会热议的4+3生活方式如今正风行于山西晋城。

为了能将工作与休闲完整分离，他们每周四个夜晚(周一至周五的工作时
间)和每周五至周日(休闲时间)的三个夜晚分别置身于晋城与郑州两地，在先行
者的引导下，如今越来越多的晋城市民赴郑置业，此风已现愈演愈烈之势。

晚报记者 王亚平/文 赵楠/图

上周五下午，完成所有工作后，刘磊就
急匆匆地收拾行李，开车从晋城奔赴郑州的
家中，在度过两天休闲时光后，周一早上，他
又开车从郑州回到晋城。如此这般每周七
天在两个城市感受不一样的工作与生活，这
种创新的生活模式被越来越多的晋城人接
受并认可。

据了解，这是一种现代流行的国际化生活
方式，人们将工作时间与休息时间赋予了不同
的含义，将工作与休闲完全隔离，正如欧美盛行
的一句话，“天大的事等度假回来再说吧”。

据现代美国人研究表明：繁华的都市生活,
可以快速地建立起人的财富人生。但是,人的
生活很有可能就因此被繁华紧张而异化。人就
会被财富的意识所奴役，而生活中的人也就将
从此背负起一座沉重的“金山”。如果一个人的
一生只知道工作而不知道休息,那必将是悲哀
的人生。

“人生财富的可持续发展,在于为一种最高

品位的人生而生活,每周有几天时间用来享受
休闲时光，调养身心，才能实现更好的生活目
标。”刘磊坦言，“周末住在郑州，就可以将工作
的事抛在脑后，没有一点压力与顾虑地度过。”

楼市的发展，总能折射出在城市生活的人
们内心情感的细微变化。以郑州为例，从喜好
居住在城市中心到向环外置业，甚至不满足于
环外的生活氛围，而再次移居到龙湖等更远的
环境优美的郊区生活。

这样的居住变化，每个发展中的城市都无
一例外地经历着，而今，在郑州高端物业产品销
售中心的登记表上，出现了越来越多的山西晋
城人。据了解，他们会三五个人结伴到郑州看
房，一旦有意向房源，就会快速下订，隶属高端
住宅项目的银基王朝就遭遇过如此看房客，“已
有的成交量中，有几套都是山西商人购买。”该
项目负责人告诉记者。而兴东·龙腾盛世、金
峰·金岸国际等项目也不乏山西商人看房，其中
以晋城人居多。

3月底，郑州迎来了首批山西高端客户购
房团，该团一行二十余人，他们全部来自晋城，
在郑州参观了多家项目后，最终在银基王朝、富
田太阳城、首座国际广场订下了多套房源。该
购房团在郑州的两日之行，使记者有机会更深
入地了解了当地人的生活、消费习惯及居住流
行趋势。

“晋城距郑州只有不到两个小时的车程，对
于想到省会城市消费的人们而言，来郑州甚至
比去太原更为方便，比如晋城人基本都会到郑
州买家具、汽车。”山西高端客户购房团的一位
李先生介绍说，“近两年，山西有经济实力的人
呈快速增长之势，人们已经不满足于在晋城生
活，从而向往交通、教育等配套更为齐全先进的
省会城市，郑州自然成为不二选择，工作之后，
周末就全家来到郑州，享受一个陌生地域的快
乐与幸福。”

李先生所言，令人想起前两年“4+3”生活
方式初露端倪时，引发的“2小时生活圈”的职

业风潮，如今随着区域经济的融合、大交通格局
的瓶颈突破，“4+3”这样的跨城生活方式，已逐
渐演变成具有一定市场的生活常态。

而纵览所有到异地置业的购房团体，他们
内心基本都有改善居住条件、追求高品质生活
的愿望，他们的再次置业被专家誉为寻求“第二
居所”。到郑州置业的山西高端客户对“第二居
所”的要求也甚为苛刻，只有了解到哪个项目拥
有完善的生活配套、贴心的物业服务乃至高规
格的建筑立面，他们才会一一前去咨询了解。

3月底，山西高端客户购房团在第十四届
郑州住交会上将参展项目了解一遍后，就最终
锁定了几家高端物业并认真考察。而经该团负
责人介绍，记者致电采访了多位准备在郑州购
房的晋城客户，他们都对郑州的数家高端物业
了如指掌，“郑东新区的环境很不错，这个区域
的高端项目也特别多，我肯定会在这个区域买
两到三套，分别用于自住与投资。”经商的陈先
生肯定地说。

生活在别处，4+3模式风行晋城

锁定高端物业，享受品质生活

周一至周五，工作于晋城；周五下午入郑至下周一早上离开，享受休闲生活。这种
生活方式正在晋城风头正劲

先后入郑置业的晋城购房者，无一例外相中核心区域的高端物业
郑州楼盘入晋参展，加速生活模式不断演绎

在家门口就可置业郑州，这或许能使他们的生活模式不断演绎，从而幻化出更为领先的
生活理念


