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世友地板一万平方米让利产品已经宣布预售告罄，为进一步满足广大消费者的需求，世友工厂决定5月1日在郑
州市场再追投一万平方米的特价资源。届时，总裁将携千万豪礼亲临居然之家现场签售。 晚报记者 袁瑞清

世友地板：五一上演百万大赢家
五一期间，世友总裁亲临现场签售

超群品质续写全球辉煌
世友地板从诞生到领导者的角色转变仅用

了10年，精湛的制造工艺和极高的品质成为企
业升华的加速器，全球首款抗地热纯实木地板
的诞生地、全球首款抗刮痕地板的开山鼻祖、世
友别墅木材占据中国半壁江山、强化地板彻底
改变一般地板抗紫外线退色弱的问题……一项
项重大科技突破充分展现了世友作为国际级制
造商的一流水准。

世友钛晶面地板自 2007年进入中国市场
以来，迅速成为各级政要名流眼中中高级产品
的“价值典范”, 彻底解决了市场普通实木地板

“易刮花、易爆漆、易磨损、漆膜附着力差”的难
题，填补了国内“实木地板抗刮痕领域”的空白，
被广泛应用于客厅、商场、咖啡厅、会议室、候机

厅等公共场所。
据世友地板负责人透露，世友地热王实木

地板作为该公司的核心产品之一，其在延承传
统实木地板优势的基础上，根据中国北方消费
者的地暖需求作出了技术性创新，通过对坯板
全密封高温环境中长时间热解处理，完成“超强
抗地热、超强抗变形、超强防虫蛀、超强漆膜附
着力、超强硬度、超强耐磨性”七大品质变革，彻
底结束传统实木地板不能用于地热的历史。

“世友不仅要在市场影响力上领先于对手，更
要在技术研发上领先于对手。只有拥有自主的核
心技术，才能在竞争中主动。”凭着以往的技术实
力与品牌积累，世友地板将在更多的中国消费者
心目中，树立品质与技术的领导者形象。

在日趋激烈的竞争中，服务品质已逐渐成
为消费者选择地板前关注的一个话题。业界人
士表示，世友地板先后推出“钛晶面地板：十年
内您划坏我赔偿”、“钛晶面地板万人踩踏品质
鉴赏”等系列举措，既是从消费者角度出发，以
消费者利益为中心的体现，同时也全面彰显世
友地板“居优越之上”的品牌内涵，为地板行业
服务领域树立了新标杆。

“世友地板的铺装技术也与欧美同步，完全
采用欧美标准进行，普通家庭地板的铺设也采
用星级酒店的安装工艺。”据介绍，地板的使用
寿命与铺装工艺有很大关系。世友地板在业内

首家推行“金色木匠5A级服务”，坚持安装人员
专业培训后持证上岗，所有地板铺材如龙骨、钉
子、踢脚线、地垫等全部采用纯正的世友原厂原
配；世友龙骨材质采用硬松木，经过专业烘干、
脱脂、四面刨光处理而成，性能十分稳定。

而业内专家表示，目前市面上的龙骨普遍
采用白松做原材，由于没有经过专业化的烘干
处理和脱脂处理，容易引起变形和产生蛀虫，从
而影响地板的使用寿命。

世友地板大力倡导品质服务，在助力世友
品牌赢得市场的同时，也必将中国地板市场的
服务标准提升到一个全新高度。

地板铺装树立行业标杆


