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四店同开 全省22店引爆河南
据悉，5 月 1 日苏宁电器全国将迎来 50 家

连锁店开张，其中新开门店24家和26家重张门
店，届时苏宁全国门店数量将突破 850家。在
五一新开张的50家连锁店中，河南苏宁电器占
据了其中的4个席位，除了花园路中环店、大学
路店正式开业之外，南阳市新华城市广场店、洛
阳市南昌路国际贵都店也将迎来盛大开业。据
悉，苏宁电器河南市场4店同开，也创下了河南
家电行业新的行业纪录，届时，苏宁电器河南连
锁规模将达到22家。

恰逢五一黄金周，受多重优惠资源的叠加
影响，苏宁电器开业将能够在更大程度上争取
资源，扩大优惠幅度。河南苏宁电器有关负责
人表示，苏宁电器花园路中环店、大学路店在4
月 25日开门纳客的时候得到了广大消费者的
关注和支持，为了让更多消费者享受到开业实
惠，五一正式开业期间将再次加大促销力度，把
更多特惠资源真正让利给消费者。另外，南阳
新华城市广场店、洛阳南昌路国际贵都店的新
开也肯定是当地市场的焦点，南阳市新华城市
广场店是 2009年河南苏宁电器拓展三四级市
场的开始，特惠资源的倾斜也是毋庸置疑的。

超级豪礼 套购3800元送19英寸液晶电视
河南苏宁电器有关负责人介绍，五一期间

苏宁电器将全面启动赠礼、返现、抽奖、直降等
多种促销方式。据悉，其中在赠礼方面，苏宁电
器将在前期优惠的基础上再次加大礼品赠送力
度，全面推出超级豪礼，比如单件商品满880元
就送榨汁机一台；榨汁机按照市场价每台 130
元，在苏宁电器购买单件商品的优惠力度直接
能够达到 14.77%；而套购彩电、冰洗、空调、烟
灶热等品类，满 3800 元送 19 英寸液晶电视一
台，市场上普通 19 英寸液晶电视售价也多在
1500 元，按此计算优惠力度也是空前的，将达
到了 39.44%；另外，套购满 8800元送合资滚筒
洗衣机一台、满 29800元送 42英寸液晶电视一
台，同样震撼有力。

在手机、数码、电脑等3C品类，苏宁电器在
赠礼方面同样当仁不让,。五一期间凡在苏宁
电器郑州各门店购手机、数码相机、摄像机、电
脑任意单件商品即送电影票两张，如果累计购
物满2000元送电风扇一台，累计满4000元送时
尚折叠自行车一辆。

苏宁独占彩电货源优势敞开供应
据相关市场调研数据显示，受经济危机的

影响以及各彩电厂商对 2009年上半年市场的
保守预期，上游主要面板供应商普遍采取了减
产措施。据了解，以三星、LG、友达、奇美为代
表的液晶面板工厂整体开工率不到 80%；2009
年一季度，受国产彩电降价、家电下乡以及宏观
经济形势转好等多重利好因素的刺激，国内液
晶电视的销量较去年同期增长了 60%，苏宁系

统内液晶电视的销量较同期增长超过 100%以
上。液晶电视的上下游出现了供不应求的状
态。虽然目前主要面板厂商相继扩大了产能，
但由于生产周期的滞后效应，液晶电视市场的
整体缺货预计将延续到2009年二季度。

河南苏宁电器有关负责人透露，苏宁电器
拥有国内畅销液晶电视产品总供货数量 50%
以上的货源。早在今年 3月，苏宁便开始了与
主要彩电厂商针对五一旺季促销的沟通和洽
谈。鉴于苏宁在消费者心中一贯良好的形象，
同时苏宁巨额现金货款采购保障，国产合资主
要彩电厂商均优先保障苏宁方面的彩电货源
及资源力度；从 3 月下旬开始，苏宁全国采购
的 120 万台各品牌畅销液晶电视已分阶段陆
续到货。

该负责人指出，苏宁大单采购的畅销机型

目前已全部到货。充足的货源足以保证苏宁能
够提前启动五一彩电全国促销，消费者现在在
苏宁购买彩电将享受到和“五一”期间同样的
优惠。据苏宁系统上周末销售数据显示，苏宁
彩电销售额已较去年同期增长超过 100%，五
一全国彩电各厂商促销活动已经提前在苏宁
进行引爆。

记者从相关渠道了解到，鉴于 37 英寸及
以下小尺寸液晶愈来愈小的降价空间，国产合
资彩电厂商将在 40英寸及以上中大尺寸液晶
上作一番文章。苏宁在前期的促销洽谈中已
有重点的将大力度的降价活动集中在中大尺
寸段畅销平板上，主要国产合资厂商均表示将
优先保障苏宁在这方面的货源及资源力度。
据记者了解，此次国产 32 英寸平均单价较去
年同期下降超过 40%，42 英寸下降 35%左右，
46 英寸及以上大尺寸段产品均价降幅较去年
也均超过30%。

手机普降20%，苏宁通讯集中发力五
一旺季

河南苏宁电器有关负责人介绍，苏宁在3月
份就开始着手与各大手机品牌洽谈五一促销事
宜，与诺基亚、摩托罗拉、三星、索爱、联想、LG等
品牌多次互访，并最终达成一致共识。各大品牌
表示，因为苏宁拥有更加稳定健康的运营状况，
这些品牌的产品在苏宁拥有领先的销售业绩，五
一把苏宁作为最主要的出货渠道是最恰当的。

今年五一各大手机品牌组成的让利集群给
予了苏宁大力的支持，从新品货源、促销资源
等方面进行大力的支持。包括诺基亚、摩托罗
拉、索爱、三星、联想、LG等品牌均有大力度的
促销活动让利，苏宁电器全国采购了 50 万台
的特价手机，其中包括诺基亚大单采购 20 万
台、摩托罗拉大单采购 5 万台、三星大单采购
10 万台、索爱大单采购 4 万台等。五一期间，
苏宁电器与各大品牌的大单采购直接使手机整
体价格将下降20%。
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苏宁五一多管齐下 家电价格底线开花
作为上半年最好的销售旺季，五一黄金周历来备受厂商和

消费者的重视和关注，特别是在今年的经济环境下，五一黄金
周更是成为各大商家发力市场的关键节点。据了解，河南苏宁
将借势总部和全国之力积极酝酿五一全面爆发，以新店开业、
重张优化、全品类盛惠多管齐下力推五一价格触底。


