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冰箱旺季市场即将启动之际，记者从容声
冰箱获悉，从4月25日以来，耗电量仅0.25度容
声第五代节能BCD-179S/V容声冰箱预售大幅
增长，销售回笼金额创十年来的新高。

据河南国美电器、苏宁电器、永乐电器、五
星电器和大商电器等主流家电卖场畅销机型的
统计调查表明，耗电量仅 0.25度容声第五代节
能BCD-179S/V容声冰箱预售一直都处于稳步
攀升的态势。

这款BCD-179S/V冰箱最大的特点就是节
能，也就是说每四天的耗电量还不到一度电。

海信科龙郑州分公司容声冰箱总经理张俊峰告
诉记者，容声第五代节能明星冰箱，采用了VIP
真空隔热板、超高效环保无氟压缩机、双层F型高
效丝管式蒸发器、多气囊节能双门封、新一代环戊
烷复合发泡技术等多重领先的节能技术，保证冰
箱极佳的绝热保温性能，日耗电量仅0.25度，为同
容积段普通冰箱的1/3，堪称“节能冠军”。

对于 BCD-179S/V冰箱销售猛增，国务院
发展研究中心家电课题组主任施业传教授表示
并不感到意外。容声一直致力于节能冰箱产品
的推广普及，陆续推出第二代、第三代、第四代

和第五代“节能明星”系列冰箱，耗电量也从
0.48 度下降到0.35度、0.33度、0.28度、0.25度，
这表明容声完全掌握最节能的核心技术并保持
着全球冰箱节能技术水平的领先地位。在最节
能冰箱日益成为市场热点的情况下，容声多年
积累的技术优势和品牌优势正在释放，表现到
销售上自然是强劲增长。

记者了解到，对于购买容声其他型号冰箱
的消费者，不仅直接给予每台200元~1100元返
现，参与抽奖将成为幸运者，获赠一台 2P空调
柜机。 晚报记者 李无双

“创维五一促销季已经提前全面启动”，创
维从4月20日起已提前启动五一旺季的促销政
策，包括新品上市、大幅度优惠和举办各种买
赠活动等。创维将凭借其酷开TV新品的绝对
优势和强大的产品阵容，再次争取卫冕其液晶
电视旺季销售第一的市场地位。

价格：创维02酷开液晶一路高唱凯歌
记者在商场看到，创维畅销的02系列酷开

液晶五一期间均有 1000~2000元优惠，并有价
值1088元的丰厚赠品，这是创维有史以来进行
的最高优惠活动，对即将进入旺季的彩电市场
来说无疑是一颗重磅炸弹。记者观察发现，
商场创维专柜购买酷开液晶的人员非常火

爆，比起前期价格五一有很大优惠，现都踊跃
购买。

赠品：酷开家庭套装+“爱的礼盒”豪华套装
“创维向来新品上市，都有大礼相送。但

优惠价格和赠品配送仅限于上市促销季。”今
年五一创维L03系列新酷开TV上市，毫不例外
地送出价值最高达数千元的大礼，并且无需等
到购买，预定就送。

凡预定 42 英寸或 47 英寸新品 L03 酷开
TV，便获得价值 2000元的 5.1家庭影院、价值
200元的酷 K礼盒和价值 180元的 2G酷 K优
盘；预定32英寸或37英寸L03酷开TV，可获价
值500元的音乐伴侣、价值200元的酷K礼盒和

价值 180元的 2G酷K优盘等大礼。这些礼品
仅在新品上市促销期间才能得到，机会难得。

另外，预定L03系列酷开TV还限量赠送专
门配用的酷K点歌器。好马配好鞍，以上这些
赠品都是配套创维酷开TV使用的，可让消费者
更加酣畅地享受酷开TV。

选秀：现场K歌赠送酷开礼金券
顾客在商场创维专柜特别设立的“挑战麦

克风”舞台试唱，就能拿到 300元或 600元的酷
开礼金券，同时参加户外晋级赛，将有机会亲
临湖南卫视《挑战麦克风》节目现场赢取欧洲
十一国游等豪华大奖。

晚报记者 李无双

满900送900，全场通用
河南五星电器总经理战卉介绍，2009年五

一的促销活动，五星从 4月 30日即开始全面启
动，一直延续至 5月 4日。促销期间，只要在河
南五星电器各大卖场购物满 900元就送 900元
全场通用现金券；5月 1日~3日，每日前 200名
进店顾客即免费畅饮可乐一杯，购物不限金额
大小，即送德克士特折卡一张，同时还能享受其
赠品优惠，并参与每天4次的大抽奖，最高赢取
名牌手机。

特惠空调五一全面投放
据悉，五星凭借强大的采购平台和资金优

势，通过买断、包销、定制等手段大批量囤货保
持五一空调价格平稳。五星先后向格力、海尔、
美的、海信、志高、奥克斯等厂家备货上百万台，
其中定制包销机型达到30%以上。

另外五一黄金周期间，在五星电器特价空
调上，名牌 1P空调 988元起售，名牌 1.5P空调
1299元起售，国产2P柜机1999元起售，海尔1P
空调KFRD-23GW/E2-S5仅售 1459元，志高正
1.5P一款1799元。

平板彩电开摆“平价”宴
五一黄金周期间，五星电器与国内外20余

个一线厂家签订的大盘平板彩电协议将在这期
间集中生效。一系列的新品也会集中在五一期
间进行展示。其中国产32英寸液晶彩电多款市
场价2990元，普惠价2280元；国产42英寸液晶
彩电多款市场价 4990元，普惠价 4380元；合资
32英寸液晶彩电多款市场价 4290元，普惠价
3580元；合资42英寸液晶彩电多款市场价7490
元，普惠价5980元。

五星名牌6.5公斤半自动洗衣机499元（限

量），名牌4.5公斤全自动一款799元，松下5.2公
斤斜式滚筒洗衣机一款3358元，海信175升电脑
冰箱一款 1899 元，名牌 205 升节能冰箱一款
1490元，三星1000转滚筒洗衣机一款2690元。

今年五一黄金周，油烟机、灶具、热水器等
厨卫家电专门为消费者量身定做的套餐也将大
量面市。

诺基亚5800仅售2799元
数码方面，此次五一黄金周期间，五星电器

联合佳能、索尼、尼康、三星等一线品牌，签订了
定制包销以及大单供货协议，确保主流数码的
充足货源和更低的价格。五星特别推荐了今年
的数十款十分抢眼的机型供消费者选择，比如佳
能 IXUS110IS、IXUS95IS、Powershot A1100IS、
SX200、G10；索尼T900、T90；尼康S230、S220；三
星ES55、WB500；松下FS6、FS15等。

疯狂72小时
记者从格兰仕总部获悉，“价格屠夫”格兰

仕空调全系列上演高空跳水，启动“疯狂 72小
时”促销计划。据格兰仕空调河南公司总经理
汤晓明透露：其中 999元的 1P空调再度大规模
投放市场，1.5P空调将史无前例地低至 1480
元，成为近年来的市场最低价。

2级能效降幅千元
据悉，此次格兰仕大幅降价机型中，有一款

机型尤为引人注目，其 2级能效的省电空调同
样掀起降价风暴。这款大 1P的 2级能效彩板
空调仅售1890元，近千元的降价幅度使得原来
高端的高能效产品可以进入寻常百姓家，其售

价之低令人咋舌。
目前，格兰仕促销风暴的即将登陆，引起了

消费者的极大关注。住在金水区的王女士表
示，近期有新房装修，准备购买 3套新居宝空
调，非常期待格兰仕的降价促销。

2级能效是符合中国国情的省电空调，格
兰仕将通过价格战促使省电空调的普及。格兰
仕空调河南公司总经理汤晓明表示，启动 2级
能效战略是符合国家节能减排的号召，同时也
让消费者省钱、省电、省心。

12年包修惊现卖场
五一黄金三天，格兰仕推出了 2级能效梦

静宝、新居宝系列空调 12年包修的服务活动，

汤晓明认为，这意味着购机 12年期间，消费者
无论是维修还是保养，不用花一分钱。这一活
动的推出，使得消费者购买 2级高能效空调真
正后顾无忧了。

家电专家罗清启指出，格兰仕此次大规模
的降价行动和 2级高能效产品的普及风暴，将
引发五一黄金周空调市场的价格备战。

格兰仕此次大动作的原因，据格兰仕方面
介绍，是因为他们始终坚持真诚信条：“我们没
有能力使广大消费者富裕起来，但我们会尽力
使消费者辛勤的劳动成果更富价值。我们要对
得起消费者辛辛苦苦赚来的血汗钱。我们的工
作要将心比心，以心换心，以诚动人。”

晚报记者 李无双

五星电器五一小黄金周家电
盛宴于今天开始启动，今年五一整
体促销活动中，空调、彩电、冰洗、
手机、数码将成为推广重点，平板
彩电价格也将创新低，合资品牌手
机全面价格跳水，油烟机、灶具、热
水器有望降价三五成等。这些都
将成为五星黄金周促销中的亮点。

晚报记者 冯刘克/文 赵楠/图

节能超乎想象，4天仅用1度电，可谓全球最节能的冰箱。如果你想拥有此款超级冰箱，只需要填
写一张申请表，就拥有优先获得这台“节能冠军”冰箱的权利，更能以比别人便宜200元的价格将这台
全球最省电的冰箱搬回家。

节能环保新高度：日耗电仅0.25度
容声BCD-179S/V冰箱笑领市场风骚

容声冰箱系列之四容声冰箱系列之四

创维备豪礼首掀旺季攻势
酷开TV五一促销季“价”减“礼”多

12年包修史无前例 启动“疯狂72小时”计划

格兰仕空调血战中原

免费电视技术助力手机
下乡，推进农村信息化建设

日前，新一轮家电下乡中的手机产
品陆续在郑州及各地级县市的手机柜
台亮相，款式新颖、功能潮流是此轮手
机河南下乡的最大特色，其中可以收看
免费电视的功能就吸引了众多消费者
的眼球。“在手机上收看免费电视”的独
特方式，让老百姓体验到一种全新的看
电视方式。

在郑州嵩山南路上一家手机营业厅
里，记者就看到了一位正在咨询收看免费
电视功能手机的王师傅。据营业员介绍，
目前带收看电视功能的手机颇受欢迎。
上柜不久的海信G960是下乡手机中比较
典型的一款，手机集成了泰景模拟信号手
机电视芯片，可随时随地收看免费电视。
此外，大屏幕、双卡双待、语音拨号等潮流
功能齐全，市场售价不足千元，加上13%的
补贴性价比相当不错。 红卫

格兰仕集团总裁梁庆德：“我有一个
格训，就是无论外部好坏，都要经得住诱
惑，耐得住寂寞，在自己的产业里苦心修
为，守住自己的核心竞争力，再做 50年、
做100年的苦行僧都不怕。”

记者解读：对一个企业来说，找到自
己的核心竞争力非常困难，但守住核心竞
争力更为艰难。这不仅需要企业一直专
注于自己的目标，要比竞争对手快半拍，
还需要在不同的市场环境下都能经受住
各种各样的考验。格兰仕一直专注于自
己的微波炉产业，并且已经成为毋庸置疑
的“世界微波炉大王”。其深层原因就是
格兰仕不仅找到了得以让自己做大做强
的核心竞争力，而且耐得住寂寞，守得住
自己的核心竞争力。

苏宁电器董事长张近东：“2010年进
入世界500强。”

记者解读：《福布斯》4月9日公布全
球2000大企业，为全球上规模的企业排
起了“座次”，苏宁电器排名 1055 位，成
为排名最高的中国零售企业。这个入
榜对于苏宁来说是极具鼓舞的，也让苏
宁更加明确了 2010 年进入世界 500 强
的目标，并已经做出了年底进军香港实
施国际化试水的计划。

创维集团彩电事业部营销总经理刘
棠枝：“2009年液晶份额将首次超过CRT
占市场主导地位。”

记者解读：CRT 的快速没落以及液
晶电视的高速增长，是目前彩电市场的最
主要特征。2009年全国的彩电需求仍然
维持在 3500 万台左右的销量，但结构将
会发生重大的变化，液晶销售全国将会在
2000万~2500万台，平板电视的销量会首
次超过CRT的销量。因此，2009年中国
彩电市场新的拐点的出现是意料之中的
事。

每周声音 朱江华


