
从最新获得的各大车企4
月的终端销售数据看，在一系列

利好的宏观政策引导下，国内4月份
的车市形势一片大好，二三线市场
崭露头角，汽车下乡惠及城乡，区域
市场潜力急需释放。乘着政策的春
风，本报主办的“2009中部强县市汽
车巡展”活动也将于 5 月 23 日正式

启动，第一站将走进新密。
晚报记者 王美华
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本报“送车下乡”巡展活动将有 30 多款畅
销轿车品牌集中展示，还有汽车下乡的主流
微车也将来到现场，这些产品不仅在动力性、
燃油消耗、承载能力、质量稳定性等主要性能
指标上有着良好的口碑，更有重复购买率高
和旧车保值率高的优势，非常适合广大县乡

居民使用。
如何做到让老百姓、让消费者真正地得到

实惠，而不是将活动做成一种作秀的行为，一种
赚足眼球的口号，着实让我们在筹备活动中认真
思考了一番。我们详细了解了汽车下乡的执行
细则，并根据本区域的实际情况加以细化执行。

让本活动顺利进行，不打折扣，不走形式。提前到
地选址，让消费者真正买得舒心，用着放心。

本次巡展将邀请郑州主流汽车经销商送车
下乡，借下乡销售的方式，既方便农民在家门口购
车，也给郑州当地车商开辟一条新的销售渠道,也
将成为拉动河南汽车消费的重要推动力。

河南
汽车下乡政策惠及几千万人

河南是中国中西部地区经济总量第一、
人口规模最大的省份，又是一个农业大省，
农村人口众多。在未来相当长的一段时期
内，县市农村二三级市场汽车消费将保持 2
位数的高速增长率。自 2007 年以来，在中部
百强县中，河南入选 42 个，是中部六省入选
最多的省份。

一位中牟的农民李先生听说晚报要举
办汽车巡展活动，高兴地打来电话告诉记
者：“我想购买一辆微型汽车，我搞螃蟹养
殖，一直想买一辆客货两用车运送水产，借
着这次家门口的下乡优惠活动想赶紧买车，
我算了算能省五千多元呢。尽快来我们这
办活动吧。”

素有“乌金之乡”美誉的新密市，煤田地质
储量 50 亿吨，其中煤炭工业保有量 16.5 亿吨,
并以低硫和高发热量著称。铝钒土储量 6000
万吨,工业硅储量10亿吨,石灰石储量50亿吨，
都极有工业价值。新密市丘陵缓起，平原间
布。农业产品品种丰富，盛产小麦、玉米，特产

金银花、大蒜、密香杏等，均为国内同类之珍，
闻名遐迩。

新密市是河南省改革开放发展特别试点
县市。特别是改革开放以来，新密人民顺应天
时，凭借衡通九州之地利，发挥人聪物丰之优
势，工业形成了以煤炭、耐材、造纸、建材为主

导的四大支柱产业；农业围绕“一优双高”开发
和农业产业化，发展畜牧业和林果业为重点，走
向现代化农业的大舞台；民营企业异军突起，快
速发展，已成为全市经济的主力军，综合实力在
河南地市级城市中排名位居前列。本次活动选
定在新密正是看重了新密的综合实力。
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