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“2008年，我国白酒行业各项经济指标继
续保持平稳增长，总体运行良好。”中国酿酒
工业协会理事长王延才在会上作了关于我国
酒业形势的报告，并表示，白酒行业 2005年至
2008年从产量上连续 4年实现快速增长，2008
年白酒行业完成生产量 569.34万千升，同比增
长 15.79%；从销售看，2008年白酒行业实现销
售收入1574.85亿元，同比增长27.79%；从利润
看，2008年 1至 11月白酒行业实现利润 186.43

亿元，同比增长36.79%。
而在全国13个超过10万千升的地区中，河南

占据一席之地。河南省酒业协会会长熊玉亮分析
说：“2008年，按照规模以上企业统计，全省完成饮
料酒产量530.31万千升，较上年同期增长23.21%；
实现工业总产值 334.8亿元，较上年同期增长
39.33%；销售总产值329.4亿元，较上年同期增长
39.52%；产量位居全国第2位，再创历史新高。”

巨大的人口基数、经济水平的快速增长，

加上河南善饮好客的消费习惯，近年来，整体
市场的容量持续扩大，据估计为达到80亿至90
亿元左右。远景（中国）营销管理咨询公司董
事长司圣国坦言：“河南作为传统的农业大省
和人口大省，粮食产量连续 8年居全国第一。
近年来河南经济迅猛发展，2008年 GDP突破
1.8万亿元，连续 10年居全国第五。从消费能
力和消费趋势来看，河南居民有重物质消费转
为物质消费和服务消费并重。”

日前，河南省酒业协会七届四次理事会在郑州举行，中国酿酒工
业协会理事长王延才、全国白酒专家沈怡方、著名营销策划专家司圣
国等来自国内白酒界的“大腕儿”出席会议，就河南白酒市场形势及
走势纷纷支招。 晚报记者 谢宽/文 赵楠/图

自 5月 6日本报QQ聊栏目里，报出“火锅
店香油掺东西”的报道后，小肥羊火锅负责人
致电本报反映：“小肥羊火锅蒜泥调料中的香
油并无掺杂任何东西。”随后记者走访小肥羊
及香油生产商一探究竟。

5月 12日下午，记者来到西郊某小肥羊火
锅店，说明来意后，该店负责人带领记者来到
后厨，麻酱和香油摆在一旁。“我们这里的香油
都是有正规的渠道引进，从现场的磨制到装
瓶，也进行了严格的把控，而且生产商的卫生
许可证、工商营业执照等三证齐全，出现问题
时，我们都会退回。”说着，小肥羊火锅店负责
人拿出所留香油商家的凭证，他解释说：“经常
光顾小肥羊的顾客都知道，从一开始我们就提
倡消费的顾客不用蘸酱的火锅，因为我们的锅
底本身就有味道，麻酱、香油一般是顾客想用，
才给顾客准备的。”

他进一步对香油进店流程进行介绍，香油
进店到饭桌，上下每一名员工都不会私自的在

香油中掺杂任何的东西。“原因在于，国家自加
强食品安全后，企业对食品的安全上管理非常
的严格，而且也非常的规范，维护好小肥羊这
个品牌，服务好市民，是我们的责任。关键问
题在于，近期我们西郊的小肥羊火锅店，并没有
出现顾客霸王餐的状况，而且服务员也并未向
我们报告有这样的情况发生，有一种可能，不排
除一些貌似小肥羊的火锅店出现的情况。”

当提起目前市场中，很多火锅店都会在调
料中掺杂一些东西的现象时，他坦言，小肥羊
自打假以后，进入到郑州市场并且快速的成
长，得益于广大市民的喜爱。“面对广大的市
民，为何搬起石头砸自己的脚呢？我们小肥羊
火锅店，作为连锁企业，虽说是以经营为目的
的企业，但更重要的是诚信和服务，这样才能
把企业做大。”该企业负责人说：“该名网友的
说法，先不说是否是竞争对手的恶意所为，但
就这样的说法和我们的操作流程上来看，值得
商榷。” 晚报记者 谢宽/文 赵楠/图

本期推荐：今世缘酒

品美酒刮礼品
今世缘酒来自开国总理周恩来的故乡淮

安，地处名酒之乡千年古镇高沟。高沟酿酒，
始于西汉，盛于明清，源远流长。南宋著名爱
国诗人陆游曾在高沟天泉糟坊的墙壁上留下
了“天赐名手，地赐名泉，高沟美酒，名不虚
传”的佳句。“国缘”酒荣获中国十大高端商务
白酒品牌，是外交部接待用酒；今世缘是“中
国驰名商标”，为“中国十大文化名酒”、“中华
婚宴首选品牌”、“江苏省接待用酒”。1996
年，经过对酒的物理属性和社会属性的广泛
研究，在蓦然回首之间，“今世缘”品牌诞生。
今世缘人弘扬“战胜自我，追求卓越”的企业
精神，致力于品牌深厚文化底蕴的传播，致力
于产品高质量的追求，以敢为人先的胆识和
持续引爆市场的创新智慧，创造了中国白酒
业的“今世缘现象”。

浓香型十五年典藏：泉因酿而升华，酒因
藏而醇香，天来之泉，千年古镇，三百年老窖，
融岁月之悟，藏无骨之美，经大师精心雕琢，始
成其醇美品质，专为懂得品位之士而酿，人生
入酒，回味更有味。

今世缘酒为了让更多的消费者感受缘文
化，只要在有销售今世缘酒的酒店购买今世
缘酒，就可以参加“缘定一生，惊喜刮不停”的
刮礼品活动。

开栏的话：“雄图霸业谈笑间，不如人
生一场醉”，本栏目为美酒而设，最新的
酒业资讯，独特的品酒感受，读者与酒
厂家的精彩互动，尽在“酒道中原”！这
里是爱酒、懂酒者交流的平台，因美酒
结缘，在美酒的江湖里，谁是下一站英
雄？热烈欢迎各大厂家或读者向本栏
目推荐美酒品牌，真诚期待，与您一起，
在美酒的江湖里，浅酌低唱……

5月9日，河南省第五届糖酒食品交易会在洛
阳市中原物流国际会展中心举行。河南省糖酒食
品流通协会会长王庆云表示，从历届会展来看，糖
酒交易会目前已经发展成为联系厂商、交流、交易、

交友的重要平台，成为展示企业实力，塑造品牌形
象的重要阵地。本次交易会呈现出了参会企业多、
产品品种全、宣传层次高的显著特点，为河南省糖
酒业第一盛会增添了丰富的内涵。 王云龙

5月8日，位于农业路“省汇中心”大楼的全聚
德郑州首家直营店正式开业迎宾。全聚德郑州店
作为全聚德集团公司在中原地区首家直营企业，建
筑面积3000余平方米，有以帝王厅及燕京十二景
命名的单间共计14个，可供400人同时就餐。

全聚德郑州店在装修设计上，一方面突出表
现了京味民居民俗的亲情特色，另一方面突出展

现了京城皇家园林的宏伟气势。在菜品与服务
上，主要技术力量均来自北京前门全聚德起源店
的技术骨干。全聚德郑州店经营的挂炉烤鸭及
全鸭席菜品的主要原材料，也均由北京全聚德及
特色菜品的优良品质。同时，全聚德郑州店还结
合市民的需要，经营豫菜、川菜等菜系的菜品，为
宾客的就餐提供更多的选择。 王红伟

一场以“深深慈母意，浓浓阿五清-我为母
亲做道菜”为主题的活动，在母亲节前夕的英协
路厨乡美食举行，用“美食”传递着大爱无疆。5
月9日下午3点，来自全国公安系统抗震救灾劳
模，郑州市五一劳模、学生、顾客及烹饪大师等十

余名代表，亲手为自己的母亲现场做菜，现场充
满了暖暖的感恩气氛。据此次活动的主办方中
国烹饪大师、河南阿五美食有限公司董事长樊胜
武介绍：“在母亲节前夕，要让全社会都关注自己
的母亲，传承中华民族的光荣传统。” 万佳

延续意式风情的成功，德克士再度重磅出
击，推出全新拉丁风情美味——德克士天椒鸡
腿堡，并于 5月份起在全国范围内同步推出。
德克士天椒鸡腿堡的上市，在丰富德克士异域
风情美食品类的同时，也体现了德克士坚持为
消费者带来“意想不到的美食体验”。

新品推广期间，德克士还将在全国门店开
展“小佐罗竞赛”主题活动，并将于六一儿童节

当天进行公开评选，通过有趣的互动活动让小
朋友从小培养勇敢乐观的心态。此外，部分餐
厅还将开辟互动专区，除了对“小佐罗英雄榜”
进行公示之外，还会由餐厅接待员佩戴佐罗眼
罩和小朋友互动游戏，讲述英雄佐罗的传奇故
事。通过店内整体的异域风情布置，以及丰富
多彩的主题互动活动，德克士将为消费者倾力
打造全方位的异域风情体验。 李冰冰

与全国其他白酒板块比较，河南市场的巨
大空间引来无数外来品牌的入驻。由于本土
品牌的产品结构整体偏低，主要以中档和中低
档价位产品为主，占据市场50%至60%的份额，
在酒业的中高端市场上，则基本上被茅五剑、
水井坊、洋河、泸州老窖等外来品牌占据。

从市场表现上，除宋河品牌表现为全省攻
势外，其他本地品牌，如赊店、四五、杜康、仰
韶、宝丰等主要根据地市场，还是集中于酒厂
所在地周边地区，采用了固守本土市场、积极
运作重点市场的策略。远景（中国）营销管理

咨询公司董事长司圣国向记者介绍说：“外来
品牌包括洋河、泸州、白云边等大举进入，而且
表现出色，但就整体性而言，各品牌上未能真
正建立稳固的实力范围。究竟谁笑到最后，尚
存很大的不确定性。”

在省内品牌之间、省内外品牌之间、省外
品牌之间的竞争日趋激烈的同时，河南白酒产
品结构也在进一步得以调整，呈现出了多样化
和中高档化趋势，熊玉亮说：“这一时期，不少
企业开发了具有自主知识产权的新产品。比
如，国色清香宝丰系列酒、赊店明窖、四五老窖

1949、张弓超值酒、皇沟 1958、杜康国花系列
酒、豫坡老基酒、仰韶彩陶坊酒等，新产品单价
也在提高，市场占有率和全省白酒产业市场格
局也发生了较大的改变。”

全国著名白酒专家沈怡方也对豫酒给予
了评价，“豫酒曾经取得过国内白酒行业‘2金4
银’的傲人成绩，展现了豫酒的整体水平。‘创新、
革新才能推动行业发展’，目前正在复兴的豫酒
要在味儿上下工夫，把苏、鲁、豫、皖白酒板块和
川酒的浓香型进行区别和分割，在生产工艺上
进行创新，重视和研究调味酒的生产。”

目前，在通货紧缩的背景下，消费者的消费
信心下降，间接影响了高档酒的销售，一线品牌
在对待提价问题时也格外慎重。但白酒行业在
2009年里仍将呈现稳步上升的整体势头。

在河南省酒业协会会长熊玉亮看来，豫酒
的发展，首先要以抱团取暖经济理念，利用秋季
全国糖酒会在郑州召开的契机，以“豫满中国”
为纽带，利用中部糖酒会和秋季全国糖酒会为
基础，大力发展会展经济，展示河南酒业的崭新

面貌；其次，要全面维护企业的合法权益，做豫
酒企业的代言人；然后结合河南白酒企业的发展
需要，研究制定《河南白酒产业发展战略纲要》（草
案），报送有关部门发布实施。《纲要》突出整合河
南白酒产业抱团取暖、抱团打天下的资源，鼓励并
帮助河南白酒龙头企业发挥其示范作用，从而带
动整个河南白酒产业全面发力，提高市场占有率、
提高豫酒在全国的影响力和核心竞争力。

对于豫酒而言，2009年将定为“豫酒发展-

厂商和谐共赢年”。据熊玉亮介绍，以诚信共享
合作共赢的理念，以糖酒会、厂商对接会、经销
商大会、品鉴会等形式为平台，通过厂商真诚合
作，构筑经销商网络体系，疏通渠道，扩大经销
商尤其是大经销商与豫酒生产企业的合作，扩
大豫酒的市场份额，扩大豫酒在全省人民心目
中的影响，让更多的河南人知晓豫酒、推介豫
酒、喝豫酒，推动豫酒发展，推进豫酒为河南经
济发展做出更大贡献。

豫酒欲抱团打天下 白酒产业全面发力促发展

产销量逐年递增 河南白酒消费市场潜力大

上周本报QQ聊栏目刊出“火锅店香油掺东西”
记者深入小肥羊火锅店调查

小肥羊火锅香油未掺假

第五届豫糖酒食品交易会在洛阳开幕

消费资讯

全聚德烤鸭落户郑州

德克士天椒鸡腿堡5月推出

日前，郑州市上茶馆和大东麻将机商行共
同举办了上茶馆辉煌杯麻将大赛，比赛禁止赌
博，共1000余人报名参与，场面十分热闹。

经过激烈角逐，大赛于 5月 9日下午结束。

市民崔建在决赛中取得“雀圣”称号，领取了
3000元现金大奖、一台辉煌牌全自动麻将机和
一张5000元上茶馆贵宾卡。

李冰冰

上茶馆辉煌杯麻将大赛落幕

消费调查


