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“2009中部百强县市汽车巡展”第一站 新密素有“乌金之乡”的美誉，丰富的矿产资源闻名遐迩，特别是近年来突飞猛进的农业

产业链更是通过人们勤劳的双手，让新密更加成色十足。5月23日~24日，由郑州晚报主办
的“2009中部百强县市汽车巡展”第一站，如期在新密市区金博大广场举行，作为“2009中部
百强县市汽车巡展”活动的“首展”，主办方特汇聚郑州二十多家实力经销商的50余款靓车与
新密市消费者亲密接触，为那里的消费者打造了一场“家门口”的车市盛宴。

晚报记者 陈娴 文/图

50余款靓车云集“乌金之乡”
星期六上午 7 时许，由 50 余款靓车组

成的巡展车队，从郑州市中原路一路向西
浩浩荡荡的开拔，在前往新密的高速公路
上，巡展车队混杂在车流中不时地引来关
注的目光，特别是当车队驶入新密市区时，
更是引发了新密市民的热情关注，更有不
少驾车的市民一路尾随展车一同来到位于
新密金博大广场的车展现场，参加本次巡
展的郑州豫顺比亚迪公司现场负责人高兴
地告诉记者：“真没想到，新密市民对新车
的关注热情这么高，这次车展真是来对了。”

为了贴切新密消费者对汽车的喜好需
求，本次车展特汇聚河南福澳森的比亚迪
F6、F3；河南宇之缘的长安铃木雨燕、天语
SX4、吉姆尼；裕华上捷的斯柯达晶锐；河南
亿瑞的瑞风、瑞鹰；河南中星的江淮宾悦；瑞
华长城的酷熊、炫丽、长城房车；河南宜华双
龙的享御、爱腾、路帝；华健长城的新哈佛、酷
熊、炫丽、河南新大陆的奇瑞A3、QQ6、瑞虎、
开瑞，以及享受汽车下乡最高补贴的河南涌
畅海马福仕达汽车等50余款靓车一同参展，
为新密的消费者购车开辟了一条快速通道。

在本次车展现场，热情的新密市民把一款款靓车围得里三
层外三层，咨询声、讨价还价声此起彼伏，一浪高过一浪。河南
中星现场负责人一边忙着分发宣传册，一边和记者说：“这次车
展的效果非常好，人气很足，我们收获了不少意向客户呢。”

一位正在河南福澳森展台咨询比亚迪F6的市民刘先生
告诉记者：“车展办得很好，我这几天正准备抽时间去郑州看
车呢，没想到今天车展就开到家门口了。我看比亚迪F6不
错，宽敞、大气，价格适中，我挺中意的。”

此外，记者在现场还注意到，不仅长城、长安铃木、比亚
迪、奇瑞汽车等展台上，1.61L和 1.61L以下享受新购置税优
惠的小排量汽车备受新密市民热切追捧，享受“汽车下乡”优
惠政策的车型更受关注。一位刚刚在河南涌畅展台订过海
马福仕达汽车的张先生说：“我是新密岳村镇人，今天是专程
来选车的，买海马福仕达不是可以享受最高 13%的补贴吗，
这可省了不少钱呢，车型好看，性能也不错，我今天要是开回
去了，明天我们村肯定会来更多的人。”

面对新密如此火爆的购车热情，众
商家忙并快乐着。河南宜华双龙现场
负责人告诉记者：“这没想到，展会这两
天天气的气温这么高，新密消费者的购
车热情还如此高涨，河南强县市的消费
潜力不可小视啊。”

“我们一直都对县市的市场份额非
常看重，特别是今天花费了大力气在河
南省境内加大对二三级网点的网络建
设，不仅让县市的百姓买车方便，养车、
修车更要方便。”河南新大陆总经理刘
忠如是说。

瑞华长城在本次车展上也是收获
颇丰，带来的酷熊、炫丽、新哈佛都收获
了不少意向客户，特别是一款长城房车
引得不少市民好奇观看，公司负责人告
诉记者：“新密市经济发达，人均收入水
平较高，而且距离郑州很近，这里的人们
思想意识活跃、接受新鲜事物能力强，这
些都是商家非常看重的因素。而且通过
这次车展新密市民火爆的购车热情也可
以看出来，县市的消费潜力还是非常大
的，我们很看重，相信这次县市巡展带给
我们今后的收获也会非常大的。”

受惠车型备受消费者青睐
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