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立体时尚，跨界融合
无论潮流如何变化，那些拥有独特主张的

设计才经得起时间的考验。全新改款后的雪佛
兰乐风引入了“立体时尚”的设计概念，在外形、
内饰及细节元素的设计上融合了诸多跨界的时
尚设计理念，整车设计丰满立体，再次演绎出

“精致”的时尚风格。

莱特风格，自然延伸
“莱特风格”，一种展现美式自由精神的经

典设计理念，在雪佛兰乐风身上“自然延伸”。
车身线条强调水平延伸，姿态舒展，自然流畅。车
身长度由 4310mm增加到 4345mm，足足加长的

35mm，可以用看得见的改变来形容。同时，横向
延展的车身制造出贴地的奔跑姿态，动感十足。

新乐风的前脸则更多融入了显著的雪佛兰
家族设计ＤＮＡ。车尾则采用了如今汽车设计
流行的“双色处理”，使尾部更显动感轻盈。整
体设计一气呵成，达到完美的视觉平衡。

雪佛兰新乐风的内饰采用了色彩搭配学的
零度对比理念，不同纯度的灰色搭配组合，营造
出平和放松的色彩环境。当你置身其中，一种
舒适自在的感觉定会油然而生。

配置升级，更多享受
对于生活的美好感受，需要更多真实体验

于细节中。
新乐风以全新造型亮相的同时，亦全面升

级了配置水准，诸多便利性配置领先同级车：四
门电动车窗、油箱门遥控开启装置、行李厢遥控
开启装置，MP3电子移动音频输入端口、12伏
特电源插座等舒适性配置全部实现标配，1.6L
车型还提供了智能电动天窗和真皮座椅等豪华
配置，向消费者传递出一种“时尚、精致、舒适”
的汽车生活观念。

内部空间方面，新乐风延续了“精品家轿”
的风范，考虑驾乘人员的需求，把内部实用空间
最大化的理念充分落实，实现超大空间利用率。

善变的潮流，善变的生活，无法改变我们对
美好事物的追求。“精致”乐风于潮流中时尚转
身 ，与更多年轻消费者一起见证美好生活的恒
久定律。 晚报记者 王美华

世嘉一吨油网络征集大赛启动
6月1日起，东风雪铁龙将在新浪活动专

区推出“型动达人 我的世嘉生活”世嘉车
迷汽车精彩生活一吨油网络征集大赛。无
论参赛者的身份、职业，也无论参赛者是不
是世嘉车友，都可以上传与世嘉有关的一切

“图片、视频、文字”参与本次活动、接受网络
票选和大赛评委会的评分。本次活动将从6
月1日启动持续到6月28日，评选结果将于 6
月 30日进行公布。一吨油≈7800元≈1400
升≈2万公里≈您一年的驾车用油，如果您
在本次活动中胜出，也就意味着您可以免费
开一年车，节省了一年的油费。同时，参与
本次活动投票的网友，也将通过抽奖产生
20名幸运网友，获得由主办方提供的精美礼
品。 陈栋

南京依维柯引领汽车下乡
近日，“汽车下乡万里行”活动在山东临

沂正式启动。活动现场，南京依维柯跃进还
特别举行了中国首个“致富跃进村”的挂牌
仪式。此举标志着南京依维柯打造可持续
发展的跃进下乡致富工程的正式实施。

此次活动中，除了为用户提供购车实惠
外，还会提供各种政策的实在解读，提供免
费的四季检测和定期定点的巡游等实在服
务以及各种实在礼品。此外，南京依维柯各
地的经销商将会与当地行业协会等联系，主
动为跃进用户寻找业务线索，帮助他们找到
切实可行的致富门路；同时，在跃进村内，鼓
励新老用户之间“传帮带”，让老用户把自己
的致富经验传授给新用户，从而帮助新用户
尽快的致富。 陈栋

昌河汽车启动夏日清凉活动
近日，昌河汽车在全国范围内展开主

题为“夏日清凉·一路关怀”的售后服务活
动。据了解，此次昌河汽车·昌河铃木的售
后服务活动将在全国所有昌河汽车·昌河
铃木的特约服务站、二级服务站和快修店
展开。此次活动从 5月 15日开始到 6月 15
日结束。

据昌河汽车相关负责人介绍，活动期间
提供的四大项服务主要包括检查冷凝器、蒸
发器表面的清洁情况，若出现堵塞则给予清
理；检查空调管路接头密封性，发现泄漏进
行修理；对空调系统的操纵旋钮或拨杆进行
检查，发现不正常的予以调整；以及检查冷
媒是否足够，并对空调制冷效果进行检查确
认。同时，参与本次服务活动的用户，还可
以获得加注冷媒材料的20%优惠。 陈栋

5月30日上午8时，备受瞩目的“应变自
由 非凡体验”一汽丰田郑州协力会 RAV4
免费双日自驾游在二七广场发车。12辆全
新RAV4穿越中原水乡重渡沟和蛟龙沐浴的
龙峪湾，最终返回郑州，往返全程近800km。

据一汽丰田郑州协力会会长朱丽娜女
士介绍，RAV4时尚、动感、简约的SUV外观、
舒适的空间、卓越的动力性能和良好的操控
性，把都市人向往已久的“自由生活”表现得
淋漓尽致。该活动选在RAV4刚上市受到广
大车友关注的背景下举办，是为了回馈广大
车友的热情支持，同时给车友提供一个深度
体验的机会。此次自驾游活动主力车型为
2.4L豪华版，该车型为智能四轮驱动车型，可
以根据道路的情况自动在四轮驱动和两轮
驱动之间自由切换，时刻保持充足的动力性
能，让人感受城市越野的快感。 卢望春

RAV4举行双日免费自驾游
市民：油价上调反应平淡

油价将上调的传闻早在上周就传出来了。
当得知这一消息后，还是有不少司机连夜去加
油。不过，与以往每次油价上涨时，车主闻风而
动争相排队加油的反应相比，此次油价上涨的
消息出来后，有车市民的反应平缓了很多。

市民陈先生等人认为，即使像以往那样赶
在油价上调之前去排队加油，也不会省多少
钱。只是传闻不会涨价，突然就这么涨了，有点
让人接受不了。陈先生以自己为例算了一笔
账，他一个月要用约200升油，按每升上涨0.3至
0.5元来算，费用大约会增加60至100元。

有调查显示，有 67%的有车族油价上涨影
响用车频率逐渐减少，有 46%的人表示在很大
程度上油价上调影响到了购车选择。

预计：油价还会“小步上行”
根据发改委公开的成品油定价原则，国

际油价 22日内平均价值波动超过 4％，成品油
价格就可以调整。现在距上次油价调整已经
有两个周期，期间的原油价格从 40美元/桶涨
到 66美元/桶，涨幅达 65％。而从昨日发改委
公告来看，此次国内成品油价格调整参考的
国际油价为 57美元，与当前国际油价还有一
定差距。那么，国内成品油价格近期是否还
会上调？

有专家表示，在国内经济还在艰难“保八”
时，大幅提高油价对生产、消费都是致命的打

击。但在目前 PPI及CPI负增长的背景下，上
调油价是个好时机，预计发改委还会采取渐进
式多次上调的方式。业内各方比较统一的意
见认为，只要不是持续性的或者大幅度的油价
波动，将不会再对汽车行业造成大的影响，更
不可能使目前汽车行业的“牛市”增长减缓或
调头。

业业 界 反 响界 反 响

河南中德宝市场部经理 李轶：

手紧的会放弃买车
油价上调对车型仍然会有一定影响，但单

次油价上涨的影响较细微，影响的主要是 3、4
万元的小排量车，因为这部分人的钱算得比较

紧，油价上调可能导致他们推迟或暂停购车计
划。而购买大排量车的消费者，购车时已有高
油耗的预期，所以基本上不会有什么影响。

河南中植市场部经理 姚旭阳：

对小排量车是一种促进
相对于李轶认为小排量车受影响较大的

观点，姚旭阳正好持相反意见。“油价上涨对小
排量车消费是一种促进，它会引导更多消费者
选择购买相对省油和经济实惠的小排量车。
而且油价上涨的影响会呈两极分化：对4.0L等
大排量车和1.5L以下小排量车的影响较低，而
会对1.6L、1.8L、2.0L这些“夹心层”排量车型的
影响较大。

汽油每升涨了三毛多

市场对油价上涨反应平淡
昨日，记者在中石

油加油站看到，调价后，
93＃汽油、97＃汽油和
柴油最高售价分别为
5.51元/升、5.82元/升和
5.34元/升。

晚报记者 王美华/文
赵楠/图

中部地区中部地区 5A5A级豪华车服务中心即将起航级豪华车服务中心即将起航

面对变化，每个人都有不同的态度。然而，当你面对变化带来的美好生活时，相信
没有人可以免疫。

近日，中鑫之宝再展大动作，在花园北路
华星国际汽车港，倾力打造的近万平方米 5A
级豪华车服务中心——中鑫之宝花园旗舰店
将于6月8日隆重开业。

据了解，中鑫之宝花园店，是由中鑫之宝
公司倾力打造的“中部 5A级旗舰店”，也是迄
今为止中部豪华汽车服务市场规模最大的综
合类服务基地。其与世界接轨的服务品质和
国外先进的维修设备，将带给中原消费者全新
的消费理念。

全新5A时尚体验
据悉，此次打造的 5A级豪华车服务中心，

更是将服务再度升级创新，力求实现差异化、
个性化。

配件丰富度A级：中鑫之宝服务的车型覆
盖奔驰、宝马、奥迪、沃尔沃、路虎、保时捷、途
锐、辉腾等大多数豪华汽车品牌，致力于为豪
华汽车用户提供高品质的一站式服务。

服务环境A级：设立了奔驰、沃尔沃、奥
迪，扳喷维修车间，大厅还将开展豪华汽车的
二手车交易；客户接待中心，专门聘请台湾室
内设计大师设计。二层专设顾客休息区、网
吧、茶艺室、健身房等，整洁美观，功能齐全，格
调高雅。

维修场所规模A级：河南中鑫之宝“花园
店”是中鑫之宝为了服务北部区域客户而投资
一千多万建设的一家豪华汽车综合维修中心，
整个区域面积达近万平方米。

服务质量A级：顾问式客服人员您身边的
维修专家。专业的客服人员，将为您提供一对
一的贴心顾问式服务，陪伴您全程。

维修人员专业化A级：以人为本的理念使
中鑫之宝逐步吸引和储备了大量的专业化技
术精英和现代化管理人才，建立了一支既精通
豪华汽车服务业务、了解市场动态，又熟悉本
地情况，专业、成熟、高效的服务团队，具有极
强的综合服务能力。其技术团队由曾服务于

英国皇家陆军军队负责维修高级军官使用车
辆的埃瑞克先生和本地业内知名汽车维修专
家陈金舟先生领航。

百万促销回馈客户
据中鑫之宝策划部负责人介绍，中鑫之宝

花园店开业期间，将投入 100万元促销资源回
馈新老客户，足见中鑫之宝对这一中部５Ａ
旗舰店的重视程度。据透露，目前中鑫之宝
开业促销活动已经基本敲定，促销配件及赠
品已经到位，全体员工已经做好了正式开业
前的最后准备工作，力保中原消费者抢先体
验“国际化专业豪华汽车服务中心”时尚体验
的感觉。 李汪洋


