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他是一家企业里的销售人员，跑
的是新型建材。

做广告，打市场，拉订单，他都
表现出非凡的才能。干销售这行，对
他来说简直是如鱼得水。他的能力，
他的干练，很得领导赏识。很快，他
被提拔为部门负责人。常年风里来
雨里去，总算有了一个好的结果。

他并不满足于现状，依然拼命地
工作。凡事必争先，逢比务求赢。超
常的自信心和进取心让他有了新的
目标——总经理助理。然而，他不是
一个幸运儿。在竞聘中，他落选了。
这大大出乎他的意料。凭才干，凭绩
效，他样样出类拔萃，胜人一筹。对
于失利，他百思不得其解。于是，他
开始反复琢磨领导的心思。嫉贤妒
能？压制先进？对，领导就怕手下超
过自己，肯定是有意为之。他这样解
释自己的落选。

事实上，他错了。人事的变动，
职务的升迁，其决定因素往往不是
单一的。他有才干,这是事实，但他
缺乏现代企业管理者应具备的基本
素质——德。德才兼备才是一个合
格的领导者。争强好胜的性格使他
在工作中经常一意孤行，事事必置对
手于死地而后快。团队精神的缺失，
成了他竞聘失利的致命因素。

接下来，他开始产生抵触情绪。
落实销售方案，他不予配合，总有自
己的小主意。遇事就抱怨，见人就攻
击，朋友越来越少，处境越来越尴
尬。跳槽吧，他怕冒风险；申请停薪
留职，没被批准。最后，他向领导彻
底摊牌了——请长假。既能拿工资
分红，又能逃避工作，一举两得——
他想以职位的空缺来证明自己在企业
里的价值。这次，他又失算了。私营企
业里的一大特点就是不养闲人。领导
很快就识破了他的伎俩。最终，他被厂
里除名也就不足为怪了。

从成为业务骨干到被清退，真可
谓大起大落。他的经历让人明白：出
了成绩，并不意味着就有了自我炫耀
的资本，更不能成为职务升迁的筹
码。做好某项工作，只能说明我们在
这个岗位上还行，能胜任，是分内之
事。而更换一个岗位，表现则并不见
得那么游刃有余。这正如有的人能
成为科学家而成不了政治家，有的人
适合做具体工作而不善于协调关系
一样。晚年的牛顿在事业上毫无建
树，跟他当了伦敦一家造币厂的厂长
不无关系。既是将才又是帅才的人
毕竟微乎其微。

因才施用，知人善任，并不总是
领导者的责任。

我们的县城建在一座小山坡上，山半腰有
间盲人按摩屋，我由于颈椎有毛病，经常去按
摩。那个盲人小伙子清朗俊秀、英气逼人，每一
次见到他我都会深感惋惜。心想：一辈子煎熬
在深不见底的黑暗中，该是多么残忍的一件事
情啊。然而，小伙子的脸上却并不见愁闷和阴
霾。闲暇的时候，他总是一个人静静地坐在小
屋门前的歪脖子老树下，悠然恬淡、从容笃定，
仿佛正沉醉于某种神秘的事物之中自得其乐。
他时而微笑颔首，时而屏心静息，时而豁然开
朗，时面眉头频蹙。当他逡巡和徜徉于自己的
世界里时，周围的一切仿佛都不复存在了。

“在想什么呢？”有一次，我终于忍不住好
奇，不顾礼貌地问道。他微微一笑：“在听交响
曲。”我仔细地观察：他身边没有半导体或MP3
之类的物件，周围静悄悄的，交响曲来自哪里？
我怎么听不到呢？于是，又问：“是谁在演奏？”
他答：“你仔细倾听。”我一边支起耳朵一边东张
西望地寻觅，哪里有交响乐的影子？他很肯定
地说：“你听不到，是因为你没有闭上眼睛。”

我问：“为什么要闭上眼睛呢？”他笑一笑，

回答：“只有闭上眼睛，才能张开耳朵。”我怔了
一下，然后在一块青石上坐下来，遵照他的嘱
咐，合上眼睛，把外面的世界“屏蔽”掉，张开
耳朵仔细地聆听，于是，真的听到了交响乐。
之后，我和小伙子又有过许多次交谈。我发
现，正因为他是盲人的缘故，他看到和听到的
比常人更多一些，从他那里我知道了：月亮会
在静夜里唱歌，失恋的油蛉子会在草丛里低
泣；知了的美声唱法最高亢，纺织娘的小夜曲
很抒情。我还知道，树叶会呢呢喃喃地低语，
小草会唧唧喳喳地跳舞，仓鼠会因生气而暴跳
如雷，狡猾的兔先生最喜欢恶作剧。在喧嚣的
世界之外，有着一个多么美妙的另一番天地和
韵致啊，而我却从未觉察和留意到过，心里的
遗憾不可言喻。

有一天，我又去按摩。小伙子说：“柿树开
花了。”我冲口而出：“你怎么知道？”柿树的花开
得小而零星，而且深深地隐藏在树叶间，明眼人
不留心也发现不了，不要说一个盲人了。他仿
佛看出了我的疑虑，回答道：“我听见了。所有
的花朵在绽开的时候都是有声音的。”我又一次

震惊了。说实话，我从来不曾听到过花开的声
音。他见我沉默不语，又说道：“今晚的月亮很
好看。”我问：“月光也有声音吗？”他平静地回
答：“是我用手摸到的。你去摸摸看，树叶、石头
或是花朵，只要笼上一层月光，摸上去的质感就
会不一样。刚才上山来的时候，你的双脚没有
感触到路上的月光吗？细细碎碎的，走起路来
像蹚在水中一般。”

我没有说话。但从按摩屋里出来，我第一
次有意识地拿双手去触摸这个世界。花朵、树
叶、石头还有狗尾巴草，看到什么，便用手去抚
摸什么。我发现，摸到的和看到的真的是大不
相同呢。我还知道，“正常人”只有一双眼睛，而
盲人有许多双。他们的眼睛长在手指尖上、耳
朵唇儿上，还有心里，甚至是两只脚上。他们那
与众不同的眼睛像一盏盏明灯，照亮了他们的
灵魂，使他们能够看到一个真切鲜活的世界。
我们恰恰被自己的眼睛所蒙蔽，而内心一片昏
暗，除了花花绿绿的烦嚣和热闹以外，许多最珍
贵的东西撞到鼻子上也看不到，这就是我们这
些“明眼人”的悲哀。

职场指南

人与自然
打招呼

□刘东伟

五年前的一天，我在街上闲逛，偶尔看
到张朋友，西装革履，头发乌亮，提着笔记本
电脑，正从对面经过。于是，我向他打了声招
呼。张朋友仿佛听到有人喊他，朝这边望了
一眼，接着就把头扭了过去，消失在人流中。

我想，也许是我变化太大了，张朋友没
有认出我来。回到家里，我拿出十年前和
张朋友、李朋友的合影默默地看着。照片
上，张朋友宽厚的手掌，紧紧地揽着我的
腰。如此亲密的照片，一度有人觉得我和
张朋友关系太暧昧。但我每次端详，心底
都会泛起一股暖流。我将自己的脸摆在镜
子前，认真地看着。我还是我。五年来，这
张脸一直寒酸着，带着一股土气。而张朋
友已和照片中完全两样了。看他的样子，
分明经历了巨大的蜕变，已踏在现代生活
的节奏上。我想起电话本里有张朋友的号
码，忍不住翻了出来，食指在电话键上轻轻
地跳动着，仿佛我激动的心情，话筒里却泼
过来一句冰冷的声音：对不起，您拨打的电
话是空号。我失望地坐在椅子上，目光透
过一扇吱呀直响的窗户，望着外面的老胡
同。就在这里，我和张朋友、李朋友曾经比
邻而居，也曾经无数次地并肩散步，后来张
朋友搬了出去，据说去某小区居住了，从此
失去了联系。

我和张朋友从同一个起点开始，朝着
不同的方向生活着。我不想失去张朋友，所
以，从那时起，开始拼命地挣钱。一年，三年，
五年，我终于做到了，也买了楼房，搬出了老
胡同，成为和张朋友同一生活层次的人。

一天，我正在街上走着，突然听到有人
喊我的名字。我顺声望去，看到了一脸寒酸
的李朋友，想也没想，就扭头匆匆而去。听说
李朋友一直住在老胡同里。那一刻，我终于
明白了当年张朋友的举动。他不是认不出
我，而是假装看不见，就像我对李朋友视而不
见一样。我和李朋友的生活已经有了差距，
我不再需要他这样的朋友。然而，从那天开
始，我突然觉得自己陌生起来。

尽管生活变化越来越大，以前想也
不 敢 想 的 东 西 ，比 如 小 车 、楼 房 、空
调……现在，该有的我都有了，可是，在某
个醒来的早晨，或者失眠的夜晚，我总是被
寂寞层层地包围着。

招呼，一个曾经最简单的交流方式，已
不知不觉中被我们尘封了起来，如果不是
翻看字典，甚至忘记了还有这样的词汇。

风尚相亲第一季：纸为媒觅知音

纸上相亲大会，详细介绍你的个人情况以及对配偶的
要求，为你圈定相亲范围。

风尚相亲第二季：先见面再恋爱

风靡海内外的8分钟约会，时尚又安全，让你最高效率
锁定意中人。

风尚相亲第三季：玩派对增感情

不定期举办各类娱乐休闲活动，玩乐中增进感情。
以上三季循环推出，直到你找到心仪之人。
报名条件：1.在郑州区域内生活工作的单身男女。2.以

结婚为目的的交友。3.大专或以上学历。4.订阅一份全年
《郑州晚报》。 咨询电话：67655660 13838146042

“风尚三季”相亲大会火热招募中
除了亲戚朋友介绍、注册相亲网站，现在，想相亲的你

又多了一个选择，郑州晚报与河南相亲网联合打造报纸、网
络、现场三方互动的新型相亲模式，掀起夏季相亲热潮，为
你寻觅良缘。

“校园小作家”征集令
6月20日上午9时，参加“校园小作家”的同学将与刚刚

结束的“祖国在我心中”现场作文大赛中的获奖学生一起，
到郑州日报大厦，与来自大型科幻少儿电视系列剧《快乐星
球》中的主创人员举行见面会，并免费获赠《快乐星球》一册。

郑州晚报“校园小作家”招募条件如下：1.有一定文字
功底、热爱文学写作、热心参加各种社会及校园活动的中小
学生。2.订阅全年《郑州晚报》一份。今后，本报举行的系列活
动将陆续在《郑州晚报》上通知发布。《郑州晚报·校园童谣》
将为其提供写作与活动园地，举办征文比赛，邀请著名作家
及学者与“校园小作家”进行面对面的交流，举办其他丰富
多彩的校园活动，打造郑州本土小作家。欢迎符合条件的在
校学生踊跃参与！

咨询电话：67655660 13838146051
报名信箱：zzwbzj@126.com

本活动诚征活动场所、商家奖品合作伙伴

凡参加相亲大会和校园小作家征集活动的读者，均需订阅
全年《郑州晚报》一份。订报时间：周一至周五14：00~22：00，
订报地址：郑州市陇海西路与文化宫路交叉口郑州晚报204室。

你为什么会大起大落？
□ 姚永刚


