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第一地产·专题

首先是总体规划进度第一，作为CBD商
业街中第一家完成工程设计审批的项目，中
油国际名店街独特高超的建筑规划设计，赢
得了各部门的一致好评。中油国际名店街项
目全长450米，宽51米，建筑形态分为地上三
层，地下两层。商业总体量 93000多平方米，
项目总投资3.6 亿元。由曾参加2008北京奥
运会场馆设计的美国MG2建筑设计公司担纲
设计规划；内部装潢和外立面则采用参与世
界最大的澳门金莎赌场设计的权威机构——
香港 MT（美腾）设计工程有限公司进行设
计。中油国际名店街外立面采用真石材，外
观宏伟壮观、雍容经典，建成后将成为郑东新
区特色地标性建筑！中油国际名店街诞生于
郑东新区这个水域靓城，项目周边的大量水
系为水文化主题奠定了基调。中油国际名店
街将水元素、水文化完美地运用到整体设计
中，以水为主题渗透到每一个节点乃至每个
细微之处，构造出大气、典雅、现代、时尚的购
物空间，成就遇水生财的黄金宝地。通透阳
光顶棚设计，创造环保节能空间。在阳光顶
棚的设计上，中油国际名店街匠心独运，每一
个点的设计都透露出高雅的时尚品位。阳光
顶棚由支撑架和钢化玻璃组成，整体靓丽通
透，普通商场的照度在 200~300左右，而配备

了阳光顶棚的中油国际名店街可以达到500~
800 照度，实现人工和自然光的完美结合。
顶棚两侧是根据室内与天气情况开启的百叶
窗，自然空气在室内外对流，让人在室内也能
享受到自然的气息。空气透过百叶窗的对
流，用以调节室内的温度。即使不开空调，也
能达到冬暖夏凉的效果。

其次是工程进度第一，记者在中油国际
名店街现场看到，相当于CBD商业街其他段
尚处于打地基阶段而已，中油国际名店街目
前的主体建筑已经完工，目前已经进入了内
部装修阶段，其节奏之快速也充分体现了中
油地产的雄厚实力。

最后是销售第一，作为各项工作的排头
兵，中油国际名店街理所当然的成为CBD商
业街内第一家拿到预售证的项目。尽管目前
尚未正式开盘销售，但已经有许多的 VIP 会
员在关注它。为方便商业街大型主力店的引
进和项目后期的健康持久运营，中油置业将
自持80%的物业。拿出销售部分仅占整体项
目的20%，愈发使项目的价值显得珍贵。

作为最具有投资价值的商业地产项目，
中油国际名店街在招商启动以及商业管理
上也当仁不让地做到了第一。中油国际名
店街早在去年就与世界 500 强企业、南半球

最 大 的 商 业 零 售 商 —— 澳 大 利 亚 L.J.
HOOKER 集团签署了战略合作协议书。现
已展开了包括业务管理、业务托管、品牌经
营、资金注入在内的全面战略合作，为中油
国际名店街的特色定位及日后持续健康的
发展和客户投入的资本提供确实保障。澳
大利亚 L.J.HOOKER 集团迄今已有 80 年的
商业经营经验，是南半球最大规模的商业服
务公司，拥有世界最大的跨国商业服务网
络。目前，全球范围内共有 700 多家加盟连
锁机构。作为一间专门从事零售物业管理
的公司，它拥有澳洲最有经验的零售业行政
人员，再加上澳大利亚 L.J.HOOKER 集团自
身的品牌实力，更是成为世界上能够为零售
业主、管理人员及投资者提供量身打造方案
与服务的一流公司，确保三年市场培育期可
取得每年 8%的绝对收益。

目前中油国际名店街已经进入了全面
招商的阶段。相继在深圳、上海成功地举行
了招商会。接下来还将在北京、广州、香港
进行招商。确保引进商家的知名度、美誉度
和市场号召力。并计划于明年正式开街。
在各级领导的大力关怀下，中油国际名店街
必将为郑东新区的商业腾飞做出最大的推
进作用。

位 于 郑 东 新 区
CBD内的中油国际名
店街自面市以来，一
直受到社会各界人士
的关注。其得天独厚
的地理位置、国际标
准的业态规划、时尚
超前的建筑设计、前
所未有的政策支持奠
定了它中原商业新坐
标的地位。随着本月
地铁一号线的正式开
工，与会展中心仅一
路之隔的中油国际名
店街再次成为引人注
目的焦点。

6 月 13 日骄阳似火，位于郑东新区 CBD
内环与九如路交叉口的中油国际名店街接待
中心现场，更是激情似火。接待中心门前彩
旗飘扬、车辆如织；接待中心内也是人头攒
动、摩肩接踵。记者通过采访了解到，当天是
中油地产与战略联盟商家东风本田双仪店，
为答谢双方会员长期以来对中油国际名店街
和东风本田的支持与厚爱，联合举办的“盛夏
消暑郑东游 百万酬宾欢购周——名车名盘
展”活动。本次活动主办双方拿出了典藏铺
位、极品名车现场回馈双方会员，总优惠额度
高达一百万。同时还开展了现场有奖竞猜和
东区试乘试驾活动。

在活动现场，双方会员热情高涨，回答
问题专业精准。无论是郑东新区的建设规
划还是汽车的保养维护，主持人提出的每一
道问题，都被会员们完美的给出了答案。充
分显示了会员们对中油国际名店街和东风

本田的厚爱。据悉，中油地产旗下的“中油
会”是由郑州中油置业有限公司建立，以业
主、业主推荐人以及关心支持中油置业的社
会各界朋友组成的非盈利性组织。自 2007
年成立以来，就致力于为会员创造更多的便
利和优惠。其中寻求战略联盟商家就是其
中之一。目前中油地产已经与包括东风本
田在内的数十家行业龙头企业建立了战略
联盟商家关系。由“中油会”将商家所经营
的商品及《联盟友好商家协议书》中签订的
优惠通过《中油会》刊物及网络传递给会
员。其间“中油会”组织联盟友好商家开展
定期、不定期的各种活动服务于会员，让会
员及时了解特约友好商家最新的商业信息，
友好合作、资源共享，达到会员消费优惠于商
家创收的双赢效果。

谈起建立战略联盟商家的初衷，中油地
产的营销总监林陈亮先生说：中油地产自成

立以来，一直以“卓越而健康的生活”为企业
的核心价值观，以更多的人文主义关怀，努力
为中原人民创造更加优质的生活。建立战略
联盟商家就是我们为业主所做的关怀之一。
中油地产通过自身这一高效优质的平台，精
选各行业的龙头企业，与之结盟。让我们的
业主在衣食住行方面都能享受到最尊崇的礼
遇，最大化的便捷。

谈到中油国际名店街项目，林陈亮骄傲
地说：中油国际名店街不仅是企业的骄
傲，也是郑东新区的自豪。中油国际名店
街将以其独特高端的定位、同步国际的消
费模式，成为郑州商业的第三极，并助力
于郑东新商圈的飞速发展。大家都认同郑
东新区 CBD 是郑州之眼。那么位于 CBD 内
外环之间的商业街就是这眼中的瞳孔。而
中油国际名店街更是 CBD 商业街中最闪耀
的一段。
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