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光大银行郑州分行行长崔敏奎介绍说，
“阳光理财节”作为光大银行全面展示特色品
牌、最新产品和优质服务的一个平台，至今已
连续举办五届。通过“阳光理财节”这个平台，
为银行和客户及社会各界之间搭建起了交流
沟通的桥梁，让广大市民深入感受“阳光理财”
的真情贴心服务。在本届理财节期间，该行将
举办丰富多彩的产品展示、理财讲座、财富论
坛以及高端客户回馈活动，推出最新的理财产
品。同时，该行专业理财师团队将深入居民社
区、企业单位、学校以及党政机关等，普及投资
者风险教育，传导理性投资理念，为市民投资

理财出谋划策，共同应对金融危机挑战，帮助
老百姓实现财富的保值增值。

据悉，为进一步提升服务质量，光大银行
郑州分行已将 2009年确定为“阳光服务年”。
郑州光大银行将以“阳光在心，服务在行”为品
牌理念，通过优化业务流程、客户倾听计划、客
户满意度调查等活动，进一步提高服务效率，
提升服务质量，以服务创造价值，以服务打造
品牌，以服务促进发展，完善和塑造专业高效
的服务品牌，建设一家服务规范、高效，客户满
意度高的现代化商业银行，成为名副其实的

“精品银行”和“诚信伙伴”。

丰富的理财产品和高端的投资讲座满足市民的理财需求，专
业的理财师团队将深入居民社区，为市民投资理财出谋划策，共同
应对金融危机，帮助老百姓实现财富的保值增值。6月19日，中国
光大银行郑州分行第五届阳光理财节隆重开幕，在为期一个月的
时间内，省会市民将会享受到一场理财的盛宴。

晚报记者 来从严/文 马健/图

“对于大多数投资者来说，在牛市很难做
到长期投资，而在熊市反倒更易于坚持长期投
资。因此，作为一名成熟的投资者，应当具有

‘赚钱有乐趣、赔钱无痛苦’的投资心理。”6月
19日，在光大银行郑州分行举办的第五届阳光
理财节上，该行请来了摩根士丹利华鑫基金管
理有限公司副总经理秦红，从投资心理等方面
普及投资者风险教育，传导理性投资理念，为
市民投资理财出谋划策。

长期投资复利影响巨大
“中国证券市场波动较大，但从 1995年一

直到 2008年连续 14年的情况来看，有 7年亏
损，7年盈利。其中最大的盈利是 126.55%，最
大的亏损是65.47%，累计回报是184.55%，年均
复合回报是 7.75%，基本赶上中国GDP的增长
速度。”一开场，秦红就拿中国股市举例说，因
此长期投资的复利效果影响巨大。

但她同时提醒说，复利效果是需要长时间

积累才能体现的，长期投资不是购买并持有，
而是用长期的视角来看待。“所谓长期视角包
括资金要足够长、评估值要长期等。”

中国证券市场是典型的高收益、高风险的
市场，但高风险却并不见得就一定会有高收
益。因此，作为成熟的投资者，在选择投资产
品时，如果是高收益并同时伴随着高风险的产
品，则可以考虑。

在具体投资策略上，秦红表示，投资人应
明白以下几个步骤：明确投资目标与时间；考
虑投入计划与回报率需求；设定核心组合，获
得市场收益；考虑市场价值进行选择，提高收
益概率与幅度；构建放心的产品组合；选择红
利再投资；年度资产再平衡；邻近目标锁定。

个人投资决策易情绪化
“中国资本市场受情绪化的影响要大于国

外成熟的资本市场。而作为散户的个人投资
者，在市场中的投资决策受情绪化影响极大。

因此，要想成为一名成熟的投资者，必须要避
免受到情绪化的影响。”秦红告诫投资者。

秦红说，投资应是件快乐的事，但很多人
在投资时感觉到的痛苦要大于快乐，这是因为
有“心理亏损”在作怪。比如一只基金涨到1.58
元后跌回到 1.45元的时候，许多投资人感受到
的不是赚钱了而是赔钱了，这是因为参照点是
漂移的。比如上述情况，跟１块钱比，赚 45%
应该很开心，可是不少人会觉得痛苦，因为他
跟 1.58元比，觉得赔了 13%。一旦投资人按上
述方式思维，赚钱的生活就变得很无趣了。
秦红认为，投资里面还有一个说法叫效应理
论，就是收益的时候是凸性，赚第一个 10%会
非常开心，赚到后面第四个 10%的时候就没感
觉了，这就叫收益的时候凸性。亏损的时候
凹性，就是最开始损失 10%，觉得这亏了很多
钱，损失到后来，超过投资人的感觉，投资人
这时就不管了，心理曲线变平缓了。做投资
时就要特别注意这一条。

据悉，作为一家锐意进取、高效创新的商
业银行，光大银行郑州分行一直孜孜不倦地努
力打造“精品银行”，不断创新金融服务产品和
服务模式，于2003年率先在省内打出理财银行
的大旗，被誉为是河南银行业的一场革命。几
年来，光大银行郑州分行以创新引领河南金融
市场的最新潮流，频频推出领先市场的最新产
品，在河南金融市场树立了“阳光理财”特色品
牌，连续四年荣获河南地区最佳理财银行、河
南地区最佳理财团队等多项殊荣。郑州光大
银行“阳光理财”系列产品深受省内客户青睐，
已累计销售理财产品 112亿元，理财客户总数
突破 100万人。目前，该行拥有理财经理 110
多人，其中获得国际、国内认证的专业理财师
70余人，在 15家支行创立了阳光理财中心、阳

光理财旗舰店、财富管理中心等不同形式的高
端客户服务模式，以专业而人性化的理财服务
赢得了老百姓的广泛认可，“要理财、找光大”
已家喻户晓。

特别是在国际国内资本市场持续低迷的
2008年、多数投资领域遭受重创的情况下，光
大银行阳光理财继续保持一枝独秀，多款理财
产品仍然取得了较好收益：“同升八号”港股挂
钩结构化理财产品一年期人民币产品到期收
益率达 17.53%，美元产品更是高达 25.04%；

“同赢九号”产品累计收益率达 11.05%，“稳健
一号”创下了年收益超过 8%的优异业绩……
这份漂亮的成绩单再次证明了“阳光理财”持
续创新的能力，也证明了它在业内的“领头羊”
地位。

多种形式 支招理财

延伸阅读延伸阅读

摩根士丹利华鑫基金公司副总经理秦红

光大银行郑州分行行长崔敏奎致开幕词光大银行郑州分行行长崔敏奎致开幕词


