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商业银行争做黄金“管家”
自 2001年以来，在股市、房市跌宕起

伏期间，金价翻了近4倍，复合年均增长率
21%，在美元贬值周期中，黄金无疑给投资
者带来了持续稳定的回报，这给银行发展
代理黄金交易奠定了坚实的市场基础。从
2007年 7月始至今，介入代理上海黄金交
易所黄金交易业务的商业银行已增至七八
家。

据行业研究员介绍，代理黄金交易业
务及交易资金清算业务绝大部分都是同质
的，很难说哪家银行更具有绝对优势，竞争
优势主要看谁家的系统设计更加人性化、
整体服务更加周到、黄金产品更加综合全
面。相信个人客户和机构客户，尤其是产
用金企业，更会愿意从黄金产业链上获得
大管家般周全的配套服务。

目前，商业银行的黄金交易类产品主
要有纸黄金、品牌金、交易所黄金三种。据
业内专家介绍，经营交易所黄金的 4家银
行，就其代理黄金交易业务和代理黄金交
易资金清算业务本身而言并没有什么本质
不同，明显有区别的是招行的黄金业务“一
金通”不仅包含了针对代理个人客户黄金
交易的“招财金”，更将其定位于服务黄金
产业链的每个环节，在代理黄金交易和清
算业务之外，还推出了黄金质押融资、黄金
仓储及黄金理财等配套产品，这对于活跃
在黄金产业链上的产用金企业而言，无疑
更加符合他们的投融资及运营需求。招行
的市场敏锐度和产品的创新研发能力走在
了同业的前列。

尽管如此，我国的黄金市场还处于起
步阶段，现有市场上的产品远远不能满足
黄金产业链上各企业的需要，包括黄金的
借贷类、期权类、掉期类、远期类、交换类产
品均尚待研发。因此，商业银行想要做黄
金产业链上的大管家还需时日，但是值得
欣慰的是已有部分银行开始了尝试。

晚报记者 倪子

时间：6月27日（本周六）上午10：00
地点：中原路黄河饭店6号楼贵宾厅

第一套人民币目前身价已经超过百万元，即
便是如此仍然是难觅其踪。本次，河南省钱币有
限公司将在现场展示第一套人民币票样以及第
二套、第三套、第四套、第五套人民币真迹，并现
场举行第一套人民币微缩金条首发仪式。同时，
还从北京邀请来国内一流的纸币收藏、鉴定专家
刘文和现场讲解人民币收藏知识，感兴趣的市民
均可以前往参与。

咨询电话65708288。

时间：6月27日（本周六）上午9：00
地点：省人民会堂

上周，我国著名财经评论家水皮要来郑州举行投资理财报告
会的消息一经刊登，立即得到了众多投资者的关注和热情。不少
市民纷纷来电咨询索票事宜。本次活动也是招商银行郑州分行
第三届理财教育公益行活动的首场理财讲座。在这里，记者提醒
广大投资者，本次活动的入场门票还有少量剩余，想和水皮“面对
面”交流的投资者请抓紧时间索票。您可以拨打本报索票热线
67655029，或者到陇海西路与文化宫路交叉口的郑州晚报一楼西
大厅金融部索票，也可以到本次水皮报告会的主办方招商银行各
营业网点进行咨询。本次活动门票免费赠送。

第一场 水皮与您不见不散 第二场 多套人民币真迹鉴赏

为大学新生配笔记本电脑，提供实习岗位……
这并非什么招聘噱头，而是长江证券的新客户
服务升级计划。“过去紧盯客户钱袋，如今关注
客户子女成长，这是财富管理观念的转变。”长
江证券营销管理总部负责人在接受记者采访时
表达了上述观点。

记者了解到，自6月22日起到8月31日，在
长江证券各营业网点开户达一定资产，且子女在

今年高考中考上一类本科大学，即可凭录取通知
书和有效证件获得一台笔记本电脑。大学期间，
公司将为这批优秀学子提供各类实习机会。在
当前就业压力格外严峻的形势下，长江证券打的
这一张教育牌着实有着连贯性和吸引力。

长江证券有关人士透露，在国外，金融机构
会教你避税，花最少的钱买到最好的保障，为你
找到最低折扣的商户，帮你富及三代。国内银

行在此方面已走在前面。作为金融机构的券
商，除了关心客户交易盈亏，也有义务承担客户
财富管理工作。子女成长是父母最关心的问
题，该公司将眼光延伸至财富下一代，实际是券
商服务的一次升级。

据悉，在财富管理转型方面，券商近来屡有探
索。比如在社区开股民学校、理财讲堂等。但将触角探
至“财富二代”尚属首次。 晚报记者 倪子 孙晓菲

活动预告

长江证券 积极营销“富二代”


