
探秘经三路精品大宅热销内幕

6月18日，绿洲·云顶
正式开放样板示范区，全
面展示高品质大宅的建
筑细节，提前10个月向公
众展示交房标准，引来各
界喝彩。此次一共展出
了三套风格迥异的样板
大宅，公共区域部分全部
按照交房标准展示，客户
在观摩社区的同时，可以
零距离地体验未来新家
风采，其精工品质无不为
之叫好。

作为城市的高尚生活核心，繁盛
的经三路引领着城市人居的方向。
经三路也从来不缺精品大宅，直到绿
洲·云顶的问世，美宅始有典范。

“人生得意，自在云顶！”这是绿
洲·云顶对外宣传的一句话，但走进了
项目本身发现，绿洲·云顶也恰恰是按
照这个宗旨来做的。

绿洲·云顶毗邻银水河一线风
景，项目规划高层及沿街商铺等，
目前 800余套 90~170㎡大宅均为极
具建筑、景观优势的房源，其建筑
设计典雅别致，造型细腻而富于变
化，完美传承了美景大宅的设计手
法，彰显出经典建筑的动人神韵。
景观设计上，绿洲·云顶外赏银水
河美景，内部设计则突破传统的平
面式布局，通过纵横聚合渗透到每
个层面，创造了全方位的、立体的
交流空间。

作为郑州核心商务区内屈指
可数的大宅力作，绿洲·云顶的规
划设计更是精益求精。项目规划
严格按照对地块的规划初衷，以
解决经三路区域高端居住的置业
需求为主，为核心商务区打造精
品项目。

确立了打造精品项目的决心，绿
洲·云顶便定位高端特色，多方考察
前沿建筑科技，并从国外引入了国内
首例七彩墙面系统，运用十二基色铺
排立面，这种创新特色也保证了绿
洲·云顶社区的独特品位，七彩大宅，
足以辉耀中原。

不以优势区位制胜
高尚社区打动人心

作为绿洲·云顶的开发团队，更是囊括了郑
州一线开发队伍，十余年的建设经验，让团队打
造精品项目的决心充盈高涨。但团队并未因此
而满足，拥有丰富的开发经验的优势之后，他们
更多的是研发新的产品亮点，仔细雕琢品质大
宅的各个细节。

精巧设计、精致工法，赢得了各界的普遍认
同，绿洲·云顶在楼市的表现可谓是经三路区
域的风向标兼领头羊，自从去年 12月开盘到
今年 6月，绿洲·云顶多次加推，几度热销好
评如潮。样板房开放当天，很多客户都是冲
着绿洲·云顶前段时间的热销慕名而来。现
场三个样板户型非常气派，140㎡经典三房设
计方正有型。最为出彩的当属超宽情趣露
台，不光让室内空间蔓延增添了绰阔感，于此

观景品茗也让生活多了份惬意。136㎡的典
雅三居带独立入户空间，主卧超大转角飘窗
也是此户型经典所在。外加空中院馆配置，
让此户型赢得了不少现场客户的好评。“非常
不错，涵盖了所有市面上畅销三房的基本要
素，自己的特点也很鲜明，比如说超大的景观
阳台，非常难得……”在场的一个专业人士点
评道：“装修也很有特点，总体来说品质非常
好，反映了中原地产的实力……”

随后在样板房的参观过程中，看到了装
饰一新的公共部分，电梯前室、步梯间、公共
走廊，全部按照交房标准进行了精细铺装，这
也让客户提前 10 个月之久看到了未来新家
的风采，现场客户无不对绿洲·云顶的高品质
赞不绝口。

对于项目临近市政规划路，部分客户担心
入住后噪音等问题困扰，样板房的开放也彻底
打消了客户的顾虑。此次开放的样板房位于4
号楼上，紧邻晨旭路，但由于选用了双层中空塑
钢窗，一窗之隔，彻底屏蔽了外界的车声、人声
等噪音，这也是客户参观完样板房后比较满意
的一个方面。

此外，由看房通道走来，沿路经过的六楼空
间，所有户型全部按照交房标准展示，墙壁照
白，门窗安装到位，水电设备走线完毕，预留接
口。客户完全实景体验，彻底规避看图纸买房
的模糊选择，明明白白置业，赢得了各界口碑。
现场可以看到，许多看房者都是二次或多次莅
临，其中不少是携老领幼全家出动，共同研讨未
来新家模样。

非成熟而止步，点滴琢磨尽显大宅风范

城市传统经济中心的成熟配套，加上滨水
带健康优越的生态环境，绿洲·云顶区域先天
享有不同寻常的居住环境优势。毗邻有“十里
秦淮河”之称的滨河公园，距CBD仅两公里，10
分钟车程覆盖新老城区中心，独享城市中央百
亿生活配套。

经三路、中州路“双十字”交通网络催生出
无限商机，便捷高效，区域经济持续繁荣，生活
配套一应俱全，更兼坐拥 3500亩国家森林公
园，内临传统生活中心及核心商务区，外被银
水河城市玉带萦绕，三园相映，美景尽揽，都市

生活的时钟在这里被拨慢，柔美的意境孕育着
无尽的幸福。

园区内的生态公园，阳光、大树、绿地、山
石、湖泊、叠水相映成趣，数十种珍稀植物遍布
园区，乔木、灌木、花草错落有致，高低错落分布，
形成曲径通幽、移步易景的园林景观，一年四季
可享受不同的风景，尽享大隐于市的自由适意。

作为大通置业十余年开发经验推出的旗
舰项目，绿洲·云顶以巅峰设计优势，集高尚景
观住宅、特色商业步行街、高档会所等多重业
态于一体，打造区域核心地标性建筑群。规划

的大面积风情商业街，集大型卖场、新锐休闲
娱乐、个性购物街、特色餐饮等多种物业于一
身；非常超值。

在教育方面，绿洲·云顶在建设伊始，就
多方联系优势教育资源，至如今社区初显，
子女教育优势也开始突显。周边的幼儿园不
胜枚举，业主有非常大的选择余地，来为孩
子谋划未来前景；丰产路小学、农科路小学
也近在咫尺，轻松享受优势教育品牌；广电
路 47 中距项目仅 5 分钟车程，项目先天享有
衔接性教育体系。

不以产品优势自满，极致吸附周边配套

沿经三路来到绿洲·云顶销售中心，销售
现场人潮涌动，看房、签约络绎不绝，近期奇迹
般的成交额，也成为盛夏楼市中的一朵奇葩。

绿洲·云顶一直受到各界的普遍关注与支
持，尤其是要在经三路核心商务区建设一个高
品质的居住小区，迎合了区域内大多数人的
居住需求，从开工建设伊始就开始关注，截至
目前，前来咨询看房的人群从来没有间断过，
其间偶然来到销售中心的大部分客户，也因
为绿洲·云顶的创新特色及高端品质而深深折
服，更对河南大通置业坚持封顶之后销售的营
销策略叹服不已。

一切的成功都来源于客户信心的回归，在

如今持续观望的大势下，客户如此认可一个高
品质楼盘，其原因是值得探究的。

据悉，绿洲·云顶之前推出的特价三房政
策，大大刺激了区域内的购房需求，首批面市
即遭抢购，其后二次加推，也收到了很好的
市场效果。匆匆调查几个前来看房的客户，
部分是从外地赶来的，除了在畜牧局上班的
王先生是计划投资之外，大部分客户无不一
致认同绿洲·云顶的公道定价，觉得自住十
分划算。

6月的郑州，已经酷热难耐，但在绿洲·云
顶的销售部看到，现场人流有增无减，售楼小
姐忙得不可开交，无暇理会记者采访。尽管

天气转热，仍热不过买房人的热情。多次辗
转找到销售中心负责人，据透露，这一轮的热
销，与绿洲·云顶近期实行的优惠政策有着很
大关系。随着样板房的开放，绿洲·云顶也取
消了之前实行的所有优惠措施，转而实行更为
灵活的让利政策，新措施下，客户可以根据自
身置业需求，量身定制优惠政策，据该负责人
讲，此次所实行的优惠，其让利幅度是之前所没
有过的。

记者了解到，绿洲·云顶目前的优惠政策
还将继续实行一段时间，有购房需求的客户尽
可前往咨询，领略私享一生的美宅风范。
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唯有好房实价，才能赢得市场
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