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剧情简介：“马兰花，马兰花，风吹雨打
都不怕，勤劳的人在说话，请你马上就开
花。”这句经典的童谣，成为一代人童年最经
典的美好回忆。经典之所以成为经典，就是
因为它在人们的记忆深处刻下了难以磨灭
的印记。

正如房价的上涨，人们对其依然历历在
目，此番预言，告别“飞涨”、“攀升”，下半年房

价将会回归稳中有升的局面，不褪色的童谣
必将让记忆升华。

房价永远是消费者最为关心的话题。
2009年上半年，由于受到“小阳春”的影响，郑
州楼市迎来“量价齐升”的良好局面。今年下
半年，这一势头还会继续吗？

河南王牌企业联盟董事长上官同君认
为，如果说3月份是“开闸放水泄洪峰”，那么

4、5月份则是洪峰过后的平稳回调，这场洪
流延续了整个上半年，随着刚性需求逐步得
以释放，2009年下半年商品房销售价格将会
随着成交量的减少，而维持在目前比较稳定
的状态，不会出现大起大落的局面。

对此，曹庆伟有着不同的观点，他认为，
随着市场的逐渐好转，不少投资客户开始适
时进入市场了，加之整个市场投放的不足，郑

州楼市将会出现供不应求的局面，因此，今年
下半年郑州商品房均价将会继续出现攀升。

“投资”一词对于房地产来说是“久违”
的。就在年初郑州楼市展开关于“真假阳
春”的大讨论时，就有专家预言，“投资客”和
改善性住房需求的入市才是“真阳春”，随着
这两大群体的集体入市，消费者对房价下降
的预期将会最终破灭。

开盘现场，300多名客户竞相选房
上周六早上9点，永威西苑在嵩山饭店举

办开盘盛典，不到8点半，偌大的会议厅已经
几近满员，一些购房者围绕户型展示图，指点
评论，而大多数则静静落座，等待选房仪式的
开始。据粗略统计，当日来到现场的有500余
位购房者，而意向客户则有300余位，且他们
都是已经加入“永客会”的VIP会员。

9点整，活动正式开始，伴随着优美的开
场舞蹈，永威置业有限公司总经理曾照伟出
席了开盘仪式，并发表重要讲话，她首先感
谢社会各界对永威西苑项目的关注和支持，
且对项目作了简要介绍。随后永威置业安
排了精彩的文艺表演及抽奖盛大回馈业
主。永威置业还向业主兑现承诺：加入“永
客会”VIP会员购房享受 3000元抵 3万元的

大幅优惠。
开盘仪式之后，客户们一

边观看节目演出，一边等候按
排号顺序选房。不时有购房
者针对各自青睐的户型作以
探讨。现场热闹的场景真可
谓盛况空前，这在近期开盘的

项目中也是少见的，而为何会在前景不甚明
朗的整体市场态势下还能有如此旺的人气，
或许的确要归功于永威置业的实力及永威
西苑项目展示出的魅力。

“项目共有 400多套房源，今天来到现
场选房的就有几百人，之所以会受到这么
多客户青睐，主要原因还是项目的户型设
计合理、功能齐全，很符合青年置业者的
需求。”永威置业常务副总经理马水旺介
绍说。

永威西苑项目是永威置业 2009年的重
要力作，位于陇海路与昆仑路交会处，由4栋
15层薄板高层围合布局，社区楼栋规划设计
做到最大角度的引景入室，保证 90%以上的
户型户户推窗见景，89~124平方米全明户型
设计，南北双阳台，户户双卧飘窗，买两房还

可以得三房，在设计上予以创新，足以为居
住着营造舒适、惬意的居家氛围。

膜拜品质，永威“粉丝”组团购房
“我早都开始关注永威西苑项目了，就

等着开盘选房。”在现场，记者遇到了永威置
业的“粉丝”刘先生，“最先了解永威置业，是
从永威鑫城项目开始，我的一个朋友住在那
里，他常常对我们称赞自己小区的品质和物
业服务，经到现场考察和了解后，我也被深
深吸引。”

在他看来，若能够买到永威西苑的房
子，以后就不用换房了，“永威的建筑质量过
硬，房产品无论从整体还是细节都给人以品
质感，永威项目的入户大堂、电梯前厅、电梯
轿厢等公共部分的装修用材及精细程度令
人由衷信服，随之产生信任。”为了让自己的
朋友、亲人都能住上好房子，刘先生多次向
他们推荐永威置业，活动当天，与他同时来
到现场的就有5位朋友。

在现场记者进行的随机采访中，不少客
户都是永威置业的“粉丝”，他们对永威置业
产品的品质达到了近乎膜拜的程度，这一点

也得到了马水旺的证实：“今天来到现场的
购房者大部分都是已经办理了永威西苑VIP
卡的忠实客户。他们对于永威置业的实力
以及品牌非常信服，其中通过老业主介绍来
的新客户也占了不小的比例。”

与永威置业旗下的其他项目不同，永威
西苑是以 8000平方米东南亚风情水中庭景
观绿地为蓝本，组成一个微缩版的原味现代
东南亚环境。

项目在承袭永威品牌四年园林景观精
髓的基础上，充分考虑了建筑与建筑、人与
自然的三方共生关系，与西区天赋稀缺的
优质资源相互渗透、相互围合。整个社区
水系、绿化、园林及景观设计，设有健身乐
园、儿童乐园等。不仅实现了社区景观的
共享均好，更达成了人与景观的和谐共生，
让居住在这里的业主，真正感觉到心灵归
属的品质生活。

曾照伟表示，永威西苑是实现全方位的
品质升级的标志性项目之一，力争帮助业主
实现梦想的对接。今年，永威置业首次实现
四案并举，他们也将继续秉承“营造城市居
住新价值”的企业理念，不断开拓创新。

下半年，楼市预告片盛大开演

剧情简介：对于国内影迷而言，《守望者》
不过又是一部绚丽愚蠢的爆米花电影，但对
于熟知欧美文化的人来讲，《守望者》是一次
令人心怀痛恨、战战兢兢的精神之旅。而如
今，开发商对楼市谨慎乐观的态度，与影片描
绘出的意境出奇的吻合。

原著的强大威慑力，早已超越通常人们
对漫画、超级英雄，或文学的理解。“如果人
类可以凭借一本漫画建立一个宗教的话，那
这本漫画只能是《守望者》。”

郑州市房管局发布的数据显示，今年
上半年 1~5 月，商品房预售面积分别为
72.01万平方米、19.24万平方米、12.34万平

方米、62.01 万平方米、30.41 万平方米，每
月平均预售面积不足 40 万平方米。据郑
州同致行地产顾问有限公司提供的数据资
料显示，郑州 200多家楼盘中只有 60多家
进行了预售，目前郑州市存量商品房只有
不到 100万平方米。

郑州同致行品牌总监曹庆伟预言，今
年下半年，郑州市房地产市场供给有可能
出现紧张局面。100万平方米的商品房存
量只够市场一个月的消化量。由于目前
郑州房地产市场仍然处于房地产周期的
低谷期，供给量并不会突然变大，因为很
多房地产企业对目前市场的表现并没有

彻底改变，而且投资信心不足的惯性仍在
起着作用。

综观土地市场，2008年下半年以来，土
地交易价格越来越平易近人，2009年上半
年，在良好的销售市场的刺激下，土地市场
得到了一定程度的恢复。

据土地储备中心相关负责人介绍，2009
年 1~5月份，郑州市土地成交 186.69万平方
米，去年下半年以来，郑州招拍挂土地基本上
以底价成交为主。今年下半年，土地交易量
有望进一步上扬。由于目前房地产开发商均
保持比较谨慎乐观的态度，土地价格也不会
急剧攀升。

剧情简介：在“审判日”发生过后的2018
年，人类文明已毁于一旦，地球被大量由“天
网”控制的机器人“终结者”占据，苟延残喘
的人类被逐一捕杀，人类领袖约翰·康纳，带
领生还者团结起义，组织反抗军以寡敌众。

此片最终所明确并定义的是大浩劫后的
未来世界，影片之所以令人期待，是因为其中
有许多悬而未决的谜团。正如房地产市场，经
历了上半年“牛市”的短暂放量后，下半年将会

回归销售放缓的态势，市场将走向何方，如影
片一样，仍是待解之谜。

随着上半年刚性需求的集中放量，2009
年，郑州楼市迎来了“小阳春”的梦幻开局，
但随着观望疑云的逐步得以释放，郑州房地
产市场活跃程度将会有所下降。

郑州同致行预测，2009年下半年，每月
商品房成交量将会略低于上半年的表现，维
持在70万~80万平方米的水平。

另外，随着商品房价的稳步回升，一部
分投资客户将会选择下半年作为入市时
机。2009年 2~5月份，虽然商品房成交量持
续高位运行，但多以刚性需求为主，投资性
需求仍持续低迷，投资客由于对未来市场发
展的不确定而仍处于观望期。

郑州同致行预测，2009年下半年，随着刚性
需求的进一步释放，投资现象会得到一定程度的
释放，但想要爆发，尚待时间考验。

对此，业内实战专家上官同君提醒开发
商，“洪峰已消去”，房地产开发商应在消化
存量房上多下工夫，做好营销突围，否则，楼
市将有可能会遭遇“悲喜一瞬间”。如果说

“营销突围”是生存大于发展的“低头看路”，
那么“找地找钱”则是房地产企业的另一种
务实，这才是真正的“抬头望天”。

预言一：供应趋紧

预言二：销售放缓

预言三：房价稳升

需求大于供应，永威西苑暖热西区楼市
6月20日上午，永威西苑项目正式开盘，到场客户有500余位，将整个活动现场围个严实。大家依照排号选房的火

热场景，是自楼市进入调整期后较为罕见的，业内人士禁不住感叹：“单个项目的需求大于供应，主因正是高性价比，永
威西苑此举或将暖热西区楼市。” 晚报记者 王亚平

大片预告：《终结者2018》 影片类型：科幻片


