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举办欢庆时 真心表敬意

6月19日读报有奖名单
（第十八期）

今年是郑州日报·郑州晚报创刊 60周
年，也是晚报改版7周年。60年弹指一挥，在
这举杯庆祝报社生日的时刻，我们衷心地向
关注晚报的读者表示敬意，并提醒，天热注意
防暑。同时，记者提醒读者：由于是抢答，参
与的时间要早，同时，请参与者留下姓名和联
系电话。下面5位是第18期获奖名单：

符明冉 139371XX671
鲁宝风 137834XX516
王红兵 132838XX466
黄红卫 0371619XX477
桂小记 15516165352
本报《读报有奖》由“长远手机连锁企业”

提供价值20元的奖品。读者用手机短信或
邮件编辑题号和答题序号（注：留下姓名），发
短信至 13203810263 或 fanwudi2005@126.
com即可。答案在当日晚报B叠《第一商业》
或《第一卖场》相关版面。有效答题时间截止
到当晚8时。中奖结果刊登在每周五《第一
商业》或《第一卖场》“读报有奖”专栏中，读者
也可拨打咨询电话（0371）66038399查询。
获奖名单刊出后，获奖者需在7日之内持有
效证件到位于郑州市德化街68号国际友谊
广场负一楼“长远手机连锁二七旗舰店”领
奖。逾期不领视为弃权。

本周读报有奖题目：
1.正道花园百货的年中庆活动是从什

么时候开始的？
2.5月初，商务部通知，定于何时在全国

举办“扩大消费，创新生活”促消费活动？
3.停牌半年多的国美电器何时在港复牌？
4.海信新推出的御享系列360度全直流

变频空调能效比最高达多少？
“长远手机连锁企业”温馨提醒，请获奖

读者及时领取奖品。 晚报记者 樊无敌

六月的歌
六月的歌为谁唱？田野，阳光，还是……
六月的天空，栀子花香弥漫；六月的田野，草地好鲜嫩，草地好年轻,六月的草地是属于谁的

呢?时间老人说，六月的草地是属于牧童的,属于牧童的羊群，属于牧童的山歌。
弹去五月的风尘，迎来六月的光芒，悠扬的锣鼓声荡起一片欢乐的海洋，六月里的阳光明

媚，六月里的花香四溢，六月里的歌声嘹亮，六月里播撒希望，六月是童年的摇篮,是童年的故
乡，六月有童年的沃土,有童年的太阳，童年是一支歌跳跃。

六月已是夏天，风中黄色的丝带，紧紧缠住了锋利的镰刀。田野中一场较量，震天动地，急
性子的布谷鸟在空中检查战果，不甘寂寞的青蛙呐喊助威，希望的种子聆听着土地的心跳，时不
时地伸展着调皮的手脚，好奇地探出脑袋寻找风景，绚烂的蝶，飞舞在童年的季节。五颜六色的
野花装饰着青春的梦，村中央书写着五线谱的池塘，一次次点水的蜻蜓，爱恋着碧绿的水草，连
天的莲叶。上瘾的村庄准时吞云吐雾，老汉们的牛羊从草尖上归来。我慢慢地握住温热的麦
子，阳光的气息扑面而来，幸福，在故乡的土地上蔓延。

六月的碧空,飞着蝶儿蜂儿鸟儿,六月的枝头长满花儿叶儿歌儿,遍地的阳光漫天向往,伴着
红领巾翩翩起舞；六月，那么多好看的花是从哪儿飘来的,那么多好听的歌是谁教会的,牧童的鞭
杆会说悄悄话,一句一句和羊群咬着耳根告诉你……

六月，春已逝去,风还为谁唱,雨将为谁歌？ 六月，是郑州日报与郑州晚报创刊60周年，也
是郑州晚报成功改版7周年，作为主要的传媒力量，《郑州晚报·第一商业》一直关注着中原大地
商业发展中的风风雨雨，用新闻纸记录着风为谁唱，雨为谁歌。

歌者用心吟唱，听者用意神领。歌者为歌倾心，听者为歌动情。未来，作为记录者，郑州晚
报将把浓浓的柔情、深深的爱意都带进歌里。

六月，天空为阳光而歌，阳光为田野而歌，而《第一商业》为中原商业的发展而歌。樊无敌

寒冬里如何点燃市场消费热情
当时光回到 21世纪之初时，中国正在为

进入世贸组织而努力，那时就有不少人高呼
“狼来了”。当脚步来到 2009年的 6月份之际，
这种“狼来了”的呼声还犹然未绝于耳，但现
在这些中原的商界精英们显然已经没有了 9
年前那种惊慌，他（她）们显得很平静。“经历
过太多风雨的中原商业已经学会了坦然地在
群狼环伺中学会了与狼共舞。”大商集团紫荆
山百货大楼总经理巩玉梅十分有信心地说：

“现如今，金融危机来了，世人一片恐慌，但是
仔细想来，这一场席卷全球的金融危机，是

‘危’同时也是‘机’。”
“在21世纪的头3年里，由于超市、大卖场、

家电连锁等新业态的冲击，百货业一度陷入低
谷，直至 2004年，销售收入与毛利率才开始同
步上升，并在此后几年呈稳定上升性发展，当时
不少零售业专家也曾根据这一趋势预测百货业
又重新进入了黄金发展周期，然而天有不测风
云，岂料到了 2008年末，这一进程又因为受国
际金融危机的影响而充满了变数。”河南商业协
会会长张惠玉指出，虽然因为金融危机对零售
业态影响的滞后性，目前百货业受到的冲击还
不是很明显，主要表现为一线城市的中高端百

货消费走低，但是毫无疑问，百货业整体将在
2009年下半年迎来真正的寒冬。

“在这场危机面前，人们在消费市场更为
理性。消费者的偏好将更注重节约，减少奢侈
品的消费数量，但同时，由于旅游出行等活动
将成为消费者首先舍弃的娱乐活动，购物对于
消费者来说反而成为一种相对比较便宜的娱
乐活动。在这种情况下，企业多年积累的品牌
影响力将对消费者的购买选择发挥更大的作
用。”河南商业研究所所长张进才分析道：“今
年上半年的每一个大小节日，各个商家都使尽
绝招，进行了力度空前的大促销，这些百货商
家迎战金融危机的重要措施，虽然这期间不少
商家都有了 10%~30%的销售增长，营业额同
比增长明显，但当夏季来临，天气越来越热的
时候，金融危机的影响逐渐显现，单一的降价
返利促销手法已麻痹了消费者的神经而不再
成为强有力的销售推动时，我们的百货企业又
应当如何应对？”

大幅度促销后的隐忧
目前，我国零售业的利润来源于三个方面，

扩大购销差价、降低经营成本和收取渠道费用，
而利润的三个来源形成了三种不同的盈利模
式。河南财经学院教师史璞认为：“这三种盈利

模式的效果如何，在根本上取决于新型合作关
系的建立以及改变顾客、零售商、厂商三者之间
价值此消彼长的博弈关系。”

今年5月初，商务部下发通知，定于2009年
5月 1日至 11月 30日在全国范围内举办“扩大
消费、创新生活”为主题的促消费系列活动，要
求各地商务部门紧紧围绕搞活流通、扩大消费
的工作重点，围绕社会消费时尚和热点，组织企
业开展灵活多样的主题性促销活动。当前，在
金融危机大背景下和“搞活流通，扩大内需”的
紧要关头，这次通知的内容似乎显得更加耐人
寻味。

近年来，中国的百货业呈现快速发展势头，
这掩盖了行业发展存在的很多问题和矛盾，金
融危机的冲击使这些问题和矛盾凸显出来。史
璞分析说：“经营同质化，缺乏特色和差异，也即

所谓的‘千店一面’现象在百货业很明显。与此
同时，在这些年的快速增长期里，大量的跑马圈
地导致部分企业资金链紧张，企业变得非常脆
弱，难以承受冲击。扩张过快也导致了管理粗
放，行业的服务水平相对比较低。”

“事实是，眼下零售业目前经营模式正在经
受着前所未有的考验。除了金融危机和经济下
行的一些因素以外，零售百货业在自身快速增
长的上行周期里也积累了大量的矛盾，我们必
须从自身找原因。”河南商业协会副会长何宏剑
指出，中国百货业的盈利模式也急需转型。一
些百货商场以出租柜台式的物业管理型经营模
式为主，在行业快速上升期租金不断上升，利润
不错，日子过得非常好，但是一旦经济回调，自
营能力弱的弊端就显示出来了，很容易陷入被
动困境。

解读百货业“千店一面”现象（一）

6月底，中原大地骄阳似火，天气一天比一天热，这时候，没有什么紧急的事情，人
们甚至都不愿意走出家门。

然而，作为大商集团郑州地区集团总裁的皇甫立志却没有心情在办公室享受空调所
带来的凉爽。“现在我们正在对各个商场进行调整，争取所属的商场在经营上越来越互补，
一步步解决当前存在的经营上的同质化问题。”一边走，一边擦汗的皇甫立志介绍：“同质
化的百货竞争怪圈在百货业内讲了很多年,但一直以来鲜有成功突围者,根本原因或还在
于百货盈利模式的创新转变,百货业未来的趋势在于提高自营模式比例,打造自有品牌才
有出路。目前,国内约70%的百货企业都试图解决这一问题，大商金博大店和大商国贸总
店距离不是很远，如何使两者之间达到差异化经营，就如‘左右手’那样形成互补，是我们
努力的方向。” 晚报记者 樊无敌 冯刘克/文 赵楠/图


