
2009年7月17日 星期五 统筹 张浩 编辑 李无双 校对 晓梅 版式 李仙珠

第一卖场·行业 B03

紫荆商圈提速发展
紫荆商圈作为郑州市管城区重点发展的项

目，总投资 30多亿人民币，商业面积达 40万平
方米，其中超亿元项目 10个。目前，全区已建
成投入使用的楼宇有 41栋，在建写字楼 11栋，
入驻企业 2000多家。以裕鸿国际广场为核心，
以金成国贸、易初莲花超市等 15个重点项目为
支点，紫荆山路两侧商圈正在兴起。 如今的
紫荆商圈已经成了众多目光的聚焦地，这里汇
集了众多商业品牌，包括国美电器、易初莲花、
美克美家以及年底即将进驻的香港新世界百
货等，商圈内高档写字楼林立，许多企业的总
部都集中在这里，同时，这里也成为白领的聚
集地。

与会代表认为，紫荆商圈位于郑州市中轴
线——紫荆山路上，交通优势非常明显。按照
规划，郑州地铁 1号线和 2号线也会经过这里，
随着郑州地铁的建设，该区域的交通优势将更

加凸显。紫荆商圈内卖场、百货、超市、餐饮等
业态健全，周边生活配套和公共设施齐备，良好
的商业氛围和环境已经初步显现，这一商圈的
发展潜力十分可观。

在河南国美电器有限公司总经理张峰看
来，“国美电器自 2007年 10月进驻紫荆商圈金
成国贸以来，也和紫荆商圈一起得到了快速发
展。紫荆商圈经济发展促使我们对金成国贸店
进行一次全新改造，以满足紫荆商圈日益繁荣
的消费需求。”

全新概念引入卖场
国美电器的进入，成为目前唯一一家进驻

紫荆商圈的家电卖场，丰富了该商圈的业态。
据介绍，经过升级改造的国美电器金成国贸店
将于 7月 25日亮相，这家店将被打造成为年销
售额达1.5亿元的优质门店。

国美电器金成国贸店此次升级改造，体现

出更多的新元素，更加注重消费者的购物体验，
在购物舒适性、方便性、时尚感方面有着许多优
势。河南国美电器有限公司采销总监桑纪永表
示，这家门店将设计很多功能区域，如贵宾及金
卡会员交易区、会员休息区以及顾客休闲区
等。商品布局突出高端时尚，数码信息港、与全
球同步的高端商品展示区、3C商品体验区、AV
发烧体验区等一应俱全。全新设置的电子商务
交易平台，多功能服务台，可以使消费者在购物
过程中感受到国美服务的细致与周到。整个卖
场的规划充分考虑到人流的畅通，设置宽敞的展
厅与通道，并与商场内其他商户形成有效的客流
互动。3C产品将实现扩容，样机摆放数量比常规
门店增加3倍。同时设立大容量冰箱专区，打造
国美电器金成国贸店引领品质生活的概念。

张峰还表示，国美电器金成国贸店依托紫
荆商圈的商业氛围要打造成一个夜市店，在白
天正常营业时间之外，还要比市内其他门店在
晚间延迟闭店。并利用该店的资源首推郑州家
电大讲堂，每周举办一期，邀请各行业的家电专
家为市民讲解家电常识，以满足市民对家电更
新换代加速的知识需求，让市民更好地把握如
何进行家电选购、家电养护等。国美电器重新
打造金成国贸店的目的，就是要让该店为市民
购物提供更优越的条件。

相关链接
国美 8 周年店庆推出的“10 天 10 店巅峰巨

惠”活动取得了良好的销售业绩。空调、笔记本
电脑、数码相机、手机、彩电、冰箱等品类销售持
续火爆。国美电器凭借直降、送赠、特价等优惠
活动为绿城市民提供一份购物优惠大礼。本周
末优惠将升级。小家电单件八点五折，两件八
折；厨卫购烟灶热水器满 800 元降 100 元送 100
元；国美与美的冰箱联合举办以旧换新活动，旧
冰箱最高可抵500元；空调、彩电继续优惠，购物
满一定金额就送风扇、榨汁机、电磁炉或微波炉
等礼品。 冯刘克/文 赵楠/图

海尔推出“整套家电”以旧换新
近日，海尔集团宣布，消费者只要参与

“以旧换新”、购买海尔整套家电，便可享受
最高 1600元的海尔补贴（以旧换新补贴+节
能补贴）。同时，本次海尔整套家电以旧换
新也涵盖了其主要产品——电视、洗衣机、
空调、冰箱、冷柜等五大件家电产品。

记者在海尔整套家电以旧换新活动现
场，还采访到了前来购买整套家电的王女
士。王女士告诉记者，自己曾经花了一个多
月的时间买齐了全部家电。然而，买来后却
发现整体搭配起来效果并不协调，听说海尔
的整套家电可以以旧换新，最高补贴达到了
1600元，所以立马行动来换旧家电。王女士
的先生也表示，像海尔这样通过提供整套家
电惠民的方式值得其他企业学习和借鉴。

据悉，海尔“整套家电”以旧换新的推
出，从颜色、风格的统一及形象设计大师的
专业指导方面，使消费者真正拥有了便捷的
选择空间，和谐的居家配置，以及高品质的生
活品位。而品牌的统一，也使得统一送货安
装成为现实，克服了安装时间上的浪费，适应
了人们的快节奏生活。同时，从购买到安装
再到维修，一对一的服务彻底打破了原始家
电购买的服务乏力现象，真正为消费者带来
了“省时、省心、省力”、“时尚、个性、品位”的
全新家电消费方式。 晚报记者 李无双

国美金成国贸店全面升级
助推紫荆商圈旺势成长

“随着周边经济的发展，紫荆商圈需要引
入更多有生命力、动感的商家和品牌，来满足
周边消费者日益提升的消费需求。”河南省商
业行业协会副会长何宏剑表示。位于紫荆商
圈核心区域的国美电器金成国贸店正在进行
一场升级，这场升级让卖场更加体现出现代感
和时尚感，同时突出重点品牌和高端品牌的形
象，其目的正是为了更好地满足周边消费者的
需求，为紫荆商圈的快速成长贡献力量。

7 月 15 日，国美电器在二七总店会议室
举办了“紫荆商圈经济发展论坛”，参加论坛
的管城区相关政府领导、行业专家、供应商代
表和紫荆商圈商户代表等围绕紫荆商圈经济
发展、国美电器金成国贸店所面临的地铁经
济以及该店夜经济发展潜力等问题进行了研
讨，共同为商圈的成长献计献策。

浪鲸卫浴让利签售明日开幕
7月18日，国内领军卫浴品牌——浪鲸

卫浴全国亿元让利签售活动将在凤凰城震
撼上演，浪鲸董事长现场签售，百万优惠空降
绿城。届时只要得到浪鲸董事长的签字，原价
3280元/套的座便器只需499元就能搬回家。

浪鲸卫河南总代理高建章表示，此次活
动以“真正惠民”为主题，可以说是浪鲸卫浴
登陆郑州市场以来前所未有的巨幅让利，携
手凤凰城举行董事长现场签售活动，就是要把
实惠进行到底，回馈绿城百姓的支持和厚爱，
为重树市场信心、拉动消费需求尽一份力。

届时，世界名模、浪鲸形象大使李子宁
小姐也将现场演绎魔力SHOW。

同时，当场订单的顾客还可参加幸运抽
奖，并有机会获得免单惊喜。 李无双


