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董明珠：没有精品的企业是
丑陋的

没有创新的企业是没有灵魂的企业，
没有精品的企业是丑陋的企业，没有核心
技术的企业是没有脊梁的企业，必须要打
造自己的品牌，拥有自己的核心技术。格
力总裁董明珠就“企业靠打价格战，而不
靠创新”话题发表自己的见解。

张近东：躲到防空洞都会有
人找我

有不同的人出来要暗战张近东，所以你
说我还会寂寞吗？我想寂寞，我躲到防空洞
里也会有人找我。我不找他们，他们也会找
我的，所以我不会寂寞的。苏宁电器董事长
张近东就媒体的“在2003年、2004年做家电报
道时,大家都会提到家电四雄，真正的老板就
剩下您一个人，是否感到很寂寞”时如此坦言。

刘棠枝：不会将价格转加消
费者

消费者已经形成了价格下降的心理预
期，即使上游面板涨价了，整机企业也很难简
单向消费者转移价格上涨。我们一方面通过
内部创新，加快新品的推出，另外，则是提高管
理效率，内部挖潜节约成本。创维集团中国
区营销总部总经理刘棠枝就“对于目前上游
液晶面板价格上涨，给下游整机厂商带来了
很大压力”这一说法作出回应时坦陈。

娄勤俭：没有技术的企业就
会挨打

随着平板国产彩电占了80%，我们的优
势有所弱化，应该说创新上没有抓住，这方
面是有点问题的。大家面向竞争市场终端
考虑的多，但是对于核心竞争力的提升，就
是技术研发考虑的还不够，就是说，没有技
术，总是被动挨打。工业和信息化部副部
长娄勤俭就“增强自主创新能力，提高工业
产品质量”回答提问时如是说。

7月 18日，“森地”年产 50万辆电动车建
设项目在郑州（国家）高新技术开发区奠基，至
此，豆蔻年华的“森地”进入“厚势”布局：战略纵
深，勃勃可期。

“森地”电动车是国内较早、中原最大的电
动车研发生产企业，是省内电动车行业唯一的
免检企业，“森地”电动车获河南省著名商标，产
销量多年来一直名列国内前茅。“森地”在高科
技、新技术应用领域方面常为先锋，“森地”最先
在电动车上试用EABS线性刹车技术，使刹车
更平稳舒适；最先将能量回收技术应用到电动
车上，同西安交大联合研发的“超芯王”获得专
利证书；与中国电动动力控制研发中心共同开
发研制的“悍马”一代、二代、三代、四代直到现
在的M8系列电机，其节能效果和性能引起行
业轰动，家家效仿；在电动车轮毂方面是唯一一
家采用T6（热处理）处理技术的厂家，变形量在

同行业属最小，行驰过程中的跳动量和舒适性、
安全性在同行中属最佳。“森地”引进国内最先
进的流水生产线和最先进的检测设备，如高价
购进的目前最先进车架振动试验机，对车架、前
叉国家规定的必检项目批批按规定数量进行破
坏性试验，各级质检人员全部经过培训上岗；在
售后服务方面创建“三位一体”季度巡检制，车
队下乡、走访到户、电话回访、服务上门、免费项
目等被业内称为“森地”模式。

面对金融危机，“森地”去年下半年起调整
产品结构、加大研发投入、新推出 20多个高技
术含量的新品种，使生产经营形势逆势而上，产
品供不应求。

“森地”公司是一家集科研、生产、销售、服
务为一体的大型电动车企业。未来 3 年里，

“森地”在做好两轮、三轮基础产品的同时，陆
续将轻型低速电动汽车、电动观光车、沙滩车

等高技术含量、高附加值产品作为主攻方向，
加大研发投入，引进行业领军人物，提升核心
技术竞争力，，向品种多元化、技术超前化迈
进。预计未来 5年时间，“森地”将依托郑州总
部通过并购、收购、重组等手段在天津、南京、
无锡、宁波等地完成新一轮的产业布局，届时
销售规模可达 50亿元。

“森地”郑州总部新的生产基地奠基仪式在
郑州（国家）高新技术开发区举行，该项目建筑
面积10万平方米，建筑投资1.1亿元，设备投资
3000万元、流动资金和其它 6000万元，总投资
约2亿元。项目完成后预计年销售收入可达10
亿元左右，实现年利税7500万元左右。

我们期待着“森地”给我们消费者提供更好
的产品、更好的技术、更好的服务、更好的实惠、
更好的方便出行工具。

李无双 李红卫

1P、1.5P空调热销 占整体销售的60%
五星电器河南分部空调部负责人介绍，上

周空调的销售取得了相当令人满意的销售成
绩。由于天气炎热，目前购买空调的主要是“被
动型”购买的消费者，因此旺销的主要是一些中
特价机型，价位主要集中在 2000元左右的 1P、
1.5P的机型上。因此一些国产品牌，例如格力、
奥克斯、志高、科龙、海信等品牌机型热销。

五星介绍，近期空调销售出现持续增长主
要受到几个方面的影响：第一，气候等自然因素
的影响。随着近期气温的不断升高，空调势必
成为许多家庭的首选电器，很多持币观望的消
费者纷纷出手。第二，五星电器自身资源的投
入。五星各大卖场相应增加了资源的投放力
度，在价格上进行让利，各级买赠活动也十分丰
富，大大刺激了消费者的购买欲望。双休日五
星亚细亚旗舰店从上午开门到下午 6点，系统
显示短短几个小时空调销售创了旺季新纪录。

本周空调特价机大量上市
为了应对空调热市，本周五星大量空调特

价机全面上市，这批空调将完全放弃利润，以进
价的形式来销售。未来几天仍有高温，对空调
厂商而言可谓是关键时期，所以五星在这次的
资源投放力度上应该讲是空前。特别是五星的
一些专供机型，在价格上绝对有竞争优势。本
周在五星大量上市的特价空调，均为空调市场
的主力军。价格在市场价格的基础上实现几百
至上千元不等的降价。

另外，消费者在高温天气购买空调，大都属
于应急购买，空调的及时送货和及时安装属于
消费者最关心的问题。五星电器承诺：将优先
配送、安装空调等时令电器。同时五星电器统
一客户服务电话4008286666全天候开通，为消
费者提供及时报修、安装预约服务，任何报修
12小时内快速反应到位。据了解，为了及时地
帮助消费者解决空调使用问题，五星全体话务
人员在旺季前进行集中培训，全面熟悉空调工
作原理及空调常见问题解决方法，力求减少中
间环节，让消费者一个电话就能解决问题。

活动升级，五星再投 1000 万资源打造
“2009热水器节”

本周五星电器热水器节热力再续，本次活
动得到了阿里斯顿、万和、A.O 史密斯、帅康、
美的、樱花、万家乐等广大厂家的大力支持。五
星电器厨具部部长介绍：“公司对热水器节十分
重视，投入了1000万的特价资源厂商联手打造
本次活动。除价格的直接优惠外，活动形式多
样：特价组合套餐、直降、老顾客以及送礼等，活
动期间，满888元直降150元，满1888元直降250
元，满 2888元直降 350元；赠礼方面：顾客购热
水器从99元~1699元，五星准备了台扇、龙头式
净水器、红心蒸汽清洗机等超值礼品。另外，凡
购同品牌热水器+烟机灶具即可享受满1799元
再获200元厨电购置补贴；满2799元再获300元
厨电购置补贴；满 3799元再获 400元厨电购置
补贴。” 李无双/文 赵楠/图

三省联袂盛典 全品共举盛宴
在本周苏宁上市五周年回馈升级之际，苏

宁电器华中三省——河南、湖北、湖南启动三地
联动，共举“十天百店，赢响华中”回馈盛典。据
悉，这是苏宁电器华中三省首次启动联动促销，
从而发挥地区之间的联动效应，这也标志着苏
宁电器品牌在华中区域影响力的进一步提高增
强。河南苏宁电器有关负责人也表示，苏宁河
南、湖北、湖南三省首度携手联动是借上市五周
年进行一次新型营销模式的尝试，要通过联动
合作，实现地区之间的资源整合，信息宣传相互
强化，充分发挥 1+1＞2的联动效应和优势，货
源优势、让利优势、服务优势将全面凸显出来，
消费者的获利空间也将大大扩展，有利于刺激
消费，短期内拉动销售。

据悉，苏宁华中三省联袂促销期间，包括彩
电、空调、冰箱、洗衣机、生活电器、手机、数码、
电脑在内的全品类电器将共同出击，实施全品
类特惠盛宴。大量新品、畅销品和特惠机型上
市热销，除了在价格上进行下拉调整之外，赠礼
和返现同样力度不减，比如，在此期间购买空
调、彩电、冰箱、洗衣机、烟机、灶具、热水器、消
毒柜满1000元即送150元礼金券，满3000元可
送 400元礼金券，5000元及以上可获得 600元
礼金券的优惠，优惠力度明显，如当天购买多件

商品，此种优惠方式则非常划算；如果不参加返
券，想要加赠礼品的话，那么就可以参加赠礼的
活动，依台阶不同可以获得滚筒洗衣机、电冰
箱、豆浆机、电风扇等精美礼品；选购手机、数
码、电脑产品，同样可以获得多重礼品，东方金
柜KTV两小时免费欢唱券、开水煲、电风扇、数
码相框优惠畅享。

全城共贺兴华南街店一周年店庆
在苏宁上市五周年三省联动之际，河南苏

宁电器优质门店之一兴华南街店本周也将迎来
一周年盛大店庆，店庆期间自然也少不了回馈
促销。据介绍，苏宁电器兴华南街店一周年店
庆将于7月24日至7月27日与上市五周年回馈
盛典同期开幕。苏宁方面针对店庆的前期筹备
工作已于上周全面展开，据了解截至 7月 24日
18：00，到苏宁兴华南街店或受理点预存50~200
元家电购置基金，店庆期间购物即可翻倍使用：
比如预存50元现金购物满1000元可抵扣100元
使用、预存100元现金购物满3000元可抵扣200
元使用、预存 200元现金购物满 5000元可抵扣
400元使用，目前该活动已受到会员和广大消费
者普遍热捧，参与人数较多。据悉，兴华南街店
庆期间，还特别设置了抽奖活动，期间购物满
500元即可参加幸运大抽奖活动。

李无双/文 赵楠/图

苏宁上市五周年升级回馈
三省十天百店联袂盛典

经过一周的紧张筹备，苏宁电器上
市五周年升级回馈暨河南、湖北、湖南三
省首度联袂盛典将在本周末正式拉开帷
幕。据河南苏宁电器有关负责人介绍，
盛夏7月，黄河岸、长江边、湘江畔同期
共举区域联合活动还尚属首次，所以，苏
宁电器对此次活动的组织格外重视，在
货源筹备、促销资源整合以及服务培训
方面都做了充分准备，包括热门电器空
调、冰箱、手机、数码、电脑在内的全品类
将携手出击，盛宴中原。

近日热辣的天气使空调销
售持续火爆。五星电器方面介
绍，上周空调销售额比前一周
增长100%以上。本周起，五星
大量空调特价机全面上市，利
用直降、特价、服务等方式，确
保把空调价格降到最低。

年产50万辆电动车建设项目在郑州（国家）高新技术产业开发区奠基

“森地”巨舰 隆隆起航
每周声音

“同样的制冷效果，格力面向普通消费者的
高效节能空调，耗电量只有普通空调的一半。”
在珠海格力电器股份有限公司的展厅，格力电
器总裁董明珠对记者说，今年 6月在格力空调
200万台总销售量中，一、二级能效比的高效节
能空调达 60万台，仅此一项，综合节能效果如
同省出了一座中型电厂。

在国家发改委公布的第一批“节能产品惠
民工程”高效节能空调器推广 19个空调品牌
1140个型号目录中，格力空调以 269个型号独
占鳌头，成为入选数量最多的企业。

记者在国美、苏宁、永乐和五星家电大卖场
了解到，市面上许多格力产品已经贴上了代表

“节能惠民工程”的“人形标志”。在珠海卖场里
格力“绿满园”（二级能效）26机原价 3230元的
售价降到2490元，原价9730多元的“王者之尊”
（二级能效）50机标价仅6950元，与普通空调售
价相差无几。

“过去一、二级能效比的高效节能空调省电
但价格高昂；普通空调耗电耗能但价格低廉，消
费者总是在两者之间很难作出选择。格力坚持
自主创新，掌握核心技术，利用规模化优势，打
破这种定势。”格力电器新闻发言人望靖东说。
仅2008年格力科研经费投入超过10亿元，2800
多人的科研队伍 80％以上都承担了“高效节
能”与“环保”方面的科技公关项目。截至2009

年2月，格力已通过国家节能认证的产品达830
个，无论是总量还是单一品类数量，均高居行业
榜首。

据悉，珠海格力电器股份有限公司是目前
全球最大的专业化空调制造企业之一，2008年
产能达到 2700万台（套），产品销往 200多个国
家和地区，全球用户超过8800万。

目前，格力承担的国家商务部“采用自然环
保工质R290（丙烷）研发高效节能空调器”项
目，已经通过了中国家用电器协会组织的专家
组验收，并达到国家一级能效水平和欧盟安全
标准，一年即可节约费用 10 亿元以上。

晚报记者 李无双

格力“省出一座中型电厂”


