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主持人：朱江华

陆骥烈：去年格兰仕生活电器创造了销量同比
增长 300%的行业奇迹。今年上半年，根据权威市场
监测机构的统计，格兰仕是电饭煲主流品牌中，销
量增幅最大的品牌，是中国电磁炉市场唯一逆势增
长的品牌。格兰仕电烤箱，已经成为了行业的领军
品牌。

陈钢：全球经济仍面临着诸多的困难与不确定性
的因素，国内的消费需求不振将在相当长的一段时间
内困扰中国的家电业。在这种大的背景下，我们欣喜

地看到，小家电制造业发展，并没有慢下来，反而实现
了大幅的增长。作为行业内增长速度最快的品牌之
一，这种成绩是非常难得的。

李俊涛：综观整个家电行业，只有掌握了核心技术
的企业，才能在市场上保持持久、领先的竞争力。作为
零售平台，国美现在 1300多家门店，不管是一级市场
还是二级市场，小家电产品增长空间都很大，尤其是在
生活家电方面。所以，厂商共同打造好的产品，用最好
的服务、最便捷的方式送给我们的消费者。

陈钢：造成这种现象的根本原因是大多数业内企
业并未认识到自主创新的重要性。而一些成功企业的
经验表明，创新才是一个企业持续发展的根本动力，并
将这种创新转化成人们所需要的产品，才能建立起企
业真正的核心竞争力，在竞争中立于不败之地。

李俊涛：主要是对自主创新重视程度和投入力度
不够。不少小家电企业只是停留在组装、拼装水平的
螺丝刀工厂，看准短期效益，保持拿来主义，缺乏自主
创新的胆略，所以我们在市场上看到的产品品种少、更

新速度慢，传统功能的产品多，而新功能的产品少。低
档次与低附加值的产品多，高技术含量与高附加值的
产品少，重复生产的产品多，引领行业消费新趋势的产
品少。

陆骥烈：在小家电市场表现持续低迷的状态下，
格兰仕的强势增长，完全得益于集团清晰果敢的战略
决策。一手抓科技研发自主创新，全面实现产业的升
级；一手促内销，顺应时事，对中国市场发动全面的竞
争策略。

陆骥烈：去年格兰仕生活电器销售同比增长
300%，今年上半年仍然保持整体上扬，正是产销规模
的高速增长，为格兰仕创造了巨大的降价空间。但格
兰仕用最直接的方法推动高端的产品在中国的市场普
及，让消费者共享行业的发展，推动行业产品的升级换
代。同时，格兰仕的这次价格风暴，也是对于国家家电
下乡政策的积极响应和贯彻落实。

李俊涛：格兰仕生活电器以积极进攻的姿态，掀起
新一轮价格风暴是基于市场的需求、基于企业的发展、
基于行业的趋势和使命感。当消费者用较低的钱购买
了高价值的产品，市场将拓展。而消费市场的规模化，
将直接推动企业的成本规模优势。当企业长期成本曲

线下降的时候，消费者、企业、商家共赢，多方获利，是
商道中的忍者无敌，是和谐社会的经营之道。而行业
本身竞争的积极作用，将推动产业的升级换代，是筹谋
中国制造业未来的事。格兰仕生活电器是这一理念的
忠实实践者和创新者。

陈钢：企业最大的活力在于创新，特别是在当今
这个市场环境下。那么，谁创新谁就存活，谁就发
展，谁就增长。格兰仕是市场导入型和价格导入型
的企业，格兰仕通过大降价抛弃了厚利空间，让这
些高技术含量和高附加值的产品，焕发出超越常规
的市场竞争力。这也表明，小家电市场的拐点真正
来临。

主持人：众所周知，小家电制造业属于传统
产业，据有关机构调查统计，2007年一般欧美家
庭小家电产品的户均拥有量为37件，而中国每户
家庭小家电的平均保有量只有3~4件，经济较发
达的城市也不超过10件；中国小家电市场需求量
2011年预计达到1.6亿台。然而受金融危机影响,
此前一直被看好的小家电行业普遍出现了整体
下滑，电磁炉、电饭煲等原本处于上升趋势的行业
企业也纷纷受挫回落，市场表现趋于保守。
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主持人：目前，我国的小家电行业，由
于进入的门槛比较低，整体的技术水平也
偏低，大多数企业缺乏核心技术，产品同质
化严重。这在很大程度上，影响了行业的
提升与发展。

主持人：7月28日，格兰仕自主开发的
专利产品“芽王煲”批量全球上市。在带来
创新成果的同时，格兰仕高调宣布，自8月
1 日起，在电磁炉、电饭煲市场掀起价格
战，格兰仕高档液晶大一体平板智能电磁
炉由同期的 699 元降至 269 元，降幅超过
60%；带显示屏小液晶板电磁炉从399元直
降为 199 元，降 45%；带蜂窝饭煲仅售 169
元，降幅43%。

永乐十年大典销售同比翻两番
河南永乐 7.17大典历时数十天，永乐让利

热销的浪潮一浪高过一浪，25家门店销售业绩
全线飘红，销售额同比去年翻了两番，特别是彩
电、空调、3C家电销售表现尤为突出。彩电的销
售量节节攀升，平板电视占总销售额的近四成；
空调抓住了旺销市场，投入的资源基本消化殆
尽；手机、数码、电脑增长速度最快，是7.17大典
为暑促奉献的一大亮点。据了解，本周 7.17永
乐10年大典闭幕，永乐为感恩回馈河南消费者
的支持厚爱，将使出全身解数，各品类将继续追
加资源，加大“放价”力度，买赠活动也将全面升
级，为7.17画上圆满的句号。

本周答谢宴，永乐及时的针对平板电视推
出了满额直降、满额赠礼等促销活动，同时针对
32英寸、40、46英寸几个热销尺寸推出近 3000
台特价机，还有诸多厂家为永乐特供的包销机，
更能在实惠中让消费者省钱，三星、海信、康佳、
创维、索尼等十几个品牌的经典型号和新品系
列在永乐本周也都有 700~1500元的优惠。目
前，永乐再次增补的一批畅销的节能空调资源
已全面补仓入库并开始敞开供应。本周，永乐
联合了格力、美的、奥克斯、志高、海尔、海信等知

名品牌，将进行特价空调温热卖。许多1.5P空
调跌破 2000元；海尔、美的、格力让利 15%到
20%，节能空调最高降幅将达35%。

7.17明年见 8月有戏将登场
时值暑期，本周永乐手机、电脑、数码答谢

特惠将为莘莘学子奉上时尚的商品、优惠的价
格以及缤纷的好礼。据悉，为满足更多学生朋
友的消费需求，本周末的活动中，永乐手机、数
码和电脑产品均纷纷推出多款学生机型，永乐
为此追加了数百万的专项促销费推动笔记本
电脑消费普及。永乐方面表示，除了主推手
机、数码、电脑以外，还针对冰洗、厨卫、小家电
等生活电器将实惠进行到底。

7.17是河南永乐在 10周年大典之际回馈
给中原人民的一个家电节，河南永乐采销总监
朱小兵介绍，本次7.17永乐10年大典举办得非
常成功。永乐将把“7.17”作为一个品牌推广下
去，每年举办一次，成为河南市民竞相参与的
互动、互惠节日。乘借7.17的声势，据了解，河
南永乐将在8月份启动大型文化娱乐活动“8月
有戏”。届时，家电明星云集、阵容强大，精彩
节目值得您的期待。

永乐8月有好戏

五星电器全连锁换季清库
五星电器表示，此次换季清库包括空调、彩

电、冰箱、洗衣机、厨房卫浴家电、数码、手机、小
家电等全部品类，甩卖3天，库存家电一件不留。

据悉，五星卖场在经过这次调整之后，将汇
集市场上80%以上的电器精品和潮流新品。调
整后的卖场将新增 20%的国际性品牌，扩充产
品型号，增加3C产品比重，使3C产品的比重提
升到25%~30%。五星电器总经理战卉表示，为
全力消化库存，五星电器与各大家电厂商达成共
识，借本次五星换季清仓进行全面促销，厨具六
折起售、冰洗八折起售，领跑秋季家装旺季家电
价格。本周五星合资32英寸彩电一款跌至3500
元，40英寸仅需5600元。冰洗产品则大量推出
特价机，国产名牌节能188升冰箱一款清仓中仅
售1998元，为让消费者对清仓中购买的厨卫产
品价格放心，五星厨卫产品实施30天保价活动，

在此期间如发现同款品牌及型号五星价格高于
其它家电商场，凭其它家电商场发票至五星可获
赔双倍差价。

满900元送600元 3C产品出击开学市场
本周末五星电器手机、数码相机、电脑等3C

产品借力换季清仓掀起暑促最大规模促销，发力
开学学生市场，除了五星电器自身进行库存调整
带来大量畅销机特价销售外，3C厂家新品上市，
对老款机型的处理也给五星电器带来更多特价
资源，为开学学子带来更多3C实惠。

据了解，本周末在五星电器各大卖场购物
两件累计满900元送600元；同时五星还推出夜
场活动，顾客夜场期间购物，18点后，进店即可
免费吃西瓜、喝可乐，全场购物即送心相印抽纸
一包，累计满 1000元加送打车费 20元，购买三
件及以上商品专享特惠九折。

河南永乐7·17大典已圆满落
幕，在历时数十天的狂惠时间里永乐
电器销售同比翻了两番。据郑州市
统计局7月29日公布的数据显示，河
南永乐生活电器再度名列家电零售行
业第一名，继续稳坐头把交椅。河南永
乐自成立至今，已经连续10年蝉联榜
首。10年来，河南永乐服务的家庭超过
4000万个，仅在郑州市，每户家庭就拥
有两台永乐的电器。本周末，为答谢消
费者的支持，永乐启动以“答谢”为主题
的大型回馈促销活动。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

随着秋季的来临，本
周 末 五 星 电 器 将 进 行
2009年第一次换季清库，
7大品类将借换季全面处
理库存，为下半年新品引
进腾出空间。

晚报记者 樊无敌/文
赵楠/图

日前，五星电器宣布：五星将拿出200万元
专款成立“五星电器助学赈灾慈善基金。

助学基金面向2009、2010年考上正规全日制
大学的四川受灾严重地区的贫困生，包括都江堰
市、北川市、松潘县、小金县等17个县市。经五星
电器、江苏慈善总会、所在大学三方审核后，对符
合资助条件的每个学生进行为期三年的学费资
助，第一学年5000元，第二学年3000元，第三学
年2000元，共1万元。此外，这些学生在校学习期
间，五星还为其提供勤工俭学的机会和实习机会，

品学兼优者可毕业后优先进入五星电器工作。
从7月20日开始，助学基金的申请将正式启

动，灾区贫困生如果考上南京、郑州等城市的28
所知名高校均可向五星电器提出申请。据了解，
五星电器自成立以来一直是公益事业的拥护者和
支持者，曾捐助东南亚海啸的受难者，多次向贫困
人群进行爱心捐助。每年一次的“暖冬行动”已经
成为五星的传统固定下来，5.12汶川大地震后，五
星第一时间为灾区捐钱捐物，并联合百思买先后
向灾区捐助共计1000万元。 晚报记者 樊无敌

又讯


