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夜场促销，精彩呈现
“太过瘾了，在促销的三小时内购物，非常

划算，而且，这里环境很好，有专门让消费者
休息的椅子，七楼还有美食，简直就是一条龙
服务，如此贴心周到的商场，我喜欢。”昨天，
在大商新玛特郑州总店购物，让李女士大呼
过瘾。

李女士所说的促销三个小时，是指新玛特
总店正在进行的夜场促销。此次夜场促销从6
月中旬开始连续推出，目前已进行到第三季。
在第三季的活动中，促销力度再次加大，每天
17：00~20:00（每周六至周日15:00~22:30），只要
在此时段购物，便可享受10~30倍的高倍积分，
另外还有满额礼、大单礼等，而各商品业种也根
据自身情况，推出了大幅度的优惠。

正在进行的促销吸引了众多消费者前来
购物，该商场的会员人数也急剧上升。一位正
在该商场会员中心办理会员卡的女士说：“成
为会员买东西更划算，会员积分达到 5000分
便可兑换 50元的现金券。另外，积分达到一
定程度后，还能兑换很多礼品，像苹果MP4，这
样的高端礼品兑换回去，自己能用，送人也拿
得出去。听商场的人说，商场有时还给会员送
电影票呢。”

该商场营销部部长张健介绍，不仅仅是对
会员有优惠，正在进行的夜场促销中，购买团购
卡 10万元便可获赠 1万元的现金券，非会员购
物达到1680元也可兑换礼品，而各商品业种优
惠也很多，如国际名品区购满 3000元即送 200
元礼券，化妆品区满500元送50元礼券，珠宝区

满3000元送200元礼券等，加之目
前商场已全面启动夏出清的货品
折扣，在这样的时期，推出超值的
商品，再加上大力度的活动，可以
算是全年购物消费的绝好时机。

贴心周到，效果显著
来自新玛特总店的统计，开展

夜场促销活动以后，该店的销售业
绩可以用“突飞猛进”来形容，较之
夜场促销活动开展之前的淡季销
售，目前，业绩增长翻了三倍。

“业绩的增长说明我们的营销
得到了消费者的认可，这也是我们
最希望看到的结果。”新玛特总店
副总经理李嵚说。

事实上，从新玛特总店成立起
来，就一直非常注重创新营销，并
很快树立了自己的营销品牌，精准
营销、文化营销、公益营销等，该店
的种种营销方式让郑州消费者耳
目一新，但无论采取哪种营销，该
店都是站在消费者的立场上，让消
费者得到最大实惠。新玛特总店
总经理孙亚杰说：“我们强调，做任
何工作都要有双向思维和创新思
维，双向思维就是换位思考，站在
顾客的立场上考虑问题，站在供应
商的立场上考虑问题。”

此次新玛特总店正在进行的
每晚三小时夜场营销依然处处为

消费者考虑，这次营销选择的时段是下午下班
后或者刚吃完晚饭，正是人们十分愿意外出购
物、休闲的时段；这次营销还尽可能为消费者前
来购物提供最大的便利，新玛特总店专门印制
了精美的DM手册，促销活动的内容上面应有
尽有，一目了然。该DM在商场显眼处、各柜台
处均有摆放，消费者可免费索取。

先行一步，实现三赢
新玛特总店的夜场促销与政府有关部门发

出的号召也不谋而合。日前，郑州市商务局曾
下发通知，要求各商场延长营业时间，以丰富市
民夜生活，提振经济。而在此之前，新玛特总店
已先行一步，开展了夜场促销。

“我作为一名消费者，我最关心的是，促销
力度大不大，能给我带来什么样的好处？在这
里购物划算不划算？考虑清楚这些问题，我才
会来购物。”在新玛特总店门口，提着新购衣物
的王新霞满面笑容地说。她是下班后先到另外
一家商场，感觉活动力度不大，然后又直奔新玛
特总店来的。对此次新玛特总店的夜场促销，
她用“相当满意”来形容。

消费者的认可促进新玛特总店的销售
业绩增长，而从另一方面来说，销售业绩的
增长隐含着消费欲望的增长，在不经意之
中，新玛特总店的夜场促销已为提振郑州经
济，增加郑州 GDP 做出了贡献。“可以说，商
场搞促销，活跃消费，丰富市民夜生活，对商
家有利，对消费者有利，对郑州这个城市的
发展更有利，这是个三赢的结果。”一业内人
士分析。 晚报记者 冯刘克

大优惠拉动销售 强促销聚集人气

大商新玛特郑州总店夜场促销实现三赢

大商集团紫荆山百货获
“全国和谐商业企业”称号

7月26日，在北京举办“2009年全国商
业企业家活动日”大会上，大商集团紫荆山
百货被中国商业企业协会授予“全国和谐
商业企业”荣誉称号，这是紫百近年来创建
和谐企业取得的一个非凡的成绩。

紫百在近年来树立以人为本、全
面、协调、可持续的科学发展观，在日
趋激烈的市场竞争中，紧紧围绕主题定
位，在诚信经营、科学管理、企业文化
建设和节能降耗等各项工作中都取得
了可喜的成绩。

在诚信经营方面，紫百长期以来模范
遵守国家法律法规，自觉规范企业行为，
履行社会责任，诚信经营，真情服务，具有
良好的社会信誉。企业制作了近千个百
货行业职业道德规范宣传标牌放置在各
柜台上和办公桌上，时时警示员工的诚信
言行。通过宣传教育让参与诚信活动的
每一位员工都感到诚信服务的必要性和
紧迫性，从而使这项活动变为了广大员工
的自觉行动。

紫荆山百货通过建立健全商品进货
检查验证制度，采取科学有效的措施，
保证销售商品的质量，切实维护消费者
合法权益，不断改善经营，提高商品和
服务质量。先后荣膺“百城万店无假货
示范店”、“全国用户满意企业”、“中国
诚信经营企业”、“全国商业行业顾客满
意单位”等称号。

冯刘克 陈静

近日，国内最大的外贸尾货市场北京天兰天
服装尾货市场，将发展扩张的目标瞄准了郑州。

北京天兰天服装尾货市场的总策划梁吉良
近日到郑州考察市场，梁吉良表示，“郑州作为中
西部地区的大型中心省会城市，坐拥全国交通大
动脉，具有得天独厚的交通区位优势，加之720万
的人口，可以支撑超过100亿的服装消费。近年
来，郑州的商业经济呈现出快速发展的迅猛势
头，特别是郑州的服装批发在全中国具有举足轻
重的地位，火车站商圈服装批发市场成型已久，

声名远播，是中西部最大的综合性服装批发集散
地,在中国服装批发市场中有着核心的地位。同
时，郑州本土至今没有一个类似天兰天服装尾货
市场的大型专业主题市场，外贸尾货多是小店铺
经营的形式，远不足以满足郑州百姓在享受淘宝
乐趣的同时，享受着低价位、高质量的尾货服装
的需求。同时这也让很多同类型大型专业市场
看到了河南市场蕴藏的巨大商机。”

据了解，我国服装加工业每年的生产量达
数十亿件，根据一批服装原单生产中大约会产

生 3%至 5%尾货的比例来计算，每年的“尾货”
量可以说是一个天文数字。

2006年底开业的中国第一家尾货市场北
京天兰天服装尾货市场，仅在其短短 3个月的
试营业期间，日均客流量就达2.8万人次，营业
额近 20亿元，品牌价值超过一亿，在服装市场
领域里创造了惊人的奇迹。

据了解，目前梁吉良正积极与多家商场或
市场进行洽谈，其已准备在郑州打造一个专业
的“尾货淘宝”市场。 冯刘克

虽然天气还热，但对百货商场来说，夏装已是
临近过季的商品了。随着时间的推移，“夏上市”、

“夏折扣”、“夏出清”一路走来，夏装的折扣是越来
越诱人。

大商新玛特郑州总店
活动时间：周一至周五17:00~20:00，周六

至周日15:00~22:30
活动内容：会员购物全场10倍、20倍、30倍

积分，5000积分兑换50元礼券；全场5折起，精
选特惠低至 3折；百货购物满 1680元即可获赠

国际名品或现金礼券；购买消费券、团购卡满
10万元立赠1万元现金礼券。

大商新玛特郑州金博大店
活动时间：即日起
活动内容：魅力星期一、星期二，推出女鞋、

少女装、少淑装、淑女装每日一柜、惊爆特价；下
午19：00~21：30不同品牌进行限时抢购。豪享
星期三，会员礼品超值兑换。激情星期四，运动
装、休闲装、家居用品、儿童用品欢乐巨献，推出
特价单品、均一价。

大商集团紫荆山百货
活动时间：7月31日~8月2日
活动内容：全场百货服饰低至 3折。8月1

日当天，军人凭相关证件可至一楼客户服务中心
免费办理会员卡一张并可领取精美北京宜家瓷杯
一个。洗化区推出防晒套装，工艺、珠宝区推出超
低折扣、买赠活动，女装、女鞋推出超低折扣。

正道中环百货
活动时间：7月31日~8月9日
活动内容：7月 31日~8月 2日，当日在一

楼、二楼、三楼单层购物满 380元即可参加活
动，抽取现金礼券，100%中奖。2009新款秋装
上市，购买新款秋装满 380元加 25元即可换购
POLO皮带。

郑州百货大楼
活动时间：7月31日至8月2日
活动内容：全馆服饰4折起，李宁6.8至7.5

折 ，安踏5.8至6.8折，匹克5至5.5折，361度3至
6折，乔丹6.8折，特步6.5至7.5折。女鞋全线4至
5折出清。全场羽绒1.5折起。晚报记者 冯刘克

眼下正是郑州一年中最炎热的天气，毒辣
辣的太阳让许多人改变了作息时间，凉爽的夜
晚成为一天中活跃指数最高的时段。白天人
气明显不足的郑州商场在政府颁布《关于促进
夜间消费的意见》后，纷纷调整了促销策略，希
望将夜市的黄金效应发挥到最大。

7月 24日，记者来到位于紫荆山路和商城
路交叉口的易初莲花时，看到一个“响应政府
号召，延长营业时间”的横幅，尽管已经夜晚10
时，但这时易初莲花不仅超市里面人员川流不
息，超市门前也是热闹非凡。

其实，不仅超市，百货商场的夜市也是人
员川流不息。在大商新玛特郑州总店记者看
到，每天来这里听音乐，喝啤酒，品美食，看电
影，享受优惠购物的人络绎不绝。大商新玛特

郑州总店副总经理李嵚介绍说：“我们的夜场
促销已经进入了第三季，这种夜市促销不仅提
升了淡季的销售业绩，还在引导着这个城市里
时尚一族休闲的生活方式。”

“每年到这个时候生意都比较淡，原本计
划推出一档午休时间的促销活动，但后来根据
一段时间的观望，这个想法被否定了。在目前
的炎热天气下，即使商场里够凉快、折扣够低，
也很难诱惑顾客在白天出门。”位于花园路的
一家商场的负责人告诉记者：“闷热的天气使
人们的消费欲望降到了最低点，晚上相对凉
爽，如何挖掘夜市的潜力才是更为实际的做
法，而政府恰在此时推出了《关于促进夜间消
费的意见》，这对于商家不啻为一场及时雨，而
且政府还推出了各种配套措施，这必将有效拉

动内需，极大推动消费者的购物热情。”
记者在位于汝河路和伏牛路交叉口的世纪

联华店看到，晚上比白天人员明显增多，到晚上
闭店时，散步购物的人群依旧川流不息。最近，
记者对大商金博大店进行了一场调查，调查结果
也显示，晚上的人流量和消费能力同比白天有明
显的优势。晚上的人流量一般是白天的1.5倍，
而晚上的销售额则能达到白天的2倍左右，晚上1
个小时的销售额抵得上白天2个小时。

晚报记者 樊无敌 冯刘克/文 赵楠/图

关注郑州商场、超市夜市报道（中）

挖潜“夜市”销售超过白天

国内大型尾货市场瞄准郑州

折 扣 信 息

10倍、20倍、30倍的高倍积
分，购物满一定金额即送好礼，
会员积分达到5000分便可兑换
50 元现金券，各商品业种的促
销活动也竞相展开……近日，
大商新玛特郑州总店每晚三小
时的夜场促销让前来购物的消
费者连呼过瘾。


